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Tajvan elöl 


Tajvan az idén előszór fogja tútszár 
nyalni Japánt a nolaszgépek gyártásá 
ban. 1999-ban a kis szigetországból 
kerül majd ki a világon eladott notesz. 
gépek csakném fole — áll a tajvani 
Kormány mellett működő Market intet 
(igencs Center (MICJ jelentésében. Az 
országban készített 9.4 milió hordoz. 
haló számítógép a viáglorgalom 48.6 
százalékál leszi Ki, s ez 53.7 százalé. 
kos növekedés a tavaly eladott 6! md 
Hó darabhoz képest. Ugyanakkor dolár 
Énékben számolva a növekedés csak 
21 százalékos (8.4 milhárd coltártól 
10.2 milliáráraj, A hirtelen feltutás an- 
nak a jele, hogy a világ nagy gyártói 
egyre komolyabb mértékben adják Ka 
gyártást tajvani cégeknek. Immár a vi 
lág első számú noleszgépgyártója, a 
Toshiba is rendel Tajvanról gépeke 
és ez az első alkalom, hogy a japán 
(cég mást bíz meg az előállítással. A 
Toshiba mellett azonban már rég ki 
használja a lehetőségeket az Apple, a 
Compag, a Dell, a HP és az IBM. 

Más térületeken is megfigyelhető a 
tajvani gyártók előretőrése, állítja az 
MIC. Idén a szigetén készül a világ 
lapolvasóinak 91 és a PC-s alaplapjai 
nak 64 százaléka; előbbiből 22 milliót, 
utóbbiból több, mint 64 milkó darabot 
adnak el, Mindezek alapján a tajvani 
hardvergyártó ipar forgalma 1998-ben 
elérheti a 40 miliárd dollárt, 1 
lékkal többet, mint az 1998-as 
milliárd. Ennek közel fele érdekes mó. 
don azonban ofishore telephelyeken 
készül, fökérit a száraztóldi Kínában 
És más délkelet-ázsiai országokban 
Ez a belső termelés is elég viszont 
ahhoz, hogy Tajvan az Egyesült Áta: 
ök és Japán után a viág harma 
dik legnagyobb intormatikal hardver. 
gyártója legyen, Szingapúr és. Kina 
előtt, (DGNS, Stockholm) 


Lapzárta után 


vadásszon nálj 
a legfrissébb 


povwszániitastecAmkátu 


VINNI! ESBIMAZANAKTÓ dee 


SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


NEMZETKÖZI INFORMATIKAI HETILAP. WWWISZAMITASTECHNIKA HU. XIV. ÉVFOLYAM 50. SZÁM. 7 


Fényes ünnepi kilátások 


Idén már Hál Sön. ő 76. 


dáskor gyor 
sült áll; 
kiskereskedők, és az ered 
mény. azt gyértelműen 


mérle A 


get vontak az eg mokbeli 


mutatta 


kedvezően alakult az ünnepi forga 
lom. A Nielsen NeíRatings nemn 
a Holiday E-com 
eszerint a novem, 


iben tette közzé 
merce Inilexet, 


ber végi amerikai nemzeti ünnepet 
megelőzó napon 4.6 millióan vásá- 
roltak különböző elektronikus ke 


reskedelmi helyek 
Különösen sokan látogatották azo- 
kat a weboldalakat, 
it közöltek 
normál nézett 
képest 138 s; kkal nőtt a forga 
lom, A játékokat ánssító e-kereske 
delmi helyek 86 
kesítésnövekedést j 


amelyek össze 


hasonlító árli: 


a helyeken ehez 


zázalékos éri 


yeztek 


ipari elemzők azt mondják 
nagyjából hasonló arányok Jom igazgatója szerint jelzés érté- ] rábban. J , 

számítani a karácsonyi nagy bevá- ) kő a Hálaadásnapot mej Consultin lektronikus k A taj 

sárlás idején is, galom: idén tízszer ani kutat kbeli PC Dara piack 


Annette Gleneicki, az elektroni- ( online vásárlásra az a jar. ) Hálandái 
kus kereskedelmet kutató BizRate ! tartásak, mint Józ c h 
százalékos forgalomnöveked A megk 4 
nyi szezonban. Dollárra átszái 
bb 9 milliárdot költenek mi 
Mondss kell. men 

Egy éve már annak, hogy a Data nek az online kiskereskedők a B pi forg 
ware-t hírbe hozták" a debisszel, § ton Consulting é f 
ahogy lenni szokott, addig tartotta ének. A. ág ők 
magát a pletyka, míj nem § 
ett belők 

November 23-án röppenf fel a hír maz z s. 
LE SRE Kezdjük előlről! 
Kft. 51 százalékos tulajdonrészt vá 
sárolt a Dataware 98 RL 100 szá Hi 
alékos tulajdonában levő rendszer 
integrátor Dataware Kft.-ből, vala H járjunk 
mint 10 százalékos részt az ugyan intemetes kampás A 
csak teljes egészében a Datawaro 98 el minden mírastrukturál közöknek 
Rt. tulajdonában lévő, hálózati kom. mán kezdjük k 
munikációval foglalkozó Answarc r p kijek 1 
Kft-ből, Az akvizíció forintra át Larry E b k k 
számított értéke az üzleti títak ka Sin F 
tegóriájába tartozik, s a szerződést ális Ga t 
tekintettel a létrejött. informatikai ( Simonyi Ákos elt kon Ny a á 
csoport méretére — három hónapon a ti problémátok k kát 
belül kell engedélyeznie a verseny- ] és Tóth Árpád látja el. Az ugya ulladék. amít u 1 
hivatalnak csik a részvénytársaság tulajdoná. ) megvetettek veletek ta ak 

A fúziót követően a debis IT (ban levő. professzionális üzleti [ Szerinte a felt tak kik főitok 
Services Dataware Kft, nevet viselő [ megoldásokat szállító  Prophecy ) centralizált inf lógíai ! — ha § 
új vég jelenlegi telephelyén marod, ) Kft-t továbbra ís a Dataware 98 bír- ! rendszerekre va " 
az űj cég két ügyvezetője Simonyi ) tokolja, 100 százalékban lyekben. minden adui k elős f ak 
Ákos és Sváb Péter lett, a cégve nyelmesen elérhető k ket. amelyek kihasználják 
tői teendőket pedig Ghymes Bali r 31. oldaton) ] lálható. Az imegrálhatóság ri nálókat. (LDGNS 


Önnek mi a Lássuk csak: Talán a tel 
legfontosabb, processzora, amely a legelső 64 bites chip a világon, immár hét éve a 
amikor leg 
információs zésre álló alkalmazás? A Compag partnerei sokezer, garantáltan hat- 
rendszert választ? va bires alkalmazást fejlesztettek eddig Alphára. Nincs többé 


jesítmény? A Compag 64 bites Alpha 


orsabb processzor a számítógépiparban. A megannyi rendelke- 


éle rendszer együttműködése? Ez sem lehet gond 


rrá És a sol 
) g Iru64 UNIX egyedülálló alkalmazkodóképességével szinte észrevétlenül símul bele a 
C€-kk X N vegyített környezetekbe. No és hogy állunk a folyamatos 
eljesi az abszolút megbízhatóság kérdésével kritikus 
a 13 her? 
s pag 64t [ rekre tervezett Tru64 UNIX Cluster megoldása pontosan erre 
Maga a Cl nok s a Compagtól ered, ami mára egy teljesen kiforrott rendszer 
életlenül választotta a Byte magazin a legjobb webes operációs rendszernek, míg az 
s Research a legjobb TCO értéke miatt emelte ki. Érthető tehát, hogy a legtöbb cluster 
meg rországon is a Compag valósította meg, háttérben az ország legnagyobb hi 


tét napos, napi 24 órás támogatásával. Compag Tru64 UNIX. NonStop. 


További információkért látogasson el weblapunkra: www.compag.hu. 


NonsStop" 


PIAC 


Egyenlő versenyesély 
vagy aszimmetrikus 
szabályozás — Beszélgetés 
Straub Elekkel, a Matáv 
elnők-vezérigazgátójával 
(Maltász Judit) 

Előbb a törvény, utána 
a liberalizáció — 
TÉF-konferencia 
(Mallász Judit) 

Csak egy dolog állandó: 

a változás — 
Hewlett-Packard 
(Sziebig Andrea) 

Marconi lesz a Fore-ból 
(Csórián Sándor) 

Magára talált a Novell 
(Schopp Antílaj 

A debisé lett a Dataware 

ebig Andrea) 

E-szolgáltatások előtérben — 
HP Magyarország 
(Révész Gábor) 


VEZÉRCIKK 


Árverseny? Az nincs... 
(Révész Gábor) 


TÁVKÖZLÉS 

HÍREK 

Melyiket válasszam? — 
GSM-szolgáltatók 
tanfatáblázatai 
(Mallász Judit) 

Magyarországon 
az MCI WorldCom 
(Mallász Judit) 

PC-s oktató-fejlesztő 
központok 
(Mallász Judit) 

SMS 0660-on 
(Mallász Judit) 


HÍRHÁTTÉR 

A US West 
internetstratégiája 
(Zimányi Katalin) 


TESZT 

HÍREK 

Kétmilliónyi pontocska — 
Digitális fényképezőgépek 

xán György) 


TARTALOM 
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Mártonffy Attila szerepében: 


Pierce Brosnan 23. oldal 


ALKALMAZÁS 

HÍREK 

Szímuláció felsőfokon — 
Autóbuszgyártás 
(Schopp Attila) 


BPR 

HÍREK 

Navigátorok előnyben 
(Kelemen Zoltán) 


NÉGY KERÉKEN 

HÍREK 

Akinek , a világ nem elég" — 
BMW Z8 roadster 
(Mártonffy Arrila) 

Így kormányozd 
Forma-1-edet! 
(Mártonffy Attila) 


Mire jó (és míre nem) 
az LDAP? 
(Kelemen Zoltán) 


GAZDASÁG 


Menedzsment, összehangolás, 
innovi 
Hogyan mérjük 
az informatika üzleti értékét? 
(Mártonffy Attila) 


Előzetes 


Részvényártolyamok 
az amerikai tözsdéken 


Impresszum 


E számunk hirdetői 
MELLÉKLET 


"Távközlés — Konvergencia 
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A HÉT HÍREI 


olyan 
nyújtja a. Windows asztali ) ty. 


változatainak teljes funkció. 
választékát. Más szekértők 


Indus- ( szerint a Microsoft nem s0- 
Electric ) kat ér el a név megváltozta. 
j- ] tásával, a Windoas CE kő- 


rül ugyanis nem alakult ki 
elkötelezem felhasználói tú- 


clső- ) bor, ellentétben az ismert és 


működik, névleges kapacitá- 
sa 18 sgzzésétste Az új 
elem 


tvanin köZtéi b kezdődik; követ 
300 ezret akamak készíteni 
"belőle. (IDGNS, Tokió) 


Windows CE 
név nélkül? 


A Windows CE elnevezés 

megszüntetését tervezi a 
zsezásszsáségeir 
ciós rendszerét futtató kézi- 


számítógépek a ..Windows 
Powered" logót viselnék 
majd. Szakértők szerint a Jé- 
Pés azt a célt szolgálja, hogy 
a Microsoft megőrizze a 
Windows márkanév  reno- 
méját, a Windows CE ugyan- 
ás nem bizonyult igazán si- 
keresnek a fogyasztói pia- 
con. Ugyanakkor a szoft- 
vercég egyik marketingese 
ígyekezett elbagatellizálni a 
dolgot, mondván, egyszerű 
névváltoztatásról van szó. 
Ezzel együtt a cserebere a 
Piacon okozhat némi zavart, 
s ezzel a Microsoft nem fel- 
tétlenül számolt. Egyes fel- 
használók annak a véle- 
ménynek adtak hangot, hogy 
megtévesztő lehet a .Win- 


elismerni Palminal. (IDGNS, 
San Matcoj 


Lyuk a böngészőkben? 


Arrakéne jogvédő szerveze- 
tek egy csoportja az ameri- 
kai Szövetségi Kereskedei 
mi Hivatalt (FTC), bogy ve- 
gye rá a 

egy biztonsági lyuk eltűnte- 
tésére. Ez ugyanis jehetővé 
teszi, hogy a kéretlen levelet 
elolvasó felhasználót később 
az ő tudta nélkül azonosít 
sák. Akkor van gond, haz a 
levelet webbőngészővel ol- 
Vassík, és az grafikát is tar 
talmaz: ilyenkor létrejön egy 
coalóe, $ ez összekzpcsol- 
ható az illető e-maülcímével. 
A jogvédők ezt ahboz ha- 
sonlítják, mintha mindenkire 
láthatalan tintával felvinné- 
nek egy olyan vonalkódot 
amelyet a később megláto- 
Eatort weboldalak el tidnak 
olvasná, (IDGNS, Műnchenj 


NEC plazmaképermyő 


Saját állítása szerint elsőként 
jelentkezett a pincon soro- 
Tatgyártású 42 hüvelykes 
Piazmaképernyővel az NEC. 
A PissmaSyac 42PDI- ki- 
mondottan nyilvános . fel- 
használásra (üzletekbe, mú- 


nére (a képátlója több, mint 
egy méter) vastagsága mind- 
össze 11 cemiméter. Külön- 
leges funkciói között említi 
az NEC a foszforkiégés meg- 
akadályozását (ez akkor Je- 

lentkezik, ha a kijelző hosz- 
szabb ideig állóképet mutat). 
a képernyő felosztását négy 


negyedre - ezek mindegyi- 


" 12 és 24, 10/100 TX 


portos változat 


s VLAN támogatás 


" 4.4 Gbps teljes 
sávszélesség 


" menedzselhető és 


T 452-4600 F: 350-1351 


www.hrp.hu 


- ] segíti az elektmonikus 


formátumban tudja fogzáni 
2 bemenő jelet Végfett-asz. 
málói ára alig marad el a 
10 ezzz dollártót. ( Muanásztár - 
zamázól) 


Medui a Mogier-ekhez 


Új modullat egészítette ki 
két integrált nyomtató tény 


j- másoló termékét a HP. A 


Mopser 240-hez és 320-boz 
készíten Digital Sender mo- 
dul a papír alapú dokumen. 
tumból elektronikus változa. 
tos csinál, és az e-madben 
küldi el a címzetteknek. Az 
elektronikus változat minő- 
sége csaknem eléri az erede. 
tét. A december közepétől 
kapható terméknek lesz pró- 
baváltozzta ís: ez 100 in- 
gyenes" levélküldést tesz 
lehetővé, utána a kereske. 
dőtől megvásárolható. kód. 
dal lehet ismér aktiválni a 
funkciót. (Munkatárszanktól) 


Van európai 
aláírási törvény 


Elfogadták azt az ajántást az 
Európai Umó távízőzléss me- 
niszterei, amely előírja a tag- 
országoknak, hogy a kézzel 
írom aláírással egyenértékű 
nek kell elfogadniuk a digi 
tális aláírást ís. Az Unió 
tagországainak 18 hónzpjuk 
van arra, hogy ehhez megte- 
remtsék a szükséges jogi és 


pá- [ technikai kereteket. A lépés 


minden érintett szerim 


kedelem európai terjedését 
mert az egymástól eltérő cr. 
szágos szabályok nem fog. 
ják akadályozni a kontinen: 
tálés tranzakciókat Az EU 
Mostani dírektívája egyetlen 
technológiát sem helyez elő- 
térbe a többi rovására a di 
gítális aláírások előállításá 


nál. (IDGNS. Brűsszelj 


Beszélgetés Straub Elekkel, a Matáv elnök-vezérigazgatójával 


Egyenlő versenyesély — 
vagy aszimmetrikus szabályozás 


Napjaink távközlésének egyik forró témája a hazai piac közelgő liberalizációja. A szakértők óva intenek azonban attól, hogy azon- 
nali változásokat várjunk, kizártnak tartják, hogy az új szereplők egyik napról a másikra berobbanjanak a piacra, valódi versenyt 
teremtve a hangátvitelben ma még kizárólagosságot élvező Matávnak. Sok még a megválaszolatlan kérdés, mint például az, 
hogy pontosan mikor szűnnek meg a kizárólagos jogok. Straub Eleket, a Matáv elnök-vezérigazgatóját először arról kérdeztük, 
miként értékeli azt a KHVM-beli törekvést, hogy a liberalizációra már a jövő évben sor kerüljön. 


Régóta tárgyalunk a miniszté- 
riummal a kizárólagosság időtarta- ! 
mának lerővidítéséről, és közel ál 

unk ahhoz, hogy megállapodjunk 
Mindkét fél szándéka a liberalizáció 
sdőpontjának . előrehozatala, 
ban hogy ez pontosan mikor törté- ) 
nik meg, valójában nem a miniszté- / 
riumon és em a Matávon múlik. A / 
Piacnyitás feltétele, hogy megfelelő 


álljon ren- 
ma telefon, 
akkor 


zabályozási körny 
ikezésre 


a vak 
gáltatást akarna indítani. 
ak nem a Matáv konce 
z elsődleges akadálya, ha- 
nem az, hogy a parlament által jóvá; 


ény ezt nem 


űködjön a mo- 


tamának  lerővidi 
abad azonban 
az új törvény 


ac felszabadi 

fél év felké 
van szükség. A libe 
ábbi időpontjának 
látszik 


a Matár v 
1as rábbi srratégiáján 
Nem, semmilyen változtatást 
ényel. A Matáv évek óta úgy 
készül, hogy a kizárólagosság idő- 
tartama véges. Az, hogy ez fél vagy 
el korábban történik meg, a 
lényegen nem változtat A mű szá 
munkra természetes állapot 2 ver 
eny, az 1993-tól számított, eredeti 
8 évre tervezett időszak különös 
nak tekinthető. Azt a célt 
szolgálta, hogy tívközlésünket fel 
kóztassuk a fejlett európai szín, 
jonalra. Miután ez megtörtént, min. 
denki számára természetes. hogy 


dvételes szakasz. 
jelenti. hogy a 


rtamának lerő. 


E 


akkor azt í 
g id 
vidítése esetén a Matáv semmiféle 


Nem tartunk igényt kompenzá. 
Cióra. A Matáv csak azt kéri, hogy / 
akkor történjen meg a piacnyitás, 
amikor annak jogszabályi feltételei 
rendelkezésre állnak. A szabályo 
zással kapcsolatban nagyon fon 


ak tartjuk a általános európai 


tó feltétele a liberalizációnak 
- A Matáv országor hálózattat — 
genneh 


, elérési kálósa. 


tobkal — rende Az. újonnan 
piacra lépék sot esetben rászorut- 
arra, hogy bérbe vegyét a 


Matáv infrastraktárójár. Ön a kő 
-elmúltban úgy. nyilattozott,. hogy 
kevés a kapacitás, konkurensziknet 
a bértett korztrikriók. helyen ín 
kább hálózatépítésben kellene g02- 
dolkozniuk. Jetent ez valamiféle e. 

sárkózást az előt. hogy infrastruktá, 


) gekct— például árbejelentési kötele. 


Í tesz 


magyarosszáni 


rájukat más szolgáltatók rendelke 
sére bocsássák. 

Infrastruktúránkat ma is bérbe 
adjuk. és a jövőben is bérbe akarjuk 
adni. Meg kell azonban jegyezni, 
bogy ar curópai uniós szabályozás 
általános alapelvein belül két irány- 
zat uralkodik. A fejlett infrastruk: 
túrájú országokban — például Né 
metországban - a szabályozók abba 
az irányba hatnak, hogy a meglévő 
hálózatokat minél jobban ki lehes. 
sen használni. Ahal még nincs meg 
az infrastruktúra kívánatos. szintje, 
ott a hálózatépítést serkentő, a beru- 


Mm: 
rögorszá íg 
temben — a második kategóriába tar 
gerinchálózatban, 

elérési hálózatokban kapa 
cításbóvítésre van szükség. A hazai 
lyozásnak tehát — az uniós sza- 
bályozás keretein belül — jelenleg 
elsősorban az úgynevezett eszköz 
alapú versenyt kellene támogamia. 
A beruházásra való ösztönzés alap. 
elve természetesen nem mond ellent 
az infrastruktúra — általunk is alkal- / 
mazott — bérbeadásának ] 
— Rövidesen. bekö tehát al 
Piacnyítás. Egyetért-e azzal. hog 
aszimmetrikus . szabályozással 
remtsét meg a már piacon lévők 


te- ] 
Így bizonyos helyzeti előnnyet ren. 
delkezők -, valamint az újonnan 
piacra lépők számára az egyenlő 
versenyesélyeker 

Vagy egyenlő  versenyesély 
van, vagy aszimmetrikus szabályo- 
745, a kettő nem jár együtt. Azt per. 
sze természetesnek tartom, hogy a 
szabályozás bizonyos kötelezettsé. 


zemséget vagy bizonyos szolgáltatá 
sokra összekapcsolási tilalmat - ró 
a paci fölényben lévő szereplőkre 
Ha ez az aszimmierikus szabályo- ) 
zás, akkor egyetértek vele. A hazai 
Piaci szereplők némelyike azonban 
egészen furcsán értelmezi az aszim 
trikus szabályozást. Képtelen el 
várás például az, hogy valaki pusz 
tán azért kapjon kormányzati meg 
rendelést, mert már x milliárdot be. 
ruházott a magyar távközlésbe. Ma 
gyarországon ma mindenki — a 
Maráv ís — csak akkor juthat bármi- 
lyen megbízáshoz. ha jobb ajánlatot 
a többieknél elbírálási 
szempont sem az eddigi befekteté. 
sek nagysága, sem az illető vállal 
hozás induló volta 
Elemzők ér a menedssment vé 


leménye szerint igen eredményes 


) harmadik negyedévet tudhat maga 


mögött a Matáv. A rulajdonosotk 
szzonban jobb számodar vártak el 
Ieányvállatatai 
Mihen rejlik c nézeteltérés oka. 


— Megalapozottnak tartjuk az 
elemzők jó véleményét, ezt a befek 
tetői hozzáállás is igazolja: a Matáv 
részvényeinek árfolyama az elmúlt 


Straub Elek 


hetekben 25 százalékkal emelke- 
det. Az természetes, hogy a tulaj 
donos folyamatosan — bizonyos fe- 
szültséget támasztó célok kitűzésé. 
vel — ösztönzi a vállalatokat. Ez a 
Piacgazáaság lényege. Megállja te- 


hát a helyét az a megállapítás is, 
hogy a Matáv jól teljesít, de az ís 
igaz, hogy még ennél is többet kell 
nyújtania. 
régiben a Matáv logisztikai 
vezérígazgató-helyettese úgy nyilat. 
kozott, hogy nem költségcsőkkentés 
sel, hanem irányváltással kell elérni 
a vállalat folyamatos növekedését. 
Milyen irányváltás előtt állnak? 
Minden növekedés alapvető haj 
tóereje a bevételnövelés. Elsődleges 
célunk, hogy meglévő piacainkon, 
meglévő szolgáltatásainkkal növel. 
jük bevételünket, és ezzel párhuza. 
mosan feltárjuk, majd kihasználjuk 
az új piaci lehetőségeket. A növe- 
kedés másik forrása a fokozatos és 
állandó  hatékonyságjavulás, itt is 
vannak még tartalékaink. Mivel a 
Matáv hatékonysága az elmúlt 
években folyamatosan javult — haté. 
( konyságban közelítünk a világszín- 
vonalhoz —, természetes, hogy egyre 
nehezebb újabb és újabb tartalékok 
feltárása. Ez persze nem jelenti azt, 
) hogy ez utóbbi területen már nincs 
( mit tennünk. Jelenleg 230 telefon- 
vonalat üzemeltet egy dolgozó. Ez a 
) szám kevesebb mint egy év alatt 
eléri a Nyugat-Európában átlagos 
250-et Ezután már nem kell feszi. 
tett ütemet diktálnunk, , csak" lépést 


kell tartanunk a fejlett országok fo. 
Tyamatos hatékonyságjavulásával, 

Nemrég Budapesten járt a Ma: 
táv egyik tulajdonosának, az Ameri. 
technek a volt vezetője, aki ma — az 
SRC és az Ameritech összeolvadó 
sát követően - az $BC igazgatóra. 
nácsának a tagja. Mi volt látogató. 
sának a célja? Milyen tapasztalatok 
szűrhetők le a Matáv. magyar-né- 
met-amerikai tulajdonosainak kő. 
zős munkájáról? 

— A látogatás az elmúlt években 
gyakorlattá vált, időről időre tájé 
koztatjuk tulajdonosainkat az ered. 
ménycinkről, Dick Norebaerter — 
akárcsak másfél hónappal korábban 
Ron Sommert, a Deutsche Telekom 
első emberét — fogadta a miniszter- 
elnök is. A megbeszéléseken a ve. 
zetők elsősorban a külföldi befek- 
tetők véleményét mondták el a ma- 
gyarországi befektetési környezet- 
ről, A magyar-német-ámerikai kö- 
zős munka sikerét semmi sem bizo: 
nyítja jobban, mint a Mátáv elért 
eredményei. Az amerikui-német be. 
fektetői érdek és szakmai tudás jól 
párosul a Matáv saját erőívél, törek. 
véseivel. Bízom benne, hogy ez a jó 
együttműködés a jövőben is folyta- 
tódik. 

Mallász Judit 


TÉF-konferencia 


Előbb a törvény, — 
utána a liberalizáció 


A készülő hírközlési törvény tézi 
sei összhangban vannak azokkal az 
alapelvekkel. amelyeket az Európai 
Unió nemrég közzétett felülvizsgá. 
lati anyaga tartalmaz, jelezte Bőles. 
tri Imre, a KHVM hírközlési és ín. 


) formarikai helyettes államtitkára a 


Távközlési Érdekegyeztető Fórum 
(TÉP) konferenciáját megelőző saj 
tótájékoztatón. Nevezett anyag ki. 
mondja, hogy nincs különbség a há. 
lózstok között, azokat egységesen 
távközlő hálózatként kell kezelni. 
Semmiféle akadály nem gördíthető 
a szereplők piacra lépése elé, a leg. 
több szolgáltatásra az általános en 
rdélyezési eljárások érvényesek. 
Arra kell törekedni, hogy a szolgál- 
tatások minél szélesebb köze és mi- 
nél olcsóbban álljon a felhasználók 
rendelkezésére. A piac Iiberalizáló- 
sával az állami szerepvállalás csők. 
ken. Nem önálló európai hatóság 
! létrehozása, hanem a nemzeti ható- 


) ságok képviselőiből alakított nem. 
zetközi fórum alakítása látszik cél 
szerűnek. 

Bölcskei úgy véli, hogy a hazai 
távközlési piac liberalizációjának 
feltétele az egységes hírközlési tör. 
vény megalkotása. Ha minden a ter. 
vek szerint halad, akkor jövő év má. 
jusára elkészül a normaszöveg. A 
parlamenti végszavazás várható idő- 
Pontja 2000 novembere. Néhány ala- 
csonyabb rendű jogazabályt szintén 
cl kell készíteni erre az időre. 

Balaszy Zzolt, a TÉP alelnöke, a 
Magyar Nemzeti Host ügyvezető 
igazgatója a hazat kutatás finanszf- 
rozásának új lehetőségeit ismertette. 
Ez év júliusa óta vált ugyanis lehe. 
tévé. hogy Magyarország egyenjo- 
gú résztvevőként indulhasson az EU 
kutatási keretprogramjaiban, A Fel 
basználóbarát Információs Társsda. 
lom programra 174 magyar pályázó 
nyújtom be anyagot, a feltételeknek 


megfelelően. külföldi parmerekkel 
alkoto konzorciumokban, Sikert 
22 hazi pályázó ért el, ők összessé. 
gében 3.5 millió euró (900 millió 
forint) támogatást kapnak. Balas: 
megjegyezte; a magyar részvételi 
lehetőség az EU-s kutatási progra 
mokban természetesen a kölcsönös 
ség elvén alapul, azaz a jövőben a 
hazai pályázati pétszekért is indul; 
hatnak külföldíek. 

A TÉP szerepére és jövőjére vo: 
natkozó újságíról kérdésre válaszol. 
va Mojzés Imre elnök érett cívil 
szervezetnek nevezte a Távközlési 
Érdekegyeztető Fórumot. Képvise 
lői részt vettek az egységes hírköz 
lési törvény téziveinek kidolgozáná: 
ban; a konferenciákon mindig óriási 
32 érdeklődés. Vannak persze olyan 
kérdések, amelyek  újragondolást 
igényelnek, ilyen például a szerve 
tet finanszírozása. 


Mm. 


Jeggyel leírt — évről. Ugyanakkor a multinacionális vállalatok n. 
ra már az 1999-es üzleti év végleges szárnai is ismeretesek. 


Túl az évkezdeten a HP Magyarország 


Csak egy dolog állandó: a változás 


Közeledvén a naptári év végéhez, újabb és újabb előzetes számvetések készülnek az utolsó, egyessel kezdődő — négy szám 


A Hewlett-Packard 


eseményei között Pesti Istvánnal, a HP Magyarország vezérigazgatójával tallóztunk. 


jegyében telt a HP-nél. Mind 

itthon, mind pedig a nagyvi- 
lágban; ebben az időszakban vált le 
a teszt és analitikai üzletág, az 
Agilent, s. így megteremtődött an. 
nak a lehetősége, hogy a két HP-cég 
kizárólag a maga területére összpon. 
tosíthasson. A kettéválásnak igen 
jó volt a fogadtatása. Az Agilent 
részvényeinek értéke már a bejelen- 
tés pillanatában 10 dollárról 40 dol- 
lár fölé emelkedett — alaposan rácá- 
folva az elemzők előzetes várakozá- 
sníra —, s ezzel párhuzamosan a HP 
részvényeinek árfolyama is meg- 
ugrott. Természetesen  Mágyaror- 
szágon is lezajlott a kétféle profil 
Szétválasztása, s ennek eredménye- 
ként különálló disztribúciók kereté- 
ben folyik az értékesítés az Agilent 
esetében. 

Ugyancsak a nagy változások s0- 
rában kell elkönyvelni, hogy új em- 
ber került a HP első számú vezető- 
jének posztjára. Az új elnök-vezér- 
igazgató a világ első számú üzlet 
asszonya lett. Carly Fiorina műclőtt 
a HP élére került volna, egy 20 mil- 
liárd dolláros cégért felelt, most pe- 
dig egy több mint 40 milliárd dollá- 
rosért. A rendkívül határozott hölgy 
három hónap leforgása alatt lénye- 
ges változtatásokat hajtott végre. 
Így például a HP csúcsvezetésében 
visszavette a korábbi CEO-pozi- 
ciókat, és átstrukturálta a termékek 
szerinti tagozódást, kétfelé bontotta 
az értékesítést, Az egyik iránynak a 
nagyvállalatokért felelős direkt és 
indirekt. forgalmazást, a másiknak 
Pedig a boltokon kereszrüli értékesí- 
tést jelölte meg. Pesti István kiemel- 
te: ennek az időszaknak talán a leg- 
fontosabb bejelentése volt az e-ser- 
Vices stratégia elindítása. A HP. 
ként tűzte kí, hogy úgynevezetr 
Performance companyvé váljék. 
Ehhez kapcsolódik az is, hogy a 
Hewlett-Packard-nál. ezentúl. nem- 
csak aszerint mérik a vezetőket. 
hogy megtártják-e, illetve. milyen 
méntékben növelik piaci pozíciójú, 


A 2 elmúlt esztendő a változások 


kat és piaci részesedésüket, hanem 
aszegint is, hogy a HP piaci pozíciói 
miképp változnak pluszban-minusz- 
ban a legsikeresebb versenytársa: 
kéihoz képest. Ez egyúttal azt a 
szándékot is jelzi, hogy a HP által 
fontosnak tekintett mérószámok egy 
része is szükségképpen publikussá 
válik. Decembertől indul el mind a 
nagyvilágban, mind pedig itthon az 
sz új arculati kampány, amelyben 
jól tükröződik — immár a cég logó- 
jában is—, hogy az átalakulóban fe- 
vő új HP-nél az innováció a legfon- 
tosabb érték. 

Pexti felhívta a figyelmet: ez nem 
azt jelenti, hogy letémének a régi 
útról; ellenkezőleg. továbbra is 
megtartják azt. Az új elem, az új út 
a deklarált sikerorientáltságban fo- 
galmazódik meg. 

A HP házatáján lezajlott változá- 
sokból kijutott Magyarországnak is. 
Ezek közül talán a legfontosabb 
volt, hogy itthon ís új ember került a 
vezérigazgatói posztra. (Mint isme- 
retes, Pesti István április elejétől lett 
a hazai leányvállalat első embere.) 
Ez a váltás tervezett volt. bár az ere- 
deti elképzelések szerint kicsit ké- 
sőbbre időzítenék. Ebben az évben 
mind a konzultációs, mind pedig a 
nagyvevőkért felelős üzletág igaz- 
gatói posztjára új ember került. A 
Vezérigazgató elmondta, hogy az el: 
múlt pénzügyi évben dollárban szá. 
mítva közel 50 százalékos volt a 
magyar vállalat növekedése. Ezt az 
Évet konszolidációs . időszaknak 
szánták, s a tervet teljesítették is. Az 
új. most kezdődött pénzügyi évre 
dollárban 10-30 százalékos növeke: 
dést terveznek ágazatonként, 

Az elmúlt időszak legfontosabb 
projektjei közül Pesti kiemelte az 
APEH nagygépes  kiszolgálópro; 
jektjét, valamint a KSH-nál végre- 
hajtott kiszolgálóbővítési projektet 
A múlt év sikereinek sorába tarto- 
zik, hogy immár at Pannon GSM-nél 
is HP a számlázási platform; a Vo- 
dafonc-nál ís Unix-kiszolgálók 
ködnök, és megvalósult a PC-s terü- 


et teljes kiépítése és a hálózat üze- 
meltetése, A tavalyi év SAP-beve- 
zetései közül Pesti szerint az egyik 
legyikeresebb a BKV-nál zajlott, de 
a HP fóvállalkozásában. már a Ma- 
távComníl ís túljutottak a leglénye 
Bcsebb bevezetési szakaszokon. 


Pesti István 


Ami az indirekt értékesítést illeti, 
a lézermyomt: 
ix megtartotta piaci részesedését a 
HP, ez a belépő szintű lézemyom. 
tatók körében közel 80 százalékos. 
Ugyanakkor volt olyan negyedév is. 
amelyikben a felső végeken" is 
elénék a 80 százalékos piaci része. 
sedést. Az elmúlt időszakban főleg 
a belépő szintű modelleknél ment 
végbe nagy változás, így például a 
fénymásotómodullal kiegészült prin- 
terek kerültek előtérbe. 

A. tintasugaras nyomtatók értéke; 
sítését áz óriási áresés jellemezte: a 
35-40 ezer forintos nyomtatók. ára 
20 ezer forint alá esett, nem beszél. 
ve arról, hogy a forint is veszített ér: 
tékéből. Ennek ellenére a tíntásuga. 


ók területén továbbra ) 


Tas nyomtatók piacán a korábbi 40 ) 
százalékos HP-részesedést sikerült 
50 százalékm feltomázniuk. Pesti 
hangsúlyozta, hogy a PhoroREr (IT 
technológia révén ez a piaci szeg. 
mens valósággal robbant, s ítt a HP 
érzékenyen támadta az Epson pia- / 
át. A vezérigazgató sze- ! 
rint hosszú távon a szín- ] 
rétegző technológia előre- 
mitátóbb, mint a felbon 
tás finomítása, s ezt nem 
Csak az értékesítési ada 
tok igazolják, hanem a 
különféle összehasonlító 
felmérések ís j 
A — legszembetűnőbb 
módon a hálózati nyom. 
tatők területén érzékel- / 
hető a konvergencia. Ezt 
a területet kulcsfontossá 
gúnak minősítere Pesti. 
ment innen indulhatnak a ) 
fénymásolók piaca felé 
Ami a hazai PC-s pia- 
cot illeti, a vezérigazgató ! 
kifejtette egyik konku- 
rensük, a Compag na 
gyon sikeres volt, míg / 
másik vetélytársukat, az 
IBM-et valószínűleg mu- 
guk mögé utasítják. Eb- / 
ben az évben a PC-s frort 
ton az NT-s kiszolgáló. 
partnerek megszerzése a céljuk. Így 
elsősorban olyan VAR-parmerekre 
számítanak, mint a KEKI, a Minor, 
a Systrend, az Albacamp, vagy a 
! Racionet, amelyek képesék a Unix- 
NT integráció kezelésére ! 
Az idei tervek sorából Pesú Ist- 
ván kiemelte 


itthon ís az e-servi- 
ces megvalósítása áll a főkuszban. 
Megítélése szerint idehaza ís van ) 
reális alapja a többmilliárdos e-ser- 
vices-projekteknek. Ezeknek a meg- / 
valósításához az alaptechnológiár az ) 
esspeak jelenti. A vezérigazgató / 
egyébként arra számít, hogy az 

e-speak szabvánnyá válik. Ehhez ) 
Pedig jó alapot szolgáltat, hogy az ) 
€-speakhez mindenki hozzáférhet 


sikeres stratégia volt ez már a Linux 


lémelyike már túl van új pénzügyi évének első hónapján is: számuk- 
október végén zárult üzleti évének legfontosabb 


esetében ís —, illetve a mabáit 
használók csatlakozása nagy lök; 
"adhat az e-spenk terjedésének. N 
véletlen, hogy a Nokia és a HP 
WAP-szerverének közös fejlesztése 
bú helyme 


és a Motorola új m, 


tározó eljárása ís ezi a peotok 
használja. 

A nagyvilágban már léteznek 
€-services-megoldások. yen pe. 


dául az aribacsom, a világ 
gyobb beszerzési központja. Pest: 
István szerint ilyen e. 
öldásokkal ők is elő 


dául a partnerkiszol 
Ex etten c a 

nagyvevőknek privát mebfelületen 

keresztül juttatnak el inform, 


ezek között marketingany 


ván, hogy 
derrel közösen nyitnak egy 
használót boltot a weben. itt c 
HP-termékeket lehet majd kzpni 
Meglátásuk szennt az 
énékesítés olyan 


határozhatja me 
Ezzel párhuzan 
sített online partnerekket 


majd, vagyis olyanokkal 


HP-termékek me 


online kapcsolutok kialnkításában 
partnere lesz mindazoknak a cégek. 
nek, amelyeknek komplett. kész tar. 
tálmat ad át. 

A vezérig 


egy 
vevői szokási 
titkolja. hogy ezi online 


értékesítéssel 


ben a Compag De 
amel. 


po ellen indítanak tárnadást. 
azonban csak az online végf 
nálói igényeket fedi le. s sze 


világ az 


Sziebig Andres 


Keresse 
tender 
no. 


Det 


Személyi 


Powerwarc, a megújult FISKARS 


szünetmentes 


owerwarc 3115, a kedvező árfekvésű UPS család. 
számítógépekhez és munkaállomásokhoz. 
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Üllznáze VC CRWS42AS CD-író 


Fbx sertteráx heverite/táx read) 


(4x write fe ríte/24x read) 


zárása, ezáot felületi 
Audio CD-R 


Arverseny? 
Az nincs... 


A napilapok öles cikkekben idézik a tele 
fonszolgáltatókat: árversenyről szó sem 


he rthogy az a minőség rovására 
menne, márpedig abból ők nem enged, 
nek. Közben csak néhány oldalt kell odébb 


lapozni ugyanezekben a újságokban, és 
oldalas hirdetések őtlenek a szemünkbe — 
legfőképp a két régebbi mobitszolgálta- 
k médiaűzenete az adott új 
most éppen az IP-telefon 
Akkor 


tótól —. s e 


szolgáltatás 


lenki másénál kedvezőbb ára 


m tagadás ellenére — legalábbis a mobil: 


ok és a távolsági (nemzetközi) hívások terűletén — a tele: 


(gy van jól. Maguk a minőségrom, 
hamisak. Mivelhogy az alkalmazott technoló- 
be épített eszközök nagyon 

jei 
k vajmi kevés köze 


fóniában kitört az árverseny. És e 


azonos; a rendi 


hányada 
zaki hátteré 


ndékho: 


hanyagolható 


üzemel a magyarorszi 


hiszen az egész valójá- 
sokkal fontosabb kérdés 


irversény valójában mí- ] 


Az már 
hónapja tartó ki 


gy másik ő 


Nas, ez m 


tkora is a tét, mekkora össze 
ár a tavalyi évben is többször tí 


a Matáv 300 milliárd forint fölötti bevételének 
ante szúzaléka származoti ebbő ágból. Márpedig égy 
lyen méretű űzlet esetén már néhány százalék is sokat számít, nem 


azú nűleg nem annyiért indultak harc 


es végiggondoli Tis beszé- 


tik. hos 


észletekben izvéssé járatosak nem iz él mi 


a különbség telefon és telefon között, hivatalosan a Hírközlési Főfel. 


sem ismeri a Matáv vonalait 


ívást. Ha ugyani 
ze ZZÁagÉS 
aztán a HÍF eg 


ette: az IP-telefon nem ís az, aminek bőrti p, 


mern e be kellene tiltania a] 
mindig a Matás 
ii verdikíjében kifej 


nddolná, mert 


nem 


apcsolat, és minősége sem éri el a tele, 


őséget. Az 
ék. hogy a szolgáltatási engedélyek kiadásánál éppen e 


nak. A kérdés továbbra is az. 
Nos, 


udott, hogy val 


De ez csak az egyik oldala a di 
miért fzlet az IP. 


erkezetében rejlik. Köz 


tefon a válasz a telefontarifák ár. 


rarifák nem 


féle s: 


ágos költségeket. hanem mi aciális faktorokat 


naztak nr nem mindenki előtt nyilvánvaló, hogy ezek 


elvek még mindig érvényesek. Így történhet meg. hogy a: 


últarók észetesen nem köti féle hagyomány — a va 


s költségeik alapján ál áraikat (az már csak u dolog] 


a Matái len akciózva, maga ís 


ége égül ís alapüzletága c 
állr ebbe smensbe, és itt természetesen nem volt tekintettel 
azokra az elvekre, amelyeket egyébként önmaga tart Tehát ] 
ki lehet és ki is tell mondani: a hagyományos összeköttetés sem kerül.) 

leme sokkat többe, mint az új 

Csaki mek a gondok A beszélgetési átlagot és a már) 
említett hevéteti arányt figyelembe véve mintegy 10 milliárd forint na. 

fog hiányozni. $ ez a tízmátliárd leginkább a helyi beszélgetések 
percdíjábál jöhet össze. merthogy a harmadik üzletág, az adatátvitel 

én az árverseny nyomára alatt áll. A másik lehetséges forrás, a 


alapdíj emelése ugyancsak politikat akadályokba űtké: 
az inflációs indeze enr dol 


het. mer. ami 


erősen megyiseli egy 


ilyen atció. Az valószínűtten. hogy a cég tulajdonosai lemondja: 


ekkora részéről. tehát előbb vagy utóbb előveszik már is. 


ak haszn 


mert mondókájukat, renitezni kelt a tarifákat. 


Ez a rendezés pedig minr mindig, most is egyés 


Fmelkedniúk k 


jeleni it az alapdíjaknak — ettől csőkkenhernek a 
percdíjak. Újra kell gondotni a távolsági díjak szerkezetét - és ekkor] 
nem lesz ilyen maga az eltérés a piacon levők és a piacra ígyekvők 
között. És ha mindez megvan. akkor lehet azt kíjelénteni. a ma 


gyarországi telefőnia történetében először mindenki a saját telefon 
számláját fogja fizetni 

Ekkor viszont, már mindenki váltalharja: valóban létezik árver 
seny, de azt ív hozzáteheti, kogy az ár tényleg csak egy tényező a sok 
közül. 


Szervezeti változásokat és új termé- 
keket jelentett be a Force Systems 
november 25-én. A. sajtótájékozta- 
tón Harald Duelli, a közép- és ke- 
let-európai eladások mencdzsere te 
kintette át a cég életében idén be- 
következett változásokat. Az 1991 
ben alapított cég 1994-ben jelent 
meg a tőzsdén. A hálózati eszközö- 
ket gyártó cég elsősorban az ATM. 
kapcsolók területén szerzett számot. 
dést. A cég adatai 
szerint az idei első negyedévben 36 
ázalékos részesedéssel a Fore ve. 
zeti a helyi hálózatokban alkalma- 
zott ATM-kapcsolók piacát, mi, 
távolsági (WAN) hálózatoknál — az 
idei második negyedéves adatok 
szerint —8 százalékkal az ötödik. 

A Fore Systemset ebben az évben 
vásárolta fel 4.5 milliárd dollárért 
székhelyű GEC (Gen. 
eral Electric Company), amely ma- 
£a is komoly átalakuláson megy átt 
a hadiipar számára elektronikus be. 
rendezéseket gyártó részlegét idén 


adta el a British Aerospace-nek 10.8 

iliárd. dollárért. A GEC tavaly 
alakította meg. új, Marconi Com. 
munications nevű, saját tulajdonú 
részlegét, és globális új márkanév. 
ként bevezette a Marconit a piacra, 
November 5-én jelentették be, hogy 
a Főre csatlakozik a. Marconi Com. 
municationshóz, és a termékeit szin 
tén Marconi néven fogja forgalmaz 
ni; A tervek szerint az új Marconi- 
csoport (GEC 4 Marconi Commu- 
nications 4 Fore Systems) közel 
hatmilliárd dolláros. forgalmával a 
négy legnagyobb hálózati gyártó 

ike lesz. Három új, novem. 
ber 15-én bejelentett, vállalatoknak 
szám Ethemet kapcsolót is bemutat. 
tak a sájtótájékoztatón. A még For: 
címkét viselő, az új Golf sorozathoz 
tartozó kapcsolákkal az olcsó háló- 
zati eszközök piacát célozták meg 
Legkisebb. közötűk az ES-1000, 
amely 24 darab 10/100 megabit/má. 
sodperc sebességű Ethemet portot 
tartalmaz, portonként 512 kilobájt ! 


Az idci évte kitűzött célokat sikerült 
teljesítenie a Novellnek — mondta 
Andreas Zeítler, a vállalat regioná- 
(is igazgatója azon a sajtótájékozta 
tón. amelyen a cég eredi 
mertették. Az első cél a pénz 
helyzet stabilizálása és a cég növe 
kedési pályára állítása volt. Ezt elő. 
lette, hogy a Novell számos ter. 


tényeit ís 


méket hozott piacra ebben az évben 
(NetWare 5, NDS a Windows NT 
hez és a Solarishoz, Novell Single 
Sign-on és Novell Internet Caching 
Service), És iket. időben. 
így kon adtak a forga. 
lomnövekedéshez. A második cél a 
címtár felhasználási értékének nö. 
velése: 


oly segítséget 


megmutatni, mire jó, mire 
hasznosíthatják a felhasználók. Ezt 
két módszerrel segítették: egyrészt 
alkalmazásokat. írrak az NDS-hez 
a DigítalMe), illetve új ver. 
ráókat jelentettek meg a címtárból 
Ilyen az NDS v$ — ez már egymil 
liárd . objektumot tud tárolni egy 
címtárban -, illetve az elektronikus 
kereskedelemhez szánt, pár hete be 
jelentett eDirectory. Ez most Net 
Ware. Solaris és Windows NT opc. 
róciós rendszerekhez kapható, de 
jövő év elejére elkészül a Línux-, a 
Tót Unix. és a Windows 2000. 
változat ís. A harmadik megvalósí. 
tott cél a gyümölcsöző partnerkap- 
csolatok kiépítése, hogy a címtár 


szolgáltatások mögött felhalmozód- 
jon a kritikus tömeg. Ezek között 
említette Zeitler az AOL, az AI 
taVistát és a Lucentet; mindegyikük 
használni fogja az NDS-t, Végül a 
negyedik célkitűzés a szolgáltatások 

övelése volt; ezt is 


részesedésének 
elérték, 

A számszerűsíthető. eredménye. 
ket illetően sem lehet oka panaszra 
a Novellnek. A több mint 1.2 milliárd 
dolláros bevétel az 1999-es pénz. 
úgyi évben 17 százalékkal múlja fe. 
Tül az 1998-asat, a 197 milliós tiszta 
profit pedig 87 százalékos emelke. 
dést mutat tavalyhoz képest. A ne 
gyedik negyedév is hasonló képet 
mutat; 345 millió dollár bevétel (18 
százalékos növekedés) és 74 millió 
profit (76 százalék) jellemezte a 
pénzügyi év utolsó három hónapját 
Ebből a 345 millióból 176 milliót 
tett ki a NerWarc-forgalom (ez 17 
százaléknyi emelkedés tavalyhoz ké. 
pesr): 90 millór a címrár alapú hú: 
lózati alkalmazások (32 százalék); 
míg a szolgáltatások 50 miltiót (37 
százalék). Az egyes régiók között 
az EMEA-térség a bevétel alapján 
(104 millió dollár) csak a második 
az E 
múlt 
szerese 


négy- 
Nz EMEA 


az. ottanínak. 
térség 29 százalékos növekedéséből 


Magyarország némiképp elmaradi a 


. Marconi lesz a Fore-ból 


memóriával. Két bővítőmodul he- 
lyezhető bele, az első 2 darab 100 
megabites többmódusú optikai szá. 
las Ethemet porttal, a második pe. 
dig egy szintén optikai szálas Giga- 
bit Ethemet porttal bővíti a rend. 
szert. Ezekkel a képességekkel ren. 
delkezik a sorozat középső tagja, az 
ES-1200-as kapcsoló is. azzal a kü- 
lönbséggel, hogy ebből maximum 
négy egység egy 2.4 gigabít/másod- 
perc sebességű porton át összekap- 
csolható, így egy legfeljebb 96 
(424). portos blokk alakítható ki 
Az egységek között kell lennie egy 
mestermodulnak, és csak ennek van 
Gigabít Ethemet portja. A. sorozat 
legnagyobb tagja az ES-2000, egy 
modulrendszerű, maximum 128 da- 
rab 10/100 megabit/másodperces por- 
tig bővíthető kapcsoló, ezt megket. 
tőzve, hibatűrő tápegységgel látták 
el, A jövő év elején kerül piacra, a 
két kisebb kapcsoló már megrendel. 
hető, 


maga 25 százalékos fejlődésével, de 
jövőre 30 százalékos forgalomemel 
kedést várnak nálunk. Zeitler sze 
rinta Novell sokkal jobb helyzetben 
van, mint akár-egy évvel ezelőtt: új 
termékekkel jelent meg a piacon, is: 
mét bíznak benne a vásárlók, és jö 
vőre is ragyogóak a kilátásaik. 

Szíttya Tamás, a Novell Magyar 
ügyvezető igazgatója a cég 
önikus kereskedelmi stratégiá: 
járól beszélt. A Novell a címtárakat 
tartja a hatékony €-kereskedelmi 
megoldások alapjának. Háromszin: 
tű a cég címtáras termékkoncepció- 
ja: alapja a szerverplátform, erre 
épülnek az alkalmazások, majd eze 
ket egészítik ki a szolgáltatások. A 
Novell szerint a nemrégiben 
tátott NDS. eDírectory lel 
elektronikus kereskedelem bázisa; 
az NDS v8-ra épülő címtár jól mé. 
retezhető és úsztán szabványos 
LDAP alapó. Alkalmas arra, hogy 
vállalatok személyre szabott, egyéni 
igények alapján kialakított szolgál: 
tatásokat. nyújtsanak. ügyfeleiknek. 
és így erősítsék a vásárlói hűséget, 
Jojalítást — és ezzel sikeres elektro 
nmikus kereskedelmet folytassanak. 
Így a címtárszolgáltatások egyszer 
re fogják össze a vállalaton belüli és 
azon kívüli (e-kerexkedelmi) alkal 
mazásokat. 


orszá 


Sch. A 


honlapján található egy olyan PC-s 
böngésző is, amely a Win35, 98 és 


ferjed a védógátakra és az oparácós 
rendszerekre is. Újdonsága az Auto- 
Fix funkció: ez lehetővé teszi, hogy a 
feltedett hiányosságokat azonnal or 
vosolják. A Network Associates 40 or. 
szágba telepített 100 fós Vulnerabiíty 
Research Teamje folyamátosan figyel 
a legújabb sebezhető pontok folbuk. 
kanását, és az ezékre vonatkozó In 
formációkat a OyborCop Scannar Auto- 
Update tunkciója révén nyomban bo- 
Építk a törmékbe. Több újdorság ís 
návali áz ellenőrzés sebességét: egy. 
tészt a 32 bítos többszálú architektú- 
ra, másrószt az oporációs rendszerek 
felismerésének képessége; ez utóbbi 
tévén a szoftvor kikapcsolja azokat a 
modulokat, amelyek nem alkalmazha- 
tók az adott környezetben, (Munkatár 
sunktólj 


Továbt hirek 
Wwwww.szamtastodinika hu) 


] 


Í SMS központ hálózatba illesztésé: 


. Melyiket válasszam? : 


Mint arról a Számítástechnika múlt 
heti számában már beszámoltunk, 
november 30-án elindítorta szolgál 


tatását a Vodafone. Azok, akik most ) mányozzák 
állnak mobiltelefon vásárlása előtt 
! minden bizonnyal alaposan tanul 


mindhárom GSM 
szolgáltató ajánlatát, s a használat 
szokások függvényében választanak 


Át úrak tartamazzák az 4éát. 

71988, önesertr BÓRTAKÉS evetón, az első 12 nánagbun czak 1240 torni 
"a hav etőítzetési 64. 

Csizsádői hátkászrap 64420 óráig 


Novacom közvetítéssel 


Magyarországon az MCI WorldCom 


eket a; 


A Novacom 
olgáltatók kíná 


December 1-jén Nov szolj 


house néven nemzetkő 


ltató ügyfelei 
más nemzetközi 


működési költség 


latát ís a m felhasználók ren. 


delkezésére akarja bocsátani. 

Jobbágy 
Novacom biztosítja a 
dapesú száloptíkai gerinchálózatát 
A két cég szorosan együttműködik 


kult Novacom Távki 


lési KfL Job. 
igazgató elmond 
az MCI World: 
Commal léptek kapcsolatba, sa 


bágy Dénes vi 1 is elmondta, hogy a 


ta, hogy elsől 


nciasáv közt 


zök által — a Novácom közvetítésé ) ennek keretében első lépésként két technológia 
vel — magyarországi cégek is igény- ! különböző piaci szegmenst céloz. ! nyújthatna társaságok 
) be vehetik a 65 országra kiterjedő ) nak meg. A Novacom nyitott a to- ) nak, hiány zik. pót 
nemzetközi adat és hangátviteli. vábbi közök munk: 

valamint integrált szolgáltatásokat / Jelenleg a Novacom ügyfeleinek 

A berendezéseket a Novacom fel- ) száma 20 körül mozog (Elmü, Vo. 

ügyeli és tartja karban. Elsősorban ( dafone, ÉMÁSZ. Miniszterelnöki / 


Hivatal stb). A vállalat, árbevétele 
1999 végére eléri a 600 millió 
jol Nyejsástólegyelő 


lésére számi 


olyan cégek megrend 
tanak, . amelyeknek 
külföldi. érdekelt 


SMS 0660-on 


(December 1-jétől saját hálózatukon  Józattál ís képes legyen kommuni- adtak át Budape 
! belül, valamint a Westel 900 ügy. ) kálni. A 0660 Távirat szol Matáv mindkét helysz 
feleivel ís igénybe vehetik a rövid  sén nem kell havi díjat fizetni, az ) szoftverekkel ellátott PC-t 
tást a Westel 0660 előfizető 1] forint értékben. A  MulriCenterek 
Westel Rádiótelefon Kít. szakem. kialakításában tevékeny részt 


bereinek a CMG által szállított Í alt a Matáv által fenntartott Puskás 
Tivadar Technikum. A központokat 


a Műszaki és Természettudományi 
Egyesületek Szövetsége (MTESZ) 
tartja fenn és üzemeltet. 

Az ünnepélyes avatáson Pot 


fonn 


még ter 


összesen. mintegy mil 


A ) gyencs, minden további küldésé 
) neró 30 forintot kell fizetni. 

A Westel 0660 előfizetői u jövő. 
ben várhatóan a Pannon GSM és a 
Vodafone felhasználóíval ís tudnak ) 
majd rövid szöveges üzeneteket cse- 


vel — a világon elsőként — sikerült 
megvalósítaniuk, hogy 450 mega: 


hertzen működő NMT rendszerben 
M há. 


rélni. 


M.J! 


nyújtott SMS szolgál 


ására Eppe 


M.J 


MultiCenter 


PC-s oktató-fejlesztő 
központok 


technik: 
velik a fiatalokat 
felnőttkong 


Szeretnék, ha a dél 


déluráni, esti é 
terek is felkereshetnék a központc 
kat. Hasonló MultiCenter már mű 


ködik Székesíehé 
szerint Békéscsaba, 


, a tervek 


Nyíregybáza. 


Kecskemét és a főváros XIII. kerü. 


lete folytatja a sori 
M.J. 


US West elnök-vezérigazga- 
A tója a következőket mondta el 

a tervezett tv-s intemetszol- 
Sáltatásrók: egységes üzenetküldő és 
üzenetfogadó rendszer jellemzi maj 
c-maik-, hangposta-, fax. és tele. 
fonszolgáltatás tartozik a rendszer- 
hez. .A felhasználók számára lehe- 
tővé kell tenni, hogy maguk dönt- 
hessék el, milyen formában veszik 
igénybe a kommunikációs szolgál- 
tatásokat. Új kínálatunkban a szó 
szoros értelmében együttműködik 
PC, rv, telefon és faxkészülék." 


WebvVision ] 


A denveri cég kínálatának közép- ! 
pontjában az úgynevezett WebVI- 
son áll: egy olyan szoftver, amely 
integrálja a nagy sebességű DSL-t 
(digital subseriber line) vagy mode. 
mes intemet-hozzáférést, valamint a 
hagyományos  telefonszolgáltatáso- 
kat a meglévő tv-programrendszer 
rel. A WebVision egyszeri telepítési 
díja 225 dollár, s ehhez 12.95 (egyé. 
ni) és 19.95 dolláros (üzleti) előfize-: 
tési díj is társul, Még csak Minneso- 
tában forgalmazzák, de 2000 első 
edévében hozzáférhető lesz a 
West más piacain ís. 

Ami a DSL-tarifákat illett, a US 
est idén júliusban jelentette be. 
hogy MegaBit Select néven olyan új 
DSL alapú internet 


valamint az Oregon 
állambeli Portlandben lehet előfizet 

ni a MegaBit Selectre. Havi díja 20 
dollár, míg a fejlettebb változat — a ) 
MegaBit DeLuxe — előfizetési díja 
ár. 

Joe Zell, a1US West nagy sebessé- 
£ű adatkommunikációs részlegének 
clnőke a WebVision bejelentésekor 
löbb, a cég intemetstratégiájával 
kapcsolatos nyilatkozatot is tett. A 
WebVisionnel olyan felhasználók 
számára is megnyitjuk az internetet, 


az e-businesshez kifejlesztett új 
Novell-címtárszolgáltatásnak? 


) piacán. Ez a szám feltehetően emel- 


] ez az összeg több száz millió dollár. / 


Tv és web 


A US West internetstratégiája 


A közelmúltban televízió alapú internetszolgáltatást jelentett be a denveri US West Inc. Abból az egy- 
szerű tényből indultak ki a vállalat vezetői, hogy míg ma az Egyesült Államokban a lakosságnak csak" 
40 százaléka használja az internetet, addig a háztartások 95 százalékában működik televízió. Zimányi 
Katalin a tv és a személyi számítógép internetpiaci esélyeit latolgatja. 


akik korábban aligha jöbettek volna 


szóba hálóhasználókként. Webkom- 
munikációs rendszerünkkel egysze- 
rűbbé tesszük az emberek életét, és 
nem kell tartaniuk az internetes ví. 
usoktól sem." 

Solomon Trujillo elnök becslése 
szerint jelenleg 4 millió potenci 
Tis ügyfélre lehet számítani a DSL 


David Laube, a US West informatikai főnöke 
(IDGNS Image Bank) 


szolgáltatások egyesült államokbeli 


kedni fog. kiváltképp, ha további 
befektetésekre szánják el magukat / 
az üzletágban érdekelt társaságok. 
közörük a US West. Trujillo szerint 


A Microsoft és az AOL ] 
tv-platformja 


Amikor 1997 harmadik negyedévé- ) 
ben a Microsoft megvette a Web- [ 
TV-t, sokakat meglepett a 425 mil: 
Kó dolláros vételár. Addigra már 63 ) 
millió dolláros veszteséget balmo- 
zott fel a felvásárolt partner, és 
Államok-szerte kevesebb, mint 100 ) 
ezer előfizetőt tudhatott magáénak, / 
s ez negatív rekordnak számít egy 
ekkora országban. Az elemzők azon 
ban nem csodálkoztak: azt mond: 
ták, ha a redmondiak a windowsos 


PC-n kívüli világban ís vezető sze- 
repet akarnak betölteni, jobb lóra 
nem is tehettek volna 

Sreve Perlman, a WebTV Net- 
works társalapító-elnőke elmondta, 
hogy a felvásárlás óta eltelt időszak- 
ban a WebTV egyszerű Intemet-on- 
TV szolgáltatóból az ország első tíz 
intemerszolgáltatója között jegyzett 
vállalkozássá nőtte ki 
magát. Egyedül a táva- 
lyi karácsonyi bevásár- 
tási szezonban 200 ezer 
új előfizetőt sikerült 
szerezniük. Nagyon űgy 
tűnik, hogy a Micro- 
softnak sikerül az, ami 
másoknak egyelőre nem: 
a kanapétól megválni 
képtelen, tévécsatornák 
között váltogató ameri- 
kai honpolgárból dívá- 
nyon szörföző és vásár- 
ló webhasználót csinál. 

Mindeközben persze 
az America Online Inc. 
(AOL) sem marad tét- 
len. Épp a napokban je- 
lentette be, hogy jelén- 
lős, de nem publikus 
összeget fektet az ÖpenTV Incorpo- 
rationbe. (hrtp-/fwwwopenrv.comi 
Az invesztíció része annak az 
gyezménynek, amelyet AOL-alkal 
Mmazásokhoz szánt interaktív televí- 
ziós szoftverek közös kifejlesztésé- 
re kötöttek 
Pillanatnyilag nem lehet tudni, 
hogy milyen százalékban ura az 
OpenTV-nek az America Online: 
erről sem az AOL, sem pedig az 
OpenTV európai képviselői nem 


voltak hajlandóak nyilatkozni. De ! 


bárhogyan is, az OpenTV szemmel 
láthatóan vonzó befektetési célpont: 
az egyéb" befektetők között olyan 
nevek szerepelnek, mint a Sun 
Microsystems Corp., a News Corp. 
és a Time Wamer. 

Az idei év harmadik negyedében 
az AOL már komoly összeget vitt 
be a TíVo Incorporationbe, amely 
egyebek mellett digitális VCR 


a? 
sz ibs élo tés 


8. 


szoftverek fejlesztésével foglalko- 
zik. Majd meglátjuk, mi sül ki ebből 
az együttműködésből! 


MTV az interneten 


Miközben az információtechnoló- 
iai ipar nagyjai rendre a tv mint 
webplatform irányába nyitnak, ad. 
dig a nagy amerikai televíziótársa- 
ságok sorra az intemet felé veszik 
az irányt. Az egyesült államokbeli 
MTV-t birtokló Viacom az elmúlt 
években több kísérletet is tett arra, 
hogy valóban meggyőző módon je- 
lenjen meg az interneten. 

Itt és most fölösleges volna azt 
elemezgetni, hogy hány próbálko- 
zás abortált el, és milyen ökokból. 
Legyen elég annyi, hogy csak akkor 
aratott világ(hálós) sikert a Viacom. 
amikor tavaly gyökeresen átalaki- 
torta online dívízióját. 

Tavaly februárban megalapította 
az MTV Networks Online csopor- 
tot. Fred Seibertet, az MTV koráb- 
bi kreatív igazgatóját (még koráb- 
ban: a Hanna-Barbera elnöke volt) 
nevezték ki cégvezetőnek. Tavaly 
nyáron az MTV megvásárolta a S0- 
micNet nevű zenei webhelyet a TCI 
Musictól, és a VHI.commal, vala- 
mint az MTV.commal ötvözve meg: 
alapította az MTV Interactive-ot, s 
ez jelenleg az MTV Networks On- 
line alrészlegeként működik 

Tervek szerint hamarosan folyta- 
tódik az átszervezés: a Viacom ve- 
zetésének feltett szándéka, hogy ön- 
álló vállalatot hozzon létre az MTV 
Interactive-ből. Azzal érvelnek, hogy 
minél nagyobb önállóságot kap egy- 
egy részleg vagy aldivízió, annál 
valószínűbb, hogy az alkalmazottak 
komolyan veszik a profitgyártás ne- 
mes feladatát. Tény és való, hogy 
1999 harmadik negyedében a Via. 
com online részlege 6-6 millió dol- 
láros bevételt jelentett, míg a tava- 
lyi megfelelő időszakban csak fele. 
amnyit. 

Azt egyelőre nem lehet monda- 
ni, hogy az MTV Networks Online 


€-kereskedelmi nagyhatalommá vált 
volna; a bevételek nagy része web. 
hirdetésekből származik. 

Szépen ívelnek felfelé a Viacom 


online bevételei, ugyanakkor a 
Media Metrix legutóbbi felmérése 
azt mutatta, hogy az elmúlt negyed- 
évben közel 125 százalékkal esett 
az MTV.com nézettsége. Elemzők 
szerint nincs ok aggodalomra, való- 
színűleg csupán szezonális vissza- 
esésről van szó. 

A CBS társasággal küszöbön álló 
fúzió is sokat lendíthet a Viacom 
Wweébhelyeinek nézettségén, csakúgy, 
mint a Blockbuster videokölcsönző. 
lánc és a Viacom jövőbeni kapcso- 
lata. (A Blockbuster holding 80 szá- 
zalék erejéig a Viacom tulajdonában 
van). A Blockbuster:com a jövő év 
közepétől vezeti be az online köl- 
csönzést. A Blockbuster köztudot- 
tan hatalmas ügyfélbázissal rendel- 
kezik, és ha ez a felhasználói kör az 
internetre vonul, a Viacom nézett. 
sége fantasztikusan meg fog ugrani, 

Mitch Berman, a korábban már 
említett OpenTV  marketingelnök- 
helyettese szerint egyik technológia 
sem fogja teljesen megnyeri a fel- 
használókat, és ki sem oltják egy- 
mást. A mozi nem ölte meg a szín- 
házat, a tv sem a rádiót, az internet 
Pedig nem pótolhatja a nyomtatott 
oldalakat. 

Roger Black, az Interactive Bu. 
reau nevű, webtervező és -szakta 
nácsadó cég főnöke azt mondja: 
nem biztos, hogy szerencsés dolog 
integrálni a különböző technológiá- 
kat. Jó, hogy PC-n ís lehet tv-t néz 
ni, és hogy a televízión is lehet ször- 
fözni, de a számítógép és a tv két 
külön világ. 

Számos szakértői vélemény közül 
számomra Richard Gingrasé tűnt a 
legszímpatikusabbnak, Gingras sze- 
rint ugyanis a felhasználók számára 
nem annyira a két platform konver: 
genciája vagy különválása az igazán 
fontos szempont, hanem sokkal ín- 
kább az, hogy a fejlesztések ered- 
ménye egyszerű legyen. x 


" Megbízhatóság. 


BIZTOSÍTANI AZ ÁLLANDÓSÁGOT, TÁMOGATNI A JELENT. 


Jó tudni, hogy letezik egy cég, amely a mi 


Önnek 


A BMC Software több mint 18 éve készít a világ vezető vállalat. 


elyek az TT alkalmazások folyamatos rende 


megoldásokat, ai 


teljesítmény maximális kihasználását és az adatbázisok 


Ügyfeleink rudják, hogy nem csik ma, hanem a jövőben ís számíthatnak 
Ha szükségük van ránk, mi azonnal segítünk. Önnek kizárólag az üzlet építés 


foglalkozni 


g és a bizalom elérése tett minket ve 


A megbízhatósi 


tag, z4o8e-o / CEE, olficeőbmescem bi bmc 


Assuring Business Availability 


E-businessbe kezdett a Juventus Team 


Modellértékü kísérletbe fogott nemrégiben a számítógép-alkatrészek nagykereskedelmével foglalkozó Juventus Team, 
amikor lehetövé tette — e szakmában elsőként -, hogy honlapján keresztűl elektronikus kereskedelmet folytassanak 
viszonteladói. A dolog jelentőségét, a cég működését, illetve az új elképzeléseket Szüts Pál, a Juventus Team marketingért 
és infrastruktúráért felelős ügyvezető igazgatója ismertette. 


ját CÉNZÉN VMULMÓ JVOTEŐSÉGÜNYEK LA 
JÉ ékker is; hag egyetőre tesztüzemében 
feztnesz NOSSZÜ KÖŐ kat AZTODONI gyDE- 
ma zárt ndgdhrznn SZARTMÁGON El 
OEVÁLN EEVKOGESTEL AZ ét DELXIVYI 
MESE DEZTESZK A MUKEJOIONÁI TET Sá 
TZÉKESDÖL MOETYOE ÍYESTÖCSZERETAS fi letet 
NVÉNYÉSI Mégy PTCTROK NETEN 091 
csak hogy Út jövedelmező cszeorriát 
Wwebkereskedetri 


3 erogum, 3 tes 


A nap 24 órájában 


4 ceg take témet 


VENA 


Rendetés valós időben 


Szüs, Pál szert a egfőkes eztben az Pterretes beatéj 
köpySZKÓKITEK. ÖTÜTE MÉSIIN ÚGY VET NzETE, igy TET 


PTOLÁÖZTAA SZÁLTLÁRTA, OGY A WELDPNLÁCIÓS KISZOLGÁKÓL é3 TŰT 
kon kvüte teszik, elvégre nem kelt semmitéke adalbszssai kony 
MUNKÁNAK, AZ ÁVutÁS EkkOr Dernondása" álgpon törtérvk 
kzt, my ny, s körüttekül mennyi xgö atott szaláják. Az igás 
e értékesítés esetén vszent a rendelés kevdátan UtÁNT a rend: 
szer azonnal belenéz a rektárnészletbe. § Da van, Jemel" Or 
nen a arabot, így kerte el. ari a neni valós kaöben Teldolgjo 
CA FOCKTESÉSÉKKOT előfoyzjunat, hogy döközten kfogyjon a 
termék A Juventus Teamnél az ügyve rendszer Oracie als 
por nyugszik, enné az sedatbázetoz férnek hozzá a külön b. 
szorgálán Áitó webes alkalmazások b, ázaz innen szerek az ork 
ne rézzmözökat, és age kükík be a megrendeléseket t. Amikot 
tettár 22 ügyfél ég mtérneten dt ftadi egy réndelést, az lényege 
ben ogy. mrtha ogictonon tépett vaina kapcsolatba a céggel 
VAgy ZemÍYESÉN DEMEN VÖINY Az FÖAS 
Ha egy (adó - úzten kapcsolatba akar kerülni 8 
duvertis; Tegrrgret. Term kod mást tenrve, mint Tekérezre a cég 
horizösít fuwwyuveritrtegrr ul, és ott rákatuntana a er 
MmékESŐ Got, ez regsztráktatnaga magát Ho ez megtértént. 
A köszállítont áru ér 
tén, 2 gépköcd 
zet ÖRNusGyyis KT 
sen nem akar ragadni epnél 
ka titeikártyás fizeés bevezetés 


JÉTSTE fv 


apásra fogja 
ÖlAGossá Válisá- 
Is Pál. Adok 
rak, a pénz. 
jenek hitelkártyá- 
ne féjen átuta 


forma 


TE 0 UVÁNTOLÁGJÉSt, Ök vk 
nen elfo. 
jenytársak 

iratban 


a készíetezésy 
kett méretezíy, 3e 
rt érkezett A rokzár tetőktészktor at 
fegyereréye tet vena. hogy Gyaran asd termékekről Van 

ÖVEBEZÉSKÉDDEN AZ Ark N egyorsari mozog mefese AZ 
ELSZ ChAE. TEK A VÖZYÖE — MMLESÉOR 1 SZÜRS PAK 
Gd. hogy Egy Iermés eheId ÚRAT, nyár: 
VÖ SAVEZTŐ NGyOLEK, Ik LÉLAJYONY ége VŐ 
KETMEZÉSE, 8 VINÖKT YEN GTESZTRLZSAN EK 87 Ára, 9 MirüÁITA 
108 ÖZkizrtETa a KÉSZMEK AÁPCIAK a DELÉN, AI 65 mendEN 
AZON MŰK, MENYYYTE INEK AZ NONTMÁCSÓK A ANETTE TEETNY 
ét a tömtée egyéksésa körütveéié eggy hónap akar forad megy 


Noha ölmör a weben is áruinak, a cég még nem ezzel az e 
Járössál széf be árukészletét a gyártótól Nt még a hágyorna. 
fyós, kézi módszerek dívruik, $ a távolkélett gyártók is dltalában 
"eszak akkor adják fel az árut, ha. pénz már megérkezett. Kivétet 
nek számítanak persze a stabil beszerzési források - lyenkar a 


áru cinajtásátoz mér: elég az átutalási megbízást Arfaxolri — it 
letve azok a helyek, ahol a Juventus Team már rendelkezik hitet 


Kizárólag alkatrészt, 
kizárólag viszonteladóknak 


A szármhógépatkat 
módos 


ek adlésvételével — persze még hagyomá: 
nyolc éves ezelőtt kezdett el foglalkozni az akkor 
még betéti Társzságként működő, mára már közel 3. millárd 
fontos forgalmat fevonyolító Juvéritus Team, Indulásként me- 
mórigchipeket és processzorokat forgalmazott, ezekhez társult 
később az alaplap — Így átakítva szerves egységgé a három ak 
kattészt. A külföldi teszerzés ígéretesen alakult. kapcsolatba kés 
rültek a tajvani $hure cégget amely azóta a világ ötödik legna- 
gyobb Aaplapgyártójáva nőtte ki magát, A termékgalettára ké. 
sBöts — a gyár portfó 


öbövtésével összhangban — felkerültek a 
külertzözt kártyák b. $ mra kínálatba o mognlorok, a játétkort 
, a üilentyüzetek és a számítógépnázak éppen úgy bele- 
tartoznak. MIN a Nokia mobteefonjai és kisgésztől iletve a 
MOZLŐCSEKTTONKAI clkét 

igyzetméteres, Jözset körüti lakás 
agy növekedett a cég, áköltöz. 
200 négyzetméter Ait rendet 
ál. Noha Öt évre tervezték ott 
odérvkák, kén éz múlva ez a hely e iscinek tizonyult. § 
Újatr) költözés következett a jelenlegi épületbe. ht az irodák és a. 

tárat számáta 500 négyTetméter van Merintattva, Az udvaron 

[dj 15 autó porkolhat egyidejüleg, ezt a lehetővéget sz ügy. 
felek egyébként nagy tetszésset fogadták a korábbi utca hey. 
rület után A cég ekkorra már mindazokkal az aftatrészetist 


nm P, 


szik ves 


fogfjakozot amelyekre szakség lehet egy számítógép összera- 
kásához. 5 egtezőte 


OkOdINi Addíg APEONKIGJOTT tem 
atos a Nok 


gon 
átrx becnutátótermúk tára 


am tizárókag veszortetadókkat átt kzpcsotatban, 


9 eg a kétöésa melznezért kezel Ennek egyik oka az úgyvezétő 
KITZSÓ szert été hucánsdük nem engedbenő még. hogy az 
UECSELS Bel NÉ vánZrtÓ a Okt ÖlVETTEN 3 KIKETESKEVŐL 


Prdwg a geci fettétetek úgy szólnak, hogy 
VÉSZESZETE GÉPET NON HETET VISSZATYOZTO jörÁTAN, CI. 22 
résn, a hiba pontos cefrésózve, E aradt áztári 4 VIZONT 
SNÓ LrDOGAtÁTÁÉN KövÁE érvényesít 2 vele KApcsolatan ák 
VÉGÉGEASZNŐK Besé AnOKTAk A VAZOONMÁKJÓKTIK 0 SZÁNT, 
2 már egyuer t Agventus Tenerbesz, től exere rúg, 
A ENSZ NZSÁTÓR SZÁLAK AZOTA EJET MENT VAN 
ÁL SZEME a IZÁTMÍTÓJÉgKANKZtT ÉSZ PRAÁRT A JUVENLA 
Tegm cortítarn szerepet tölt te, eyon cég, arnelyre figyelnek. 
szómény tartják. Ez abtuen s Mognybedrsá, hogy egynérmety ver 
SENNYÉGS szésVÁMkonén a ÉRI za alt királya GŐ hOrNÉKSN, A 
jövöre MNABDTÓ bervekei BENN az ügyvezető iyartjutó et 
MONA IKÁEKKA N MEZ ökZéTak MACA Nagykereskeréleti 
CÉGNEK. A GÉPÉNDESZETEKÉK. 2 VÉNÁEÁTVSETÁKATNk KÖTTÉNŐ ÁNUI 
után, mán, mégy, más HOZTÁSEÓRL ÖMPÓNÓL. SZETVZL SZERETET 
16Et mrzezn aTúrÓt igenyet 

[A Hi 


HÍREK Kétmilliónyi 
szaz. pontocska 


feezéeszeteatbkágvokpksi 
begetteztat özsánésáj pelstseátea Tavaly nyáron tekintettük át az itthon beszerezhető digitális tényképezőgé- 
s471 [régzárálkiságtálszntei pek kínálatát. Mára ez az üzletág annyira fellendült, hogy már legalább száz- 
Feértsttoart s leadok Midegyi . ! féle gép közül lehet választani. Ezért Krizsán György kollégánk csak a leg 
hez jár a Diamond 56 kiobmásod  , nagyobb felbontásúakat hívta össze (jobbára a legújabbak közül) 
perces modeme és a gyors intemet- 
eléréshez SZÜKSÉGEt gombokat tartal. digitális fényképezőgépek te- [ egy ilyen sók pontból álló kép táro- ) fényképezőgép, ha a képeket elek 
rülete határterület; részben az ( lásához igen nagy memóriára lenne ) ronikus úton tárolják vagy továk 
optika, részben a számítás- ( szükség, A forófilm tehát még jó ! feldolgozzák Hilmról 
gyezve, és mellékelnek hozzájuk egy, [ technika körébe vág, akárcsak s] ideig vezetni fog. Mikor van szűk- ) vagy — rosszabb esetben — papírkép 
"Soundblastar PCI 128 hangkátyátis  ( képolvasóké. Az ilyen készülékek ) ség ilyen nagy felbontásra? Akkor, ! ről beolvasóval készül el a dugitali 
Az 583165 hardverkoníigurádója . ( összeállításához ma már mindenki ! ha az elkészült képet nem levelező. ! zált változat, s annak fe íz 
ezeken felül az alábbiakból ál; 500 ( beszerezheti a kellékeket: lencse- ! lap. méretben, hanem nagyobban ) kán haladja meg a di 
"megahertzes Athion, 64. megabájt me- rendszer kell hozzájuk, azután fény- [ szeretnénk  szemlélm; akkor, ha ] pezőgépek kínálta felbontást. 
módia; B gigabájtos merevieméz, 8- . ) rekesz, zár, CCD, erősítő, vezérlő. ) képrészletekre vagyunk kíváncsiak, ! 


szólos sebességű " DVD-olvasá, 16. . ) egység és memória. S ezt már csak ) és ezeket a részleteket nagy nagyi áltatási ge 
megabájtvidsomamóra és 17 hóvely . ) ténymérővel, keresővel, kijelzővel ! tásban szeretnénk látni, meg akkor Szolgáltatási sziat fv / 

kes monilot, Az 5861-es 17 gígabáftos  ! és valamilyen csatolóegységgel kell ! ís, ha a kép egy képes újság teljes ! Az első digítális masin: ki- ( nagyítás vált pi 
merevlemezt, 128 megabáji memós . ) kiegészíteni. Mindezt bele kell fog- ! oldalára vagy plakátra van szánva.  ) vétellel) egyszerű műanyag doboz- ! játos tán ő 
riál, 32. megabájt  vidsomemóriát, ] ba voltak berendezve, és nem sokat ! Kikapcsolásk v 
DVD-olvasót, CD-írót, hálózati kártyát lehetett állítgatni rajtuk. Hasonlítot- ! simul a k autom 
és televízlókimenetet kínál, tak az egyszerű, teljesen mítomata ) tikusan rázárul egy objekrívéed 
A mostani termékbejelentések alsó fényképezőgépekhez, azokhoz, ame- ! A készülék hátlapján egy nagy fén 
szintjét a Presaro 5441 jelenti, 450 ] lyeken csak meg kell nyomni az ex- ) erejú LCD-n nézhetjük a képek 


megahertzes AMD K6.2 processzor: 
ral, 44 gigabájtos merevemezzel és 
15 hüvelykes monitorral, Az 5456 és 
az 5471 a processzor sebességében 
tér el egymástól: előbbiben 486, utób- 
biban 500 megaherizes Celeron mű- 
ködik, s mindkettőt 8 gigabájtos me- 
reviemez egészíti ki. Ezekben két 
USB. és egy játékkapu elől helyezke- 


ponáló gombot, és meg ís van a fe 
vétet. Ha a kamerát igényesebb k 
zönségnek is szánják, akkor e: 
már nem 


A félautomata fény 
képezőgépeken két alapsajátosságot 
lehetett kézzel beállítani: vagy a 
fényrekeszt, vagy a zárscbesséi 
A. másikat már az automatika 
totta be, ez a megoldás tehát a spe- / 


dik el, de hátul s van két további USB- ) ciális körülményeket leszámítva sodik 
csatlakozó. (Munkatársunktól) mindenhová megfelelt. Pen 
ógépekei £ aképek 
Kimondottan intemeteléréshez ter- t . szí uszni Pa beállítás: a legjabb az. et 
Vezett személyi számítógépet je- 1. kép. Egyszerű, ,.női kézbe való" fényképezőgépnek tűnik a Canon Pawer- ) rekeszt is, a zársebességet is be le á, fel, h 
lentett be a Dell. A Webpc 1000 dok ( Shot S10 digitális berendezése ! het állítai még ritka, aligha: enx 
láros áron kérül forgalomba, mérete) ! nem azért, mert így a kétbalke: x 
harmada a hagyományos forműygép, , ) lalni egy dobozba; és készen is van [Vannak olyan területek, ahol a ) könnyen kiégetnék a CCDA. H in PhotoSi 


nek; és tömege ís csak 4.5 klogramm  , ) a digitális fényképezőgép. Ez a re- ) jobb. minőségű digitális fényképe: ) film exponálódik túl, az nem teszi 
körül van, A 434 megahertzes Ce. ] cept néhány éve már megvan, hatal- ! zőgépekkel készült felvételek már ! tönkre a fényképezőgépei 
feronnal és 15 hüvelykes monitorral ) mas a piaci érdeklődés, nagy a kíná- ! megütik a mértéket. Ilyen terület a ! jebb csak a filmet. 

szállított gép mellé nyomtatót ts ad a lat. A digitális fényképezőgépek kér / 
Dell. Ellátták őt USB kapuval, különfé- csoportba sorolhatók: a nagy tő- 
Te peritériák csatlakoztatására. Billen. megben előállított gépek csoportjá. 
lyűzatán spaciális gombok szolgálják ( ba — ezek az iménti recept szerint 
aaz elekíronikus posta és az intomotés . ) készülnek; és a csúcsgépekébe — a ] 
fetesők gyors elérését, a műszakí tás. ! hagyományos vagy azzal optikailag 

mogatási e-mailben lehet kém. Ezaz ) egyenértékű fényképezőgépbe fog. 


első termék, amivel a Öeltúj Wed Pro.) lalt  elektronikájú gépekébe. Ez NÉ 
dücts Gróupja, jelentkezik, és játszik) utóbbiak a milliós nagyságrendbe 
falta, merre tart a fejlődés; a gyártók. ) esnek: no nem képpontszámban, ha Caló 
igyekeznek minél egyszerűbbé tana.) nem forintban 
számítógép megvásártásál baűzemé-  ] Évekkel ezelőtt a tömegáruként tal (Mi d 
Jésál és az intemetelérést (OGNS, [gyártott digitális fényképezőgépek. OV-2K 
Boston) ] kel való fényképezés még igen távol szüléket a 1 

ésett a hagyományostól, mára azon: té 
Magyarországon az elsők KÖZÖM —/ ban ezek a gépek már kezdenek va leh. b 
kezdte meg a 450 megahertzes —( lamu ledolgozni hátrányukból, és L húzás után k Ji 
Pentium III-as processzorral szé- — ) lassan bejutnak a jól használható az objektív cs képd. A fedi 
relt noteszgépek forgalmazásáta — ( kütegóriába. Egy kollégám egy saj. ! elhúzása kicsit bi alan e 
Portocom (az új orótorrás a 8700-as tótájékoztatón azt kérdezte, hogy ) hobbifényképezés: az, ha szerettein- ) A mai digitális gépekben általá- ( keltett mert a f 4. 
modal ileszthalój, A gyors futási, , ) mikor fogják utolérni ezek a gépek ) ket örökíjük meg, mondjuk. egy kív [ han van beépített vaku. és mind [többi keze 

zol- ] ránduláson. In nagyon nagy a dígi- ) egyiknek van olyan üzemmódja, ) a menüt könnyú 


elősegíti. hogy a processzor 100 mé.) a hagyományosakat? Erre váli t 
gahartzes front oldali buszon (front jon valaki. ha mer! Ha ogy vérbeli ) rális gépek előnye 4 hagyon 
Síde bus) keresztül kommunikáf a mé- . ! fotós azt mondaná, hogy soha, ak- ) sakkal szemben: elég alulexponálni ! 
mórával, és a sebességet fokotza ! ! kor évek múltán biztosan az sülne ( vagy rosszul előhívni a filmet, és a 
A átoszgépekben fika . pércsnkánii . ! ki, hogy no lám, mégis utolérték; ha ( meg nem ismételhető kirándulás ké- ( lencserendszerek makró beállítása ( vele 
4600-as fordulatszámú 14 gigabájtos  ! meg egy digítális technikával átíra- ! pi. menthetetlenül odavesznek. A ( állíthatók, így közeli képeket is le- [ másodperces időtartamban, s ai 
FÉM merevlomoz moghajtó. A 8 mé." ) tott ember azt válaszolná rá, hogy ( nyári fotós is látja digitális fényké j het velük készíteni. Újabban már a ény AVI formátumban kap, 
Gabállos SGRAM 32 bites színmály . ) ezek már .jól használhaták", akkor ) pezógépének hátoldalán az elké: ) fénymérés módja is beállítható, és ) juk. A Past 

Sógú (024768 Ikápportos XGA fol. . ) az derülne ki, hogy ezt inkább csak ) szült képet és észreveszi, ha valaki ) sorozatképeket ís lehet készíteni: ( az exponáló 


ellyel elkerülhetők a cseresznye. ) talán k 
piros szemek, s mindegyik 


lehet időzítés felvételt készit 


nyo 


A fényk 
320.240-es. felboni 


ban félig benyomva 


ombot, a belső mem, 


bontástís lahetővó tesz a 15.1 hűvely a gyakorlati felhasználás igényte dult, beletűz a nap az ob- ] ilyenkor a képek a belső memóriába  riába juttatjuk a felvételeket, s ha 
A gy a kiskutya feje még u ) jutnak, mivel a képtárolóba való ( ezután teljesen benyomjuk a gom. 

kes TET képemyőn. fMunkatársunk: . ) lensége mondatta vele jektívbe, vagy a kiskutya feje meg j jutnak, mi ! £ 
vábbi oj eltel e A bi lehorűsés ü: percnyi videofelvételt rögzíti A: 

ís pontokról van szó, csak sok mil- ) felvétellel azonnal helyre ís hozhat A többi lehetősé a készü- ( p fegtelvételi ír 
iarzetér hej Fviról. ! lékek leírásában részletezem, A gé- ) optikai kercsőre tettek egy diopt: 


mrstamítastáctniká hú! ) liónyíról, Ilyen felbontással a mal [ ja a hibát 


CCD-k még nem szolgálhotnak, és [Akkor ís hasznoxabb a digitális ! peket, minr máskor, most is a gyár ( riabeállítót. hogy a szeművegesek 


] könnyebben tudjanak vele fotózni. [ mítógéppel összekapcsolva az áttól- ) a funkciók kiválasztásához, két ívet 
A rekeszértéket vagy a zársobessés [tő program segítségével ís beállít ) gomb, két icipici gomb és két k. 
get magunk ís meghatározhatjuk, s ( haljuk a fényképezőgépet, és persze ) gomb, A nagy tekeróben ís van egy 
különböző üzemmódok közül is vá- ( kiolvashatjuk a képeket, A képtár: ) navigálógomb, Van tehát rajta min. 
laszthatunk, További érdekesség a ) ban a kép alat omb jelzi, hogy ( den, ami egy formatervezőtől kitol 
panoráma (izemmód, A többiek kö- ) van hozzá hangfelvétel ís. Ha erre ) het. A más gépek tet 


in látható kiv 


zött ís akad olyan, amelyik sc rákattíntunk az egérrel, akkor a szá ) LCD ut a nagy fölé került a hátlap 
képillesztést; a Casio ezt azzal bőví, ) mitógép hangszótójából visszahall [ ra, és fölötte van az optikai kereső, 
ti, hogy a gép nyomban el is végzi  hatjuk a tárolt hangot. Szokatlan, de használható, A mend, 


] az összeillesztést, és az így elkészí: ! vel már voltak kisebb gondjaim, de 
) tetrképet le is játszhatja kis LCD ki Fujifilm a képernyőre minden rá van Írva, 
jelzőjén — vagy a tévé képernyőjén, csak még kellett keresni a megfele 
ha a gépet a mellékelt kábellel tévé- [ A Fujifilm Magyarországtól két kar ! 16 gombot, Bizonyos beállításokhoz 
] re kötjük át era tert villámlátogatást a tesztla- ) újabb gombkombinációkat kell ösz 

A számítógépre telepíthető letöltő borban, A két testvér nem igazán ) szehozni —ez ís leolvasható a képer 
program USB kapun át vagy soros ( hasonlít egymásra, a kisebb, az ! nyőről. Ha túljutunk a beállításon € 
adhatja a jeleket, $ ba 
ó gép ismeri az IeTran-P át. 
1 eljárást, akkor infravórós fény 
nyel ís folyhat az átvitel, A képeket 


A. kép. Elölről egyszerű az Epson PhotoPC-800: a kezelőszervek a hátoldalán / 
talalhatok. a fög 


vonalon fi 


ző és bemutató programot Ja, 


vában írták, így az böngészőprogra. 
mor hív si LA képtárolóként ! 
használt § megabájtos CF-et (170 ] 
vagy 340 megabájtos) IBM Micro / 
Drive-ra cserélhet 


Epson 


Az R.A, Trade küldte szorítóba a 
PhotoPC-$00-as kamerát (3. kép), 
A készülék fő vezérlője a forgókap. 
csoló: ezt egy kis gomb akadályoz- ) 6. kép. A Kodak DC-280 sötét dobozba öltözött, 
za meg a véletlen elfordulásban. A 
lencsét védő lemezt tolókapcsolával 
lehet elhúzni, A hátlap LCD panetje 


4. kép. mellett és alatt találjuk a beállító 
gombok égyik csoportját, a többit a ! 
felső lapon levő LCD mellett. Ez 


utóbbiakkal a felbontást, a vakut és 
az időzítést lehet kapcsolni. 

mbok röbbféle lehet. 
éges funkciója a kép 
ható le. A felvételeket 
n át készíthetjük, v 
nnek külö 
kapcsolón), s van egy 


A hátlapi 


olvas. 
jptikai kere: 
y LCD se 
állás felel ] 


5: a felvételsor; 
yenkor a felbontás és a képtarta 
vényében valamelyest vál 
zönként annyi kép készül. ) 7. kép. - nagyobb testvéréhez, a 
begyűrhető a gép belsé 
8-10 felvétel, A ( MX-2700-as egy álló tégla, az ( az ismetkedésen, akkor már kézbe 

MX-2900 Zoom pedig inkább ha- ) simul a kis téglácska. 

ányos fényképezőgépet for- A nagyobbik gép sokkal darábo; 
ásadpercre állíthatjuk be az ídő- ) máz. A kisebb gép valóságos kis ék- ! sabb formájú, Testvérét női kezekbe 
tartamát, szerdoboz (4. kép) — már ami a kivi- ) szánhatták. ezt biztosan férfiakéba 
P. A film nélküli Fujifilm MX-2900 Zoom robusztusabb megjelenésű Soros vagy USB kapun át a szá- ! telét illeti. Nagy lupos tékerő tárcsa ! (5. kép). A gomboknak ugyanazok a 


képfelvéte 


STEELERS ÜT A TLEKODAZTNÁTT ETKTÉ 


armes urge 


szazaczans (4-1 És tar 
sem teara og éri ér ésőFöt 
- ÚEOTTÉg MOGa ei pa FrGGTIE 
PAL PAL PAL éz NTSC 

dá és saros ts tao 


Uc0 akrv vagy nál U-on ak vagy külső 
EZ I90-0ÉR 
45 
340000 


j 
É 
jj 


funkcióik, de máshova szórták szét 
őket, Az üzemmódiekerő és a kis 
LCD a felső lapra került, a navigáló 
gomb maradt a hátlapon, és így 10- 
váhb, Egy új tológomb jelent meg 
választékban — ez igen hasznos, 
csak éppen lehetetlen helyen van. 
vele lehet elvégezni a kereső díopt 
riakangolását. A következő új gom 
az. objektív. zoomjának . vezérlője, 
teljesen szokatlan módon, ferdén fel 
és mugunk felé fe kell mozgatni, 
A vaku egy újabb gombbal emelhe. 
tó ki, ezen kívül kapott egy vakupa; 
Pucsot is a tetejére, A gombok ha: 
sonlósága után már nem megle 

hogy a két gépen megegyezik a me: 
nú. A lencse mellett ix található egy 
gomb, ezzel helyezhetők fel az elő- ! 
tétlencsék. Árszokás után már ez ) nagyon Hasonló. A há 


9. kép, A középső testvér; az Ölympus C-2000 Z. 10. kép. A mezőny legna 


van, amiben többet tud annál, is. A nagyobbon az LCD í alapbeállítását a gépen. Az ] Ö; kf 
Htottn tesztünket: a DC-280-as (ő, ) képekhez. s egy hungszórócskán ke. ) készül kie orok ze ta, GYAKOri rövidítések éz szakküelezések 
kép) és a DC-290-es gépet hozták ! resztül lejárszhatjuk őket; a hang.  rakterek. A nagyobbik gépen van KE [AutpExpoture A séget Exposure Czergensat 
kerk mi. de a nagyobbik n AF [AutoFocusj A tet gessé 
7 


ü ású, számítógépekben hasz 
mánydorm 
DCF esga n4e for Came 


§. kép. Az Olympus család Benjáminja: a C-21-es 


el, Az utóbbi típus első példányu. ) erőt élgombbal állíthatjuk. Még min. 1 es 
mihelyt. bekerült az országba. a nagyobb, a atta. 1 d padan sza haszn 
nyomban hozzánk jutott, így ez a ( nását utánzó hangot h xponá. véle megt 
legfrissebb hazai bemutatója. A Ko. ) láskor. A számítógépbe soros vo k 

testvérek már jobbán hasonlíta: ! nalon vagy USB illesztőn keresztül célszerűen körömme vom 

másns, mint a fujifilmesek: ) vihetjük Át a képeket solat ) Az ítt megjeleníthető menü 

formájuk is, CCD-jük is megegye- ) létrejötte után a számítógépben konokkal keverve tűnnek fel 
zik, de a 290-es sokkal magasabbra ) megjelenik egy újabb meghajtó, er- ) Oda kell figyelni a bal oldali m 


val való lépegetéskor 


nőtt (7. kép). A két gép kezelése ís ! ről lehet a képeket átmásol: 


TBGATTBE TATTKGK relvépoli TED IZ0 di 
TAÁZATÁO, 680768 
BDt592 120480 44048 ÚAT, ü 
19011212 1901. 
230012 230401? EI Ez 
CEZEJ va ? na 
80-20 8-1 sé 56-i 
10— ÉZ [3 
25-30 2. 2-8 § 
3568 s. 1 : : 
18-I7BE7 16-tadő tt Hát st Ü 
elne 5-2003-3 3.450.§-ás § b 
Fanta jaro szore 
Jarre 2arews 25arwer 
18 7] i 
—FZ0 megábápy CFTBJ sagatái Szatikázt megsőát i 
b36 ha na ; 
PEG Pra is HF ÍPEG in TET 
PAL és NTSC PAL és NTSC G 
158 ét toros 56, sos és [ŐA E E 


4 grab veruzsaáam vagy KÜŐ 
Ez 
316 


darab oerutselem vagy huj 


gé 353 360 ű me 
a ta eeszzöse sel álálűs sz zazzáás zuzátészátáttttatstetát ss 


14 


használhatóságát, Bekapcsolni a gép [ 
tetején, az üzemmódbeállító tárcsa 
közepén levő gombbal lehet, Ez 
igen közel van az cxponáló gomb. 
hoz, kapkodáskor előfordulhat te 
hát. hogy lemaradunk egy hírte. 
len elkészítendő képről, mert expo- 
válás helyett kikapcsoljuk a gépet 
Némi gyakorlat után ez már nem 
fordulhat elő. 

Ez a készülék már sok mindenre 


képes, de a mindent tudó nagy test 
vér a C-2500L. Küllemét tekintve. 
egy nugy öbjektíveső (70. képi, ez 
a háromszoros átfogású gumi- / 
A készülékház is hagyomá; 
tranikus ve. 
érlésű fényképezőgépre hasonlít 
A hátlapi LCD felett a felső részen 
egy viszonylag n 
ciókijelző LCD-e lát 
Az. üzemmódkapcsok 
bekapcsológomb üt már a hátlapra 
A jobb oldali. profi kialakt 
gában az ! 


de el 


méretű funk. 
tunk 


ba. ültetett 


került. 
túsú, markolat foglalja mi 


11. kép. A ferde főkapcsalós Iticoh RID 


) riafogi 


COMPUTERWORLD 
SZÁMÍTÁSTEOHNIKA 


elemeket, § a tetején van a zoom 
meg a kioldó gomb — kényelmes 
kezelni, Valahogyan mégsem nyert 
meg magának, talán mert. annyit 
tud, hogy az ember már-már elvész 
a beállító menük forgatagában, Kép: 
készítéskor a hagyományos keresőt 
lehet a hagyományos tükörreflexes 
gépekhez hasonlóan használni — en. 
nek van dioptriabeállítója is. Áz ex- 
ponáló gomb benyomásakor megje 
lenik az LCD-n a jelentés, a képké 
szítés minden beállításával. Hos 

e sikeredett, a 
záskor derül ki. 
lat kettős: a gép fogadhatja 
az Olympus által kedvelt SmartMe. 
diát, és. újdonságként a Compact 
Flash memóriát is 


kép milye 
vissza 


Ricoh 


A Ricoh Magyarország az RDC. 
5000-es fényképezőgépet küldte a 


Kerestem a memóriát 


szorítóba. 


—5000 


benne, de SmartMedia behelyezése 
nélkül ís tud dolgozni, a belső me. 
mória közreműködésével, A gép a 
mugasságáboz képest szélesnek tű; 
nik (41. képd. A hátlapi LCD-A vé: 
dőlemez borítja — ez az egyetlen 
olyan gép, amelyen van ilyesmi 

és ez a lemez a tápfeszültség toló. 
kapcsolójával . nyitható. A lencse 
előtt ís van egy elektromosan nyíló 
és csukódó fedő. Felvételkészítés 
kor az LCD szélein jól láthatóan 
megjelennek a beállított értékek. A 
gép tetején levő kis LCD ís jelez in- 
formációkat. de azokat nem könnyű 
leolvasni, mert valahogy mélyre ke: 
rült a folyadékkristály-panel és ár: 
nyékol a ház. A menúpontok a nagy 
LCD-n jelennek meg, viszonylag 
kis betűkkel. A kiválasztáshoz a 
zoom vezérlőjét lehet használni fel: 
le nyílként, csakhogy az távol esik 
az elfogadás gombtól, Szerencsétle- 
nül kétkezes a beállítás. A gép lete 
jén ís van négy beállító gomb, és 
ferdén elhelyezett tárcsa az 
üzemmódválasztó. A gép tág hatá: 


( rok között beállítható időközönként 
] készíthet képeket. 


A hozzá adott 
programmal nem sikerült az USB 
átvitelt kipróbálnom — bár a meg: 
hajtót telepítette a program —, mert a 
segédprogramok soros átvitelre van. 
nak felkészítve. A részletes magyar 
nyelvű gépkönyv nem említi az 
USB-s átvitelt Ettől eltekintve a 
ép szimpatikus volt 


Toshiba 


A Toshiba PDR-M4-es gépéhez a 
Technotrade szívességéből juthat 
tunk hozzá. Elsőre rút kiskacsának 


nézhené az ember: durván formá. 


zott, darabos ház (/2. kép). Azután 
kiderül, hogy a ház nem lemez, nem 
ís műanyag, hanem könnyűfém önt; 
vény; ettől stabíllá és ütésállóvá vá; 
lik a gép. A ritkásan elhelyezett gu- 
micsíkok. ött vannak, ahol lenniük 
kell ahhoz, hogy biztonságosan és 
kényelmesen lehessen fogni a gé. 
pet. A jobb oldalon fent levő üzem- 
módítárcsa hatalmasra sikeredett, en. 
nek jóvoltából könnyen forgatható. 
A közepébe került az exponáló 
gomb. A bal oldalon felül levő kis 
LCD-n akkor is látható a pontos 
idő, ha a gép ki volna kapcsolva, Itt 
láthatók a beállítások ikonjai — az 
LCD valamelyest kicsire sikerült. A 
hátlapon levő LCD mellett van négy 
kis gombocska meg egy navigáló 
gomb. Ez az engedélyező gomb is: 
rre a célra teljesen be kell nyomni. 
Gyakorlatilag egy ujjal végig lehet 
haladni az egész menűn. Visszané- 
zéskor nagyon kellemes nagyítás ér- 
hető el vele, és mászkálni enged a 
képen. Az előhívható menü karakte- 
rei a házhoz hasonlóan spártaiak. 


12. kép, A zebrucsikos Toshiba PDRt-M4 


A gép tápellátását egy 3.7 voltos, 
1100 milliamperórás lítium-ion ak. 
kumulátor látja el. 


A gépek gyorsfényképei ilyenfor- 
mán elkészültek. (Sajnálom, hogy a 
világszerte c kategóriában kínált 2 
gép közül csak tizenkettő jelenhetett 
meg tesztünkben, de némelyik gép 
még nem jutott be az országba, s 
külföldön. is csak bemutatópéldá- 
nyok láthatók belőlük; más cégek 
már kínálják itthon a portékájukat, 
de a nagy hó megakadályozta őket 
abban, hogy gépüket eljuttassák 
hozzánk.) Sok dologban egységesek 
ezek a masinák, de néhány szolgál- 
tatásban. (panoráma- és hangfelvé- 
tel, időzített felvételsor, külső va: 
kucsatlakozás) egyik-másik kilóg a 
sorból. Választáskor esetleg a külső 
sem közömbös, a tesztben tulálkoz- 
tam mindenfélével, a kis dizájnos 
masinától kezdve a nagy , batárig" 
Nehéz közülük választani. e 


tecognna 


AZ összehangolt páros 


isa könnyedén többlapos nyomtatott dokumentumait számítógépes szöveggé a HP ScanJet 6350C vagy 6300€ szkenner 
és az új Recognita Plus 5.0 szövegfelismerő (OCR) program segítségével, 


tűs nyelveket is. 


" Pontosan ismeri fel a szkennelt szöveges oldalakat. 
5 A magyar mellett 113 nyelvet ismer fel, köztük most már a cirill be- 


§ A szöveget több mint 50 téle módon, köztük az MS Office 97/2000 
programcsomag alkalmazásainak formátumaiban mentheti el. 


most 135-200-FI" helyett 


HP ScanJet 6300€ és 
Recognita Plus 5.0 együtt 


95 gombbal a szkenneren elvégezheti a másolást, üzenetet 
küldhet elektronikus postán, faxolhat, tárolhat és beolvashat. 


"9 Hálózatba csatlakoztatható, 


" Felügyelet nélküli többoldalas beolvasás az automatikus 
Mapadagoló segítségével (csak a 6350C-ben alapfelszerelés). 


A Recognita Plus 5.0 most 44 900 Ft" helyett 
megvásárolható a HP ScanJet 3300€, 4200C€, 5200€ modellek mellé is! 


Keresse a párost a Hewlett-Packard forgalmazóinál! 
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A recognita 


ALKALMAZÁS 


Vványként, Az intemetes szabványok: 
ra (HTTP, XML) épülő SOAP jehetővé 
teszi, hogy távol eljáráshívások (re- 
mote procedure calls) XML-szintaxis- 
ban legyenek elküldve a web HTTP 
architektúráján keresztűl, A technoló- 
glát a Microsott beépíti készülő Win- 
dows Distibutéd interNet Appijcations 
arohítektúrájába. A cél az, hogy olyan 
szabványos együttműködési protokoll 
szülessen, amely révén a meglévő és 


hatnak. A mógöttes, nem is nagyon tít- 
kolt szándék az, hogy a Windows 
2000-e átláró felhasználóknak ne 
Keljen kihajítaniuk meglévő — öröklött 
vagy nem windowsos — alkalmazá: 
salkat, haném tovább használhassák 
azokat, A SOAP spociíikáció kifellesz 
tésében együttműködött a Mictosotttal 
a Userland, a DevelopMentor, az 
lóna, a Rockwell Sotware és több 
más cég is. IDGNS, San Máteo) 


European. Computer 

ers Association (ECMA) a Sun 
a Java szabvás 
összefüggő. kérdé- 

Sekről, A helyzet olyannyira bonyo- 


bar fejlódjón-e, vagy a cég teljesen 
Fiadja azt a kezéből, hogy valódi nyit 
Szabvány válhasson belőle. Az előbbi 


Autóbuszgyártás gyorsabban 


Szimuláció felsőfokon 


Huszonegy nap. Ennyi idő szükséges ahhoz, hogy egy kiscsibe kikeljen a tojásá- 
ból; és nemrégiben még éppen ugyanennyi ideig tartott egy autóbuszváz elké- 
szítése a NABI-nál (North American Bus Industries). A gyár vezetése persze 
igyekezett lerővidíteni ezt az időt, ám miután a hatékonyságnővelés hagyomá- 
nyos lehetőségeit mind kimerítették, új módszer után kellett nézniük. Végül a 
HUMANSsoft által forgalmazott ARENA szimulációs szoftver segítségével racio- 
nalizálták a termelést. Az átalakulás részleteiről Schopp Attila tájékozódott a 
vállalatnál Bitter Tibor gyárigazgató, Schvarcz Zoltán, a HUMANsott igazgatója 
valamint Árendás Bence és Lipovszki György termékmenedzserek segítségével. 


ér telephelyen működik a 
1 E NABI: Budapesten és az egye 
sült államokbeli Annistonban 


(Alabama állam). A vállalar fő tevé- ! molni, é 
keny városi autóbuszok 
tása, továbbá értékesítése — jok 


amelyek költsége na 
ságrendekkel kisebb, mint egy új e 
zat minirnali: ) leti döntés kö 


kizárólag az észak-amerikai nyező, hi- ) produkálj 


ott ís elsősorba y működő ! amely 


közlekedési vál beavatkoz: ] hog 
a kísérlete ) be 


ibázásra; nem engodhe 


autóbuszok el; 


s ott nincs lehet 


részek értékest 


nak. A mintegy 900 fővel uk: bizon A megt k 

cég idén több mint 500 autóbusz éppen a tervezett hatás- ) has ) ém nú 

) gyártását tervezi, és 150 millió dol cs erváményt adjon, és ! igen, 1 a 

) árt meghaladó forgalmat remél a termelékenysé 1A gek megismerésére pó- ) használásához kellett. E 
Informatikai ontból kiemelt ! a budapesti gyár te. ] ly írtak ki, majd a potenciál § 

] jelentőségű a m amerikaű nem túlságosan bonyo-  parmerekkel folytatott 

! telephely közörű ös ítt a az itteni végtermék az mó. ! kon részletesebben is megismerked 


webes kapcsolaton túl 
mka tám 
egy állandó vonal i 


EE ZIZAETBTTOMEEZEEZ 


! Szimuláljunk! 
ndszerhez kapcsolódó a 1dé fos ek 
jlik. Ezt a kapcsolatot a közeljő. NABI és § HUMAN 
vőben továbbfejleszük, hogy hang ndel ár 


és videoállományok továbbítására i. 
alkalmas legyen. 


Minden kezdet nehéz 


Az első három évben — 1994-től 


1997-ig — számos probléma jelent. 
re, hogy a mun. 
nébből az 
holy — de más ! 

zokott — ) úg " a! téri Aszer 


olyában. Eb- [ SZESZ 


ártási nagyságrendh 
pasztalátokkal a 
ben az időszakban — a kezdeti ne- [ 


hézségek dacára — minden évben ( busz-károsszéria. E tek a szót 
plázták a termelést, azonban több részi 2 k 
ártási volumen növelése, va- ) nológiából áll (hegesztés, fényezés, [ gattak me t 

lamint a rendelés egyebek), és ezek összessége c szemszögéb 16 

telének változása mint! nehezen átlátható. Ahhoz, hogy ] kat s 

ladat eljutott fejl karra a ) bármit ís okosan és praktikusan meg ] nosságáról, előnyeiről. A pályáza ne is na 

pontjára. amikor igény mutatkozott ! tudjunk változtatni, először a meg- ) tök értékelése során f mbe 

bizonyos dolgok me; lévő állapotot kellett vatabogy fel- ( ték, hogy milyen hardverre ves 


meséli a munka el- ] szükség a program furtatásához, mi 
lyen elemekből áll 
milyen termékek 
vannak az alapárt 
kidolgoz. ! tartalmaz, van-e hák 


A gyár három év alatt k képezni 
felélte azokat a rejtett hatékonysá 

tartalék; 
melést fokozni tudta - az 
melési folyamatból többet már nem ( tovább gondolhassák 
lehetett kihozni, Pedig a termelés ) hassák az új működési formát, Fontos volt a funkc 
! növelésére mindenképpen megjelenítőképességi ál tud-e venn 
volt, hiszen a NABI 5 alkalmazásokból ! Össz he árfogó. mi 
keit megismerte é 
piac. 1998. végére már több. mint / 
1600. buszra kaptak. megrendelést, 
ami a jelenlegi kapacitásukat felté 
telezve. három évre ad munkál a ) Olyun eszközre volt szüksé 
amiben mindent csak egyszer kell 


a gyárigazgató. Minde 


in igyekeztek me 


im 


keresnek. ehbez a tevékénysé 


gyáraknak értői háttér áll a rendszer mögött a 


A kapacíirástövelés legnyílvánva- ( megcsinálni, és amely ezután lehe- ) forgalmazó csak a terméket adja el 
vagy olyan szolgáltatást is nyújt 


lóbb módja az lenne, ha építenének ) töséget nd a különféle elképzelések jón m 


luk, majd felépítet 


vi mulációs tevő 


ikmui és tudo- ) ték köztük a m 


amely kite 


még egy üzemet; hiszen ha létre. ) gyors. kockázat nélküli kipróbálásá 

hoznák a mostani pontos mását, ak- ! ra. Fígyelműk a logisztikai szimulá: [ kenységre, annak 

kar rögtön megkétszerezhemék u ) ciós programok felé fordult, bár [ mányos hátterére ís 
ar még nem sokat tud: [  Csupár 

Í termelést, Mindenképpen, lesább ) azokról akkor még ex okat md; [OB 

válaszra nlak(. ! tak. Blvárásatkat nemn az informa 


kai kap 
solatokat, össze v 
a szoltver kap- / meneteiket. így kap 
arországom: a NABI-sok ( vállalati módellt. Ennek kidolgozó 


an szükség: olyan 


COMPUTERWORLO 
SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


tartott, majd körül, 
belül két hétig végezték az üzemi 
xdellek értékelését, ellenőrzését és 
módosítását. A termelésben közvet; 
lenül és közvetettem részt vevő 
munkatársak — művezetők. üzemves 
tetők, logisztika termelé. 
si igazgató — bevonásával pontról 
pontra ellenőrizték, hogy a modell 
milyen pontosan fedi a valóságot. 
Ezt a fázist nagy figyelemmel vé. 
gezték, hiszen ahogy Lipovszki 
György fogalmaz: ha a szimuláció 
nem a valóság hű másolata, akkor 
" további vizsgálat messzebb 
"asz a realitásoktól. 

Ezután kezdődhetett az érdemi; 
látványosabb munka: a különféle el: 
rondolások kipróbálása a modellen, 
forgatókó 
vizsgálata. Ebben a szoftver minden 


s ami lenne, ha. 


tekintetben. beváltotta a hozzá fú. 
zött reményeket. Nem gondolkodott 
ugyan az emberek helyett, de a vele 
közölt adatok és a benne foglalt lo. 
tika alapján hűségesen és pontosan 
mutatta a következményeket, ha: 
tásokut. Különösebb. know-how-ra 
nem volt szüksége a NABI-nak, de 
azért jól jótt, hogy az ARENA bizo. 
nyos szempontok szerint némi op- 
Timalizálást elvégzett helyettük, hí- 
szen bizonyos szabályok — mit, ho- 
gyan és milyen sorrendben érdemes 
elvégezni — már eredetileg ís m 
voltak benne. Ugyanakkor megfele. 
lóen rugalmas volt, nem korlátozta 

képzelőerőt. Szabadon ki lehetett 
próbátni minden elképzelést. és az 
eredmény azonnal megmutatkozolt 
kiderült, hogy felgyorsul-e a terme- 
lés. vagy éppen az addig is meglévő 


szűk keresztmetszet tolódik tovább. 
Mindezt anélkül, végezhették, bogy 
felesleges kísérletezéssel megboly 
atták volna a gyártósort, hátráltat 
Va ezzel a termelést. A cég vezetése 
addíg ís tisztában volt egy-egy vál 
töztatás  megközolítő költségével; 
most azonban azt ís láthatták — még 
mielőtt az első csavart meglazítot; 
ták volna —, hogy az adott módosí- 
tás megérve a befektetést. ..Mi 
denre hajlandóak vagyunk, akár két 
Párhuzamos gyártósort ís építünk a 
mostani egy helyett de csak akkor. 
ha ezzel nő a gyár termelékenysége, 
és a költségek arányosak a várható 
haszonnal" — mondta a gyűrigazga 
tó. A szoltver pc 
tő hasznot hozta 
Az elérendő célokat már 


új 
modellek kidolgozása előtt megha. 


tározta a vezetés belőtték" a kí 
vánt termelési mennyiséget, hogy 
milyen buszfajták gyártására legyen 
alkalmas az üzem, és hogy több If. 
pus párhuzamos gyártását tegye le 
hetővé. A kialakításkor figyelembe 
veendő ötleteket ígyekeztek a lehető 
legszélesebb körből meríteniz itt ís 
felhasználták az első vonutbun dal. 
gozók tapasztalatait, ahogy az ál- 
lapotfolmérés során ís. számítottak 
rájuk. A modellek változatainak ki. 
dolgozását a HUMANSoft szakem. 
berci végezték el: ez a támogatás ré. 
sze volt a NABI által megvásárolt 
csomagnak, Összesen négy modell; 
változat készült, ezeket külön véle- 
ményezték — melyik mennyire haté. 
konyan valósítható meg -, és végül 
a négy verzióból született meg a 
végleges. ötödik, A modellalkotás 


HP Vevőszolgálat 352-TM hizpzlávsaehpihu 


(I ém 2 gy hogy ment tényleg sikerülne ekkora luFt uria, mert a képet a wlág jelenlegi legfejlettebb hntausgaran nyomtatáv 
járásával állártak elő - a HP PhotoREt precísós technológiájával, ameliy forradalmi változást hozott a nyomeatiaban. Éz az a technikai 
megoldás, amely lehetővé tesz nyomtatók számára, hogy akár 16 mirvátős Intacseppet juttassanak el minden paránui képponttba Az 
ermáményy imyűgöző minőségű, fotórealíszthazs képek - anélúl, hogy mindez a szbevség 
tet a képei eztán mindig fötóminőségőek lesznek. így szemmi más nem mólhatja felül öket. Mert olyanok. mint maga a valóság, 


HP DESKJET NYOMTATÓK 
MP Phozoktf1 terhnológiával 


MEGTÉVESZTŐEN VALÓSÁGHŰ. 


ra 
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Expanding Possibilites ) 


rovására menne Egy 1zó ment szá, barnennure 


ses 


során. fény derült minden. olyan 
pontra, amely a hatékonyság szem. 
pontjából veszteségként jelentkezik 
(például ha valahol várakoznin kell 
a. munkudarabnak), és arra ís, ho. 
gyan lehet ezeket a problémákat ki 
küszöbölni, A szűk keresztmetsze 
tek többféle módon megszüntethe. 
tók; a szóftvarrol minden egyes 
részproblémára lehetett . optimális 
megoldást ralálni az adott körülmé. 
lyek között, annak érdekében, hogy 
e kelljen például több tízmillió fo. 
rintas költséggel olyan berendezést 
termelésbe állítani, amelynek így 
elkerülhető a megvásárlás 


Azonnali előnyök 


Ama egyébként már a munka kezde 
tén rájött a NABI, hogy az ARENA 
az eredetileg tervezett célőkon tűl 


más feladatok megoldására is hasz. 
nosíthátó, Alkalmas egészen gya 
korlati kérdések megoldására ís, 


mint milyen például a gyártóúze. 
mek napi szintű programozása, ez 
az üzemvezetőknek nyújthat segít 
séget — mondjuk, ha valamilyen 
gyártási igényt megadunk a beme. 
neti oldalon, akkor vajon mennyi 
idő múlva jelenik meg a termék a 
kimenetnél? Korábban ezt csak 4 
Saját tapasztalatukra, szakértelmük- 
re és becslésükre hagyatkozva tud. 
ták megadni az üzemvezetők, most 
viszont konkrét terveket készíthet 
nek. A modellezők arra ís alkalmas- 
sá tették a szoftvert, hogy egy teljes 
év gyártásának szímulációját lefut- 
tathassák rajta. Kíváncsiak voltak, 
milyen hatással van a termelésre a 
gyártási tételek nagysága és a gyár- 
tort buszfajták típusainak száma. 
Kipróbálták a párhuzamos termelés 
hatásait, a különféle változtatások 
eredményét a teljesítményre, és eze. 
ket is beépítették a modellbe. 

Sikerült tartani a maguk elé kítű. 
zött határidőket: a modell elkészült, 
a döntéseket meghozták, és még az 
idén gyors ütemben hozzáláttak a 
megvalósításhoz. A szimulációs dön. 
tés-előkészítés már most igazolja a 
ráfordításokat: Bitter Tibor szerint 
az ARENA már rég behozta az árát, 
A szimuláció során a gyártási időt 
sikerült 21 napról 14-15 napra csök: 
kenteni — és közben a technológiá; 
ban nem történt lényegi változtatás. 
Viszont kevesebbet várakoznak a 
félkész. darabok, kiegyenlítettebb 
ütemben zajlik a gyártás. és az 
egyes tevékenységeket jobban ösz- 
szehangolták. Ennek köszönhetően 
a. rendelkezésre álló idő alatt több 
autóbusz. készülhet, vagyis többet 
lehet értékesíteni, ami közvetlenül 
növeli a bevételt és a profitot 

Az ARENA javára szól, hogy át 
láthatóvá és bármikor reprodukálha- 
tóvá tette a teljes gyártási folyama 
tot Ezén a szimulációt a NABI-nál 
nem is egyszer elvégzendő feladat: 
nak tartják, hanem úgy gondolják. 
hogy most csak egy fejlesztési fázist 
zártak le. A megvalósított modell jó 
kindulási alapként szolgál a továb 
bi. ésszerűsítésekhez, finomítások: 
hoz. Amikor új piaci lehetőségek: 
kel, kihívásokkal találja szembe 
magát a buszgyártó vállalat — ami 
nek bekövetkezése a pisc rohamos 
változása miatt bizonyosnak vehető 
—, akkor könnyebben, gyorsabban 
tud. alkalmazkodni a megváltozott 
körülményekhez. A gyors reagálási 
képesség kifejlesztéséhez ítt meg: 
szerzett rudást a vállalat más telep 


helyoin ís alkalmazzák, és ott ís el; 
) végzik az optimalizálást x 


(Kodak dj DIGITÁLIS SÖTÉTKAMRA Kodak d 


DC280 Úgy keplet ív rre ásagsásd 
DONg4gy makró iója előlétlenesék (4 és AK sarácsont, 


T hámatelvétet programozhatóba. sze FEg 
verést köret és boldog új évet kívánunk! 


VAIOHVASBAONASSZETTEONB 254746) 


ima. HOL ÉS MIKOR XN, 
7 KÉSZÜLT A KÉP? 
GPS : KODAK 


agit A szoftver ismerfe)t szállítója 
Legfrissebb ároirkról, akcióinkról tájékozódhat weblapunkon: ww.SzoftverABE. hú 


"kelős termékek ntelligens egért 
g4vo egy intertgeny 
eret! ho mi egerünk 

ME egyegvtottó: náram gomajal 
ll van, (cvébba még anget-. 


hk 
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Tel. 203-0506. Fax: 203-0367 

Pi Ta az 1. TAK ÁSZT de 

[ ACKARD , kak C-malk distínfogkk szamalk hu 


(B) http://wuw.expresszhu/ 


A jól ismert Expressz... 
és jóval több! 


Me 
WWwW.expressz nu 


Magyarország legnagyobb kereskedelmi központja 


A Hewlett-Packard célja, hogy minden vállalkozás 


számára elérhetővé tegye a legfejlettebb tech- 


. nológiákat. Ezért fejlesztettük ki a HP. Finanszírozás 
részletfizetési és bérleti konstrukciókat. Így Ön és 
munkatársai mindig a legfejlettebb technológiát és 
támogatást kapják, ami a hatékonyabb munka- 
végzést teszi lehetővé, és lépéselőnyt jelent Önnek 


versenytársaival szemben. 


TOVÁBBI INFORMÁCIÓKÉRT LÁTOGASSON EL WEBLAPUNKRA: HTTP 


Marker Informix Kft 1081 Budapest, Rákóczi út 73. 
Vectra Kft. HP Szakáruház 1091 Budapest, Üllői út 5-7. 
Já Sk MADE Aákantájágtttret N-SYS Kft. 1138 Budapest, Népfürdő u. 17/f 


ZET zá zenit zatéát st E-Coop Kft. 1091 Budapest Üllői út 81. 
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MP.Iriu BA. szkintóga. : 
azal! Caleronir procsazor ADOM: " L4 MB FDO - 43 GB UATA 
400 " 12 MB SDRAM - 4 MB S2$ AGD síámo " HP görgős egér - mikor 
torony hát - 3 öv garanela " kéndemay 58 


éjet tagi mt CD stone 
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"A feltűntetett ár HP Finanszírozás bérleti konstrukcióban, a bemutatott modellre érvényes. 


W.HP.HU/FINANCE VAGY 


0 459.6070 informixámarker.hu Information Technologies 
344-4444 —— rajeczkiövectrahú §. Systems KÍt. 112 Budapest, Beregszász u. 103. 
M 359.1414 n sysofomaildatanethú Computerland Kft. 1035 Budapest, Vihar u. 18. 


4 217-3661 kovacsgecoop.hu Selectrade Computer Kft. 106 Budapest, fehér út 10. 
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(0. 388-8SS5.—— gkosagcompurerland.hu 
9 264-3333 —— companyoselectradehu 


HIRDETÉS 


BAAN: 
Dinamikus Vi 
az Üzleti Kihívásokra 


Napfaink folyamatosan változó gazdasági környezetében az üzleti kihívásokra adott 
adekvát, dinamikus válaszokra van szükség. 


biztosítja a több, mint 6000 referenciával rendelkező BAAN Integrált 
Váltalatirányítási Információs Rendszer, amely hosszú távon nyújtteljes körű megoldást a 
a Htékonyságának növelésére, működésének optimalíizálására. 


A BAAN rendszer főbb, pozitív megkülönböztető jegyei a következők: 
Az üzleti folyamatok és a vállalat működésének modellezése, valamint 
folyamatos fejlesztés és optimalizálás (BPR) a Dinamikus 
Vállalatmodeltezés (DEM) segítségével 
Rövid bevezetés és beruházás-megtérülés (ROI) a DEM szervezési 
know-how-jának és a rendszer TARGET implementációs 
módszertanának köszönhetően 
A döntési kockázatok jelentős csökkentése és a kontrolling hatékony 

jámogatása Interaktív Vezetői Döntéstámogató Rendszerrel (BEPM) 

Teljes körű erőforrás-tervezés és menedzsment (ERP) 
Ügyfélkapcsolatok komplett támogatása, kezelése (CRM) 
Vezető megokdások az érték- és beszállítól lánc kezelés területén 
Supply Chain / Value Chain Management), 
Intemet kész alkalmazás az elektronikus kereskedelem támogatására 
E-Commerce) 

lektronikus kommunikáció és adatcsere (ED) 
Iparági Megoldások és Referenciamodellek 
BAAN-On-Board (BoB) üzemkész megoldás közép- és kisvállalatok 
számára 

A DATORG TEAM Kft, mint a BAAN Rendszer hivatalos magyarországi 
reseller partnere komplett szolgáltatáscsomaggal és informatikai projektek 

különböző konstrukciókban történő kivitelezésével áll rendelkezésükre: 


Elköltöztünk: 
Datorg Team Kft. 
Tel, 8040 Fax 471-8041 
42 Budapest, Szatmár u. 105. 
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el/Fax 452-0410 
132 Budapest, Váci út 110. 
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úl vagyunk a mérkőzés előtti 

pazíciószerzésen — állítja a két 

szerző a Harvard Business Re: 
view november-decemberi számá; 
ban, Az internet kiskereskedelmi 
csatornáit azok foglalták el, akik 
elég gyorsan mozdultak, és megfe- 
lelő tőkéjük volt ahhoz, hogy hűteles 
vállalkozásba kezdjenek, Úgy tűnik, 
hogy a fizikai piacokon eddig reme. 
kül szereplő cégeknek mindeközben 
komoly veszteségeket kellett elvi. 
selniük. Erre mutat az a tény ís, 
hogy nincs olyan kiskereskedelmi 
kategória, amelyben az elektronikus 
kereskedelem versenyezni kénysze- 
rülne a hagyományos, raktárakon és 
elosztáson . alapuló . kískereskede: 
lemmel 

A pozíciószerzési harcban a pro- 
fitszerzés még nem volt elsődleges 
szempont, Erre utal a befektetők vé. 
leménye is: az amerikai tőzsde 
többre értékelte az Amazon.comot, 
mint az egész amerikai könyvkiadó 
és könyvkereskedő piacot együttvé- 
ve — és ez azért valami. Ez a fajta 
várakozás olyannyira jellemző volt ( 
az egész elektronikus üzletágra, 
hogy azok a vállalkozók sem ag; 
Zódtak túlságosan, akik még nem 
tudták pontosan, hogyan teszik 
majd nyereségessé vállalkozásukat. 
A piacon mindenki a növekedést 
tartotta szem előtt. Nem a stratégiai 
gondolkodás volt az uralkodó felfo- / 

ás, hanem a taktika, és ez azok [ 
előtt nyitott teret, akik kísérletezni 
mertek a tőkéjükkel, 

Ez a szakasz azonban — legalábbis 
Evans és Wurster szerint — lezárult 
az Egyesült Államokban, A terüle 
teket felosztották. a tőzsdei árfolya: 
mok ereszkedni kezdtek. A piac fő. 
szereplői, a fizikai és virtuális ke. 
reskedők, valamint a navigátorok 
most arra figyelnek, hogyan véd. 
hetik meg a megszerzett területeket. 
Most már üzleti strutégiára ís szük. 
ség lesz, a virtuális kereskedelem i 
tehát valódivá válik 


Új szakm 
keresni és rávezetni 


A. hagyományos kereskedelemben 
megszoktuk. hogy márkanevekre és 
hirdetésekre. támaszkodva  igazod: 
junk el a széles választékban, A 
marketing tehát nem merül ki a 
mindenki által szidott manipuláció- 
ban, legalább annyira fontos, hogy 
utat mutasson a termékhez, és ezzel 
jókora keresési költséget takarítson 
meg a vásárlónak, A hagyományos 
kereskedelmi formában az eladónál 
volt a labda: ő birtokolta a terméket, 
épületeket hozott létre, és súlyos be 
fektetések árán elérte, hogy a vásár 
16i tömeg az ő termékeit válassza. 
Sokkal olcsóbb volt a navigációt be; 
folyásotni, mint a termékeket vagy 
azok helyét megváltoztatni, 

Az intemeten sokkal nagyobb 
mennyiségű információ cserél gaz- 
dát, mint eddig bármikor— méghoz; 


! ket kényelmes elhelyezkedésű vá: 


BPR 


len lehet a fizikai elhelyezkedéstől, ( 
vagyis a vásárlókra eddig nagy be 
folyással levő áruházak és gyártók 
elvesztették előnyüket. A gyártó — ( 
elvileg — közvetlenül adhatja el por- ! 
tékáját a vásárlónak. és ami újdon 
ság; a nyomkercsés és az informá; 
ciókeresés tökéletesen leválik a fizi- ) 
kai üzletágakról, vagyis a navigáció 
új szakmává vállik. 

Résztvevői három vonatkozásban 
— dimenzióban — versenyezhetnek 
majd, 
4 Az elérés (reach) a közönségmé 
résben ismert fogalom: a hozzáfér. 
hetőséget és az összekapcsoltságot 
lehet vele mérni, s annyit jelent, 
hogy valamely cég híre hány em 
berhez juthat el. 
9A  hovatarozásból 
megmondható, hogy az (izet kinek 
az érdekeit képviseli 
4-A gazdagság (richness) pedig az 
információ mélységét és részlete 
zettségét leíró ismérv. A szerzőj 
ros szerint ez a három dimenzi 


Áiliatton) 


fe. 
Szíti ki a virtuális kereskedelem ver- 
senyszférájának terét 


Kinek jobb az elérése? 


A fizikai korlátok megszűnésével 
robbanásszerűen megnőtt az elérés 
A régi módi szerint ugyanis a vevő: 


sárlóhelyekkel és széles választék: 
kal igyekeztek megfogni. A fizikai / 
korlátot azonban bajos áthágni: a 
legnagyobb amerikai könyváruház 
a Barnes ét Noble 200 ezer címet tá- 
rol. Az Amazon viszont 4 és fél mil- ! 
liót. és mindez 25 millió gép képer. 
nyőjén látható. Az elérés ilyen fokú 
növekedése alighanem annak tulaj: 
donítható, hogy a navigációs funk, 
ció elvált a fizikai tárolásról mint 
funkciótól Ez a robbanás rúlnyúlik 
a hagyományos iparági határokon. 
Az ingatag üzletági határok ijesz. 
tően nagy lehetőségeket támak az 
újonnan jövők (és a bent levők) elé 
(ásd ez évi 47. számunk 9. oldalán 
az ÚL a paranoiához című cikket). A 
tanulmány szerzői a CDNow vál; 
lalkozást állítják példának: ez ha; 
talmaz — a vevők hatékony elérésén 
alapuló — piácot hozott létre, szeren 
csétlenségére, mert utóbb a pinc az 
Amszon ölébe hullott, Az elérés fo. 
ulmának tehát nem a termék (jelen 
csetben a CD) ad igazi jelentést. Az 
Önálló, webes CD-kereskedés ötlete 
tehát nem életképes, az csak vir 
tuális másoláta a fizikai üzletnek. 
Ugyanez érvényes lehet játékokra. 
élelmiszér:kereskedelemre, bankok; 
ra és egyebekre 

Nemcsak a kereskedőknek okoz 
gondot az iparágak azonosításának 
problémája, Első látásra a gyártó- 
nak kéxz szerencse, hogy kikerülhe. 
ti a kereskedőt. Az efféle próbálko- 
zás azonban nem 
a navigációs piacra, abol a gyártó 
csak a maga termékét próbálja meg 
eladni, 5 annak — az előbbiekből 
kiíndulva — elég kícsi esélye van a 


zá ingyenesen, A termékválasztás, 
illetve a navigáció teljesen függet 


sikerre, 


A legtöbb gyártónak ezzel semmi 
Bondja: nem akamak részt venni a 
navigációs üzletben, 
nek. hogy az információs csatornák 
bővültek. . Helyesebben 
csak a kisebbek örülnek a változás 

nak. Újabban a kisebb bordszatok 
rendkívül sikeresek a Virtual Vine 


mondva 


yarás jóvoltából, kis kiudókmik pe: 
dig áldás az Amazon. A nagyok 
azonban. amelyek eddíg a navigá 
ciós funkciójukból éltek (hívhatjuk 
marketingnek,  hindetésnek, védett 
névnek, vagy bármi egyétek), jog 


gal félnek attól, hogy eg 
rűen csődbe fognak menni 

A termékek gyártóinak legegy 
szerűbb reakciója az, hogy a nav 
gátoroknak elérhető információkat 
megpróbálják a kritikus tömeg alan 
tarani. 

De 
megakadályozni az 
zésben, mivel a gyártók weblapjai 
nyilvánosak. bárhonnan  automati 
küsan  lekérdezhetők, his 
szolgálnak. Az információkat ígazá: 
ből csak a webhely kikapcsolásával 
lehet visszatartani. S ebből fakad a 
másik probléma: a játékelmélet régi 
jó. .a fogoly dilemmája" helyzete. 

z egyedi érdekek mások, mint a 
körösségiek. Leszámítva azt az ése. 
tet, hogy az iparág nagyon erősen 


rakilag nehéz a navigátor 
formációszet 


köncentrált, az információ vissza 
tartásához közmegegyezés szüksé. 
ges. Nyilvánvaló azonban, hogy 
egyedileg versenyelőnyt jelent, ha / 
valamely cég megszegi az egyez- ] 
ményt, és — a teljes piac megszer 
zése végett - mégis információkat 


szolgáltat a navigátomak. Mivel ezt 
bármely cég megteheti, komolyan 
vehető egyezségre vajmi kevés 
esély 

Eddig az elmélet A tanulmány ) 
azonban gyakorlati példát ís hoz; az 
amerikai bankok jó része megálla 


Navigátorok előnyben 


Az Egyesült Államokban már elkezdtek az elektronikus .kis" kereskedelem új szakaszáról beszélni. Az 
eredeti tőkefelhalmozás jórészt befejeződött, a pozíciók kezdenek tisztulni. A verseny más utakon fi 

elindulni, és ebben három ismérv lesz fontos: az elérés, az információk gazdagsága, valamint egy mis 
dig nem nevezetes üzleti fogalom, a hovatartozás — áll d 
Wurster, Majd hozzáteszik: a független navigátorok fognak igazán nagyot nyerni. 


ja tanulmányában Philip Evans és Thomas S. 


val ik az c 9 
rokkal és szolgáltatókkal a. 
mint a Ovicken és a Micn 
Moncy. E azon 


úk banik belátta, o 


1 nyerhet azáltal. ha 
az előbbi navigátorok ált 
Jott szabványokat. A k d 
Ha csak 
HTML f 
s kirakatnak használják, akk 


Hovatartozás: 
kinek az érdekeit? 


7on kísérletezni kez 
ka elektroniki 
kért volna a kiadóktól el; 


rodása méatt kut 
A hovaturtoz vas 

elérés és az 

közöti átvált 


idául eg! 


gynök p 
ládot 


ekszik elidni, 


lően agresszíve 


választása. mert 


Áll a kínálata H: 


nők többfélét kínálhat. ser 
lesz n termékek 1 
Hasonlóképpen. ha k 
széles körű információi vannak. ak 
kor nemigen lehe zkt 


A navigáta 


). A vásártó irá 
vigátorok akkor 

nosabbak. 
feladatokat 
re vagy más 


hetnek 


mberre hízni E 
szubjekt 

keraked 
a vásárlás 


már valaki 


akkor kritérrumai 
férherőség, 
ú válh: 
formációkat ej 
nyedén kezelheti 

Ki jár 
megint a 


navigátor is köny 


rosszul? Természetes 


hiszen de 


szerint más íciót akar közi 
ni a vásárlóval, mint amit az 

akar 
ván szó). Erért a navigátorcégek ír 
hátrányba hozhatják a 


nár ha nem huxusi 


is. súlyos 
gyártókat 

Mit lehet tenni ez ellen a helyzet 
ellen? Eváns és Wurster 
szerint jó menekülési stratégia lehet 
az, hogy a gyártók tényleges. jól 
használható . információkat adnák. 


Podott abban, hogy közös stratégiá- ! sőt ügyfélszolgálatot indítanak el. s 


az a vásárló problémáira keres vá; 
Jaszt, nem csak terméket akar tehát 
eladni. Legyenek a webhelyeken 
objektív. információk, x azokat ne 
dja a cég. hanem közzétegye. 
Adjanak a cégek átfogó, de nem fol. 
tétlenül összehasonlítható ndatókat, 
egy kicsit tészrehajló módon, Vala- 
mi ilyesmit tesz a Dell és a Comupag 
a számítástochnikai eszközök pic 
cán. A szerzők úgy látják, hogy 
Dell a fenti enyhén részrehajló tá- 
lalást követhetné, a következő mó. 
don: átfogó ismertetést adna a gé. 
pekről. és roppant szigorú és ígazsá- 
gos elemzést a perifénlákról. A Dell 
Jól járna. de a perifériagyártók már 
nem. Kírerjeszthetjük ezt a mos 
dolást a perifénagyártókra is: ők vás 
1 átfogó képet adhatnának a 

pekról... Megint csak arra [ 


mációkat összegyűjtő fügi 


vigátorok erősödnek me; 


Részletezettebb 
információ 


Az eddigiekből kitűnhetett, hogy a 
igyornányos piaci szférákban te 
vékenykedőknek nagyon össze kell 
szedniük magukat, ha az elérheti 
en és a márkahűségben akaumak 
ú az elektronikus szférá. 
mi más a helyzet az infor. / 


val. Eg 
máció gazdagságával kapcsolatban. 
A hagyományos kereskedőknek rész 

s információik vannak vásárlóik: 
A. gyártók pedig termékinfor- / 
ükre. 
§ Gazdag vexvőinformáció. Számta 
ashatunk 
vőadatbázis kihasznál 
óL A web jó lehei 


mációikat fordíthatják előn 


vevőadatbázisra alapozott, olcsó és 
személyes szolgáltatásokat kínálók- 
nak új termékek és szolgáltatások 
bevezetésére. reklámozására. Adat. 
bányászati technikákkal nyomára le- 
het bukkanni bizonyos vásárlási, 
böngészési viselkedésmintáknak, § 
azok kihasználásával külön nyere- 
ségre, sőt egész pincra lehet szert 
teamú (lásd ismét a már említett Út a 
Paranoiához című cikkünket). Ezek 
az adatok — a szerzők szerint leg- 
alábbis — nagyjából kíhasználatla. 
nok. Az Excite például 40 gigabájt 
nyi adatot rögzít naponta, és nem 
kezd vele semmit. 

A fizikai elárusítóhelyet is fenn. 
tartó kereskodóknek nagy előnyilk. 
temetes) 


hogy vannak más (nem 
forrásból származó adataik, Ugyan- 
is a webről szerzett adatok még 
mindig ke 
mációval szolgálnak, mint a bevá: 
sárlóközpontok. pénztáruiból eredő 
adalfolyamok. 

Két tényező korlátozhatja az in- 
formációk részletezettségére épülő 


stratégiákat. Az első a személyes / 


adatok védelme; ez megköveteli, 


hogy a vásárlót informálják az ada- / 


tok felhasználásáról, és a beleeg 
zését kérjék hozzá. A második az, 
a vásárfó ís keresheti és alakít- 
hatja az információkat, A Ouicken 
pénzügyi, számlavezetési, és ott 
honról végezhető banki műveleteket 
kínáló eszköz például lehetővé te- 
szi, hogy használói ne szolgáltassák 
ki minden pénzügyi információju 
kat egy pénzügyi intézménynek. 

2. a két tényező komolyan korlá- 
tozhatja a részletezett információk 
hatóerejét. Persze a kereskedőknek 
cz ellen van hatékony fegyverük: 


cbb specifikus infor- ) 


BPR 


korlátok alá nem cső, részekre sze- 
dort. információkat szabadon lehet 
adni, venni, és össze ís lehel főzni 
őket Ezen a piacon nagy verseny 
várható, 

4 Gazdag termékínformáció, Nehe: 
zen férhetnek hozzá a gyártók a 
részletes vevői információkhoz, a 
közéjük és a vevők közé ékelőr 
dött kereskedők miatt, de tenmékin- 
formációik már versenyképesek. A 
zenekereskedelemben például a leg- 
több nagy cég gazdag háttéranyag. 
gal, az előadók életrajzával és hát 
térinformációkkal,  vitafórumokkal 
szolgál. A. források felhasználárás 
nak számos módja van, a webhely- 
tól kezdve a közvetlenül kiküldött 
CD.katalógusokig; 

A gazdag temékinformációra tá. 
maszkodó stratégiák bizonyos kö- 
rülmények között jól működnek. 
más körülmények között meg nem, 
Ha a termék folyamatosan fejlődik 

ahogyan például a mobiltelefonok 
vagy a szoftverek -, akkor n gyártó: 
nak egyedülálló és naprakész infor- 
mációi vannak. s azok a versenyben. 
előnyös helyzetbe hozzák őt. Ezek a 
stratégiák jól működnek akkor is, 
amikor a fejlesztések inkább a ter. 
mék imázsát, semmint használati 
értékét növelik (pihekönnyű sport- 
cipő stb). Erősítőknek, autóknak, de 
még  konyhakéseknek ís vannak 
olyan tulajdonságai, amelyekben az 
emberek inkább hisznek, semmint 
tapasztalnák őket. Ahol tehár a vá- 
sárlók örömmel és lelkesedéssel en- 
gedik át magukat az új termékeket 
kísérő. hittérítésnek, ott hatékony 
eszköz gazdag termékinformációk- 
kal szolgálni. De ahol a tényleges 
információk és az objektivitás töb- 


bet számít, ott az információárasz- 
tásra épülő stratégiák veszélyesek 
lehetnek, És ezzel át is térünk a 
márkanevek kérdésére. 

9 Márkancvek, A tanulmány sze- 
rint az. elektronikus kereskedelem 
szempontjából kétfajta márkanevet 
érdemes megkülönböztetni: a híten 
alapuló márkanevet — ilyen a Sony 
-, meg az életérzést közvetítő már 
künevet - erre a Cocs:Cola lehet pél- 
da. A hiten alapuló márkancvekkel 
a gyártó azt igyekszik elhitetni a vá: 
sárlókkál, hogy terméke jobb. kidoj- 
gozottabb, mint bármely másik. A 
Sony is ezt leszi, üzenetei a csúcs 
minőséget, a miniatúrizáltságot és a 
felsőbbrendűséget sugallják. Ezek 
hitek, s vagy igazak, vagy nem, 

A másik módszer a tapasztalaton, 
emlékeken, képzettársításokon ala- 
puló márkanév használata. A Coca 
Colához hiába. írnának használati 
Utasítást, és az összetevői sem érde: 
kelnek senkit, A vonzerő az íz, a pa: 
lack, a napfény. a csinos lányok. 

Nyilvánvaló, hogy gazdag infor. 
mációval nem lehet hiten alapuló 
terméket eladni. A Sony kénytelen 
lenne versenyezni egy információit 
különböző forrásból beszerző navi. 
gátorral, s szinte biztosan alul is 
maradna vele szemben, hiszen a na- 
vigátor több információt gyűjthet 
össze. ezért hitelesebb a gyártónál 

Az emocionális  márkanevekkel 
teljesen más a helyzet. Barbie babá 
val, és az általa létrehozott fantázia- 
világgal szívesen találkoznak a gye- 
rekek a neten is. Az időközben fel. 
nőtt gyűjtők sem vetnék meg az 
egy-egy nevesebb példányt kínáló 
helyeket és fórumokat 

Ha a márkanév emocionális ter: 


mészetű, akkor azt az új médium 
erősíteni fogja. Azoknak a termé. 
keknek a sikerében, amelyeknek a 
megítélésében csakugyan számít a 
termékinformáció, többet nyom a 
latban a vásártó elérése és a navigá- 
tor hovatutozása. 


Összefoglalás 


Az elérés, a hovatartozás és a. gaz- 
dagság mély szervezeti dilemmákra 
világíthat rá. A gyártóknak és a ke. 
reskedőknek újra kell szervezniük 
érékteremtő folyamataikat, A naví; 
ció 1Öbb lesz, mint termékekhez 
köthető. funkció: Önálló fizletággá 
válik, Ha a most piacon levők ver; 
ezni akarnak, akkor— a szerzők 
szerint — az elérés, a hovatartozás, 
És a gazdagság fogalmára támasz. 
kodva kell felépíteniük új stratégiái- 
kat, Ez csak akkor sikerülhet nekik, 
ha mostani tevékenységüket ízekre 
szedik és újramodellezik. 

A gyártóknak talán az az egyetlen 
esélyük, hogy új, intemetes vállal. 
tor hoznak létre, amely — amennyi- 
re csak leher — elkülönül a régitől; 
legalábbis akkor, ha az elérés és 
a hovatartozás dimenziójában kell 
másokkal versenyre. kelníük. A 
Schwab ilyesfélét tett, amikor felére 
szállította alkuszdíjait, a navigációt 
nevezte meg küldetéseként, és el- 
kezdte árulni versenytársai termé- 
keít. .De a Schwab története, akár- 
csak a Sonyé meg a Fordé, az újra 
kitalálás története — teszik hozzá a 
szerzők. — Sok cégnek ez lenne az 
első alkalma, hogy újrafogalmazza 
magát, és vélhetőleg az utolsó is." 


Összeállította: Kelemen Zoltán 


TANDSERA DATA zzz ÜLT sorozat 


c adaptec RAID vezérlő sorozat 


VIK probléma - Az adatvesztés elkerülése 


A legkorszerűbb, 
lók. Tipustól 


ANDBERG DATA által kifejlesztett szalagos adattáro- 
ően ! és 2000 GByte-nyi adatot is teljes biztonsággal el 
raktározhat egy külső adathordozón, amit később garantáltan visszakeres- 


het. Az üzemeltetés gyorsabbá és biztonságosabbá tétele érdekében az 
ADAPTEC kifejlesztette a RAID vezérlők egész skáláját, így meghibáso- 


ás esetén is biztosra 


cheti adatainak megőrzését. 


2 . 


hálózati kártyák, hubok, 
swíitchek, média konverterek 
széles választékát kínáljuk. 


Eszközeinket keresse forgalmazóinknáll 
http-//www.ktinet.hu/forg.htm 
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-ALL YOU NEED IN LAN WE BACK YOU UP" 
Tel.: (06-20) 9333-KTI (9333-584) Fax: 318-6813 
Mail: kinetomailánext.hu Web: www.ktinet.hu 


Tekintse meg teljes kínálatunkat az Interneten! 


LEXMARK 


Tintasugaras színes nyomtatók 


Color JetPrinter 


1100 


A 


Kiváló minőségű színek, 
bárki számára elérhető profi nyomtatás 
Igazán könnyű használni! 


EG 


RCEKft., 1118 Budapest. Szurdok u. 1. 


www.rce.hu 


Telefon: 246-4050 Telefax; 246-4101 


Color JetPrinter 
Zz31 


Color JetPrinter 
zi 


LEXMARK 


sen 


működő eszközt - a próbaüzem után 
Európa szerte 140. ezer AVIS-autóba 
tervezik beszerelni — kompatbitása 
révén a világ mintegy száz országá- 
ban is be lehet majd vetni, az eltéved 
ni hajlamos vezetők legnagyobb őrő- 
mére. (www newsaktvellde) 


Egyre népszerűbb az online autó- 
Vásárlás. Az autóipari tanácsadást 
végző J.D. Power and Associates fel- 
mérése szerint az új járművet vásár- 
lók között a tavalyi 25 százalékról idén 
40 százalékra nőtt azoknak az árá- 
nya, akik az internetet is felhasználták. 
a vásárláshoz. Az online vásárlások 
"száma megduplázódott az elmúlt - 
zenkét hónapban, és egyre löbben tá- 
maszkodnak a weben található infor- 
mációkra a választásnál, Ezek az ará- 
nyok a használt autók vásártóinál ís 
hasonló. ménékben. növekedtek: 26 
százalékuk használta fel a világhálót a 
választáshoz, és 13 százalék vásárol: 
ta még autóját Interakíív waboldalak 
segítségével, (www jdponer com] 


A piacon kapható 13 autónavígá- 
ciós rendszert hasonlította össze 
nemrégiben az Autó Connect cí- 
mű folyóirat, A sorrend felállításakor 
olyan vettek figyelem 
be, mintat ]. a célvezetés, 
az útvonal hosszának kiszámítása, az 
útvonallal kapcsolatos információk, - 
letve a készülék külső kialakítása. A 


halyazést ért ál az Alpine égy másik 
berendezése, az NYÉ N 055 PS/CVA 
1000 R, ez ugyancsak az optimális út- 
"vonal gyors kiszámolásával túnt bi vor. 
-senytáriai közűl, fwww newsaktueil de) 


További híralnk: 
www szamítastéchnika hú 


BMW Z8 roadster — 4,7 másodperc alatt százra 


Akinek ,, a világ nem elég" 


Hosszú motorházfedél, nagyméretű kerekek, oldalsó karosszérianyílások — 
minden az ötvenes évek legendás BMW 507-esére emlékeztet; az utód, a 
207-es tanulmányautóként mutatkozott be az 1997-es tokiói és az 1998-as 
detroiti autószalonon. A tanulmányautóból azóta szériakocsi lett: a 4.40 méter 
hosszú, 1,83 méter széles és 1,31 méter magas, 400 lóerős Z8 roadster tesz 
telésére, illetve bemutatására ezúttal James Bondot kérte fel Mártonffy Attila. 


A BMW ZZ alapformáját a klasz 
szíkus . rondster-elemek . jel. 
demzik: hosszú orr-tész, rövid 
túlnyúlások és méretre szabott veze: 
tőülés. A kerékívek lágy vonalai vé. 
gigfurnak a széles ajtókon át egé. 
szen a csak Sophie Marccau ído- 
maival összevethető rövid hátsóig. 
Az első kerekek és az ajtók közti 
kopoltyúk már régi BMW rondster- 
hagyományak. 

Elölról nézve ís tipikus BMW a 
78-as, A széles vesék és az 
üvegburával fedett kis kör 
alakú xcnonlámpák  hagyo- 
mányos márkajegyeket hang- 
súlyoznak. Hasonlóan ímpo- 
záns látvány a markáns hátsó 
a lágyan lefelé ívelő ka 
rosszériavonalakkal, a légte: 
relővel és a krómozott acél. 
ból készült két kipufogóvég- 
gel. A csomagtérfedél az autó 
kulcsába épített távirányító- 
és az A-oszlopon találha 
kapcsolóval. ís nyitható. 


tó 
Amikor az időjárási viszo- 


nyok már nem kedveznek a 


szervorásegítéses, félautoma: 
tikus tető has; ak 
kor a vezető felteheti a szé. 
riafelszereltséghez tartozó 


alumínium . keménytetőt 
amelynek célszerűen fűthető 
a hátsó szélvédője. 

A Z8 új karosszériájának szerke. 
zete legalább olyan izgató, mint 
külső. vonalvezetése, Egy  önhor- 
dő alumínium térvázról van szó. 
amelynek nagy a torziós És csavaro: 
dási merevsége, valamint minimá. 
lisra csökkenti a rezgést. A 007-es 
ügynök szerint ha a Z$-nak kicsi is 
a súlya, a legjobb törésteszteredmé. 
nyeket érte el a többi nyitott sport 
kocsival . összehasonlítva, Ő már 
csak tudja. Ütésálló poliurctánból 
nem alumíniumból — csupán az első 
€s hátsó lökhárítók készültek; ezek 
magukban foglalják a rádió- és a te. 
lefonantennát, és legfeljebb 4 kilo: 
méter/órás sebességű ütközési 
deformálódnak. 

A Z8 motorteróben szédületes erő 
rejtőzik: a fedél alatt egy € 
V8-as sportmotor dolgozik, 
akusztikailag ís elbűvölte tesztveze. 
tőnket. Az erőforrás 400 lóerót ad 
le 6000-es percenkénti fordulaton, 
3800 fordulat/percen leadja 
a maximális, 500. newtonméteres 
nyomatékot. A BMW M-modellek. 
ből már korábban megismert, vál; 
toztatható . beállítású . vezérműten 
ely (Dupla-VANOS), valamint a 
pillangószelep — most először elekt 
ronikus szabályozású — már az alsó 
és a középső fordulatszám-tarto- 
mányban ís nagy nyomatékkal szol 
ál, optímálissá teszi az égést, és 
kevés káros anyagot bocsát ki. A 
motor. további . csúcstechnológisú 
megoldásai közé tartozik persze a 


is, 


nem 


s ez 


négyszelepés technika, a menetsúly 


által szabályozott olájellátás, a ke. 
resztáramú hűtés, és az olaj-víz hő- 
cserélő. Különleges BMW-fejlesz. 
tés a motorvezérlés: ez egy másod 
perc alatt több mint egymillió vezér. 
lési parancsot dolgozhat fel: ilyen 
megoldás csak a Forma-1-es ver 
senyautókban használatos. 

Jóval az első tengely mögé he: 
lyezték el a motort, hogy az bár. 
mely vezetési szítuációban a legna. 
gyobb vonderőt adja le, és 50-50 


százalékban — optimálisan — ossza 
meg a súlyt az első és hátsó tengely 
között A DSC-III kipörgésgátló se. 
gítségével — ez a tolófázisban mű 
ködő automatikus  motorszabályo: 
zás segítségével inaktív állapotban 
is nagyobb biztonságot ad a vezető. 
nek — a hátsó kerekek hatékonyan és 
biztonságosan továbbítják az űttest 
re a motor csekélynek éppen nem 
mondható erejét, A precízen kap; 
csolható. rövid váltóutas, megerősí 
tett, hatsebességes kézi váltó. vala- 
mint a rövid pedálútas. egytárcsás 
szárazkuplung és az mutó egész élet. 


BMW a vásznon 


A világ nem elég" a BMW harmadik 
közös munkája a népszerű Bond fim. 
sorozat készítőivel. A márka először a 
23 roadsterrel mutatkozott be az 
1995-ben forgatott Golden Eye-ban, A 
később Bond révén tsmerttá vált autó 
fránti hihetetlen kereslet jóvoltából ab- 
ban az évben a teljes gyártásmennyt- 
éget értékesítették, és ezzel a 23 a 
világ legtöbbet eládott róadstere tett. 
1997 végén James Bond A holnap 
markábarr (Tomorrow Never Dies) cs 
mű fimben a 7501 iuxusmodelt tette 
nyúzópróbára. a .Bond-tány , Michele 
Yeoh ugyanakkor egy BMW A 1200 C 
anyiserrel mótorozoti a fimbon, Mag is 
tett az eredménye: a crúser 1998-ban 
kategóriájának a világon legjobban ér. 
tékesított modelíjó lott 


tartama alatt változatlan pedáleró 
segítségével pontosan szabály 
16 a V8-as motor ereje. 

James Bond azt állítja, gázadás 
kor úgy érezte, hogy — a súly és szi. 
lárdság szempontjából optimalizált 
meghajtótengelyek és csuklók 
lamint a különleges differenciálmű 
jóvoltából — valóban lélegzetelállító 
a gyorsulás. Optimális sebességvál 

! tászal az 1660 kilogramm sülyúű 23. 
as 4.7 másodperc alatt gyorsul 0-ról 


100 kitométerfóra scbességre 
másodperc alatt tesz meg 


lométert, és n ik. fokozatban 
mindössze 43 másodperc alatt 
gyorsul fel 80 kilométer/óráról 120. 


ntos gyorsulás 250 ki: 
sebességn 


ra. A fol 


lométerlórás 


( ekkor ugyanis a motorelektronika 
zt 


pilótánk. legna 


] teszabályoz 
) gyobb bánatára 
Ilyen színtű vezetési élmény elé 
) réséért a BMW Z8 futóműve a 

Ez egy teljesen alumínium 


ból készült első teng egy 
rugós tagon (gólyalábon) alul elbe 


lyezkedő keresztlengőkaron és táv 

rtó rúdon. valamin! egy nagyrészt 
szintén alumínium hátsó tengelyen 
alapul 

Az ötágú osztott küllős, 18 hú 
velykes alumíniumkerekek (elől 8 
hárul 9 hüvelyk szélesek) csekély 
súlyuk. révén ják a 
rugózatlan . tömeg Elől 
1 24545 R 18 W. hátul 275MOR 18 W 


alacsonyan 1: 


méretű speciális defektbíztos (Run- 
fat) abroncsok tartják a kapcso: 
( Táror az úttestet. Ezekkel a gumik. 


kal még 300 kilométert lehet 


menni a defekt után, mi 


kilométer/őrás sebességgel. Pótke 
rék ilyenfor m szűkséges. 
( elől és hátul ís belülről hűtött tárcsa 
) fékek lassítási képessége legalábbis 
figyelemre méltó. Opúmális körül 
mények között így csak 2.5 másod- 
perc telik el 
méterfórás sebességről 0-ra lassul, 
Í Mint minden BMW. így a Z8 


ámum 80 / lőegységbe e 


Í 
Az 


fékrendi 


olásgáslót, ezen kívűl 
CBC (( 
Control) kanyurstabilízát 


kanyarokban c 


a fékezést 


A biztonságnak 


szenteltek a BMW ZS 
Az aluminiumkaros "Tr 
közési biztonkága mellett a 7 


zsákrenászere 
mindkét bennúl 


imtenzítása szerinti 
ben 


ajtóból felfőjódi 


utast a műszerfalból 


légzsák védi 


lektronika érzéke 


utasülésen. 
ászernek, hogy kell-e aktiváln 
sákokat. Az alapfelszereltséghe 


tartozik egy bór bevonztú hukóc 


( rendszer 
Ha valaki James B. 

! kedvet kap 3 BMW a 

külső fényezé: 


a7 aut. 
tárolóval felszerelt 


ondoskodnak 


takok elektromosan műk; 
zériaf 


lelő 
Miután tes 
ki 


lantó rükrőket, é 


őthető 


mérsékleténől 


vábbi kijelzői 
jszipin 3 

jékoztat 

A rondster 


ről titkos ügynökünk ís 
( szólt. Mivej 
zetőjeként teljesen a vezetésre akart 
lés. 


gy erős sportkocsi ve 


yelni, s nern a csatomaken 
kitaláltak 


re. s Z8 fejlesztőmémöki 
egy rendszert, amely egyetlen keze 
esíti a rádió — eg 


CD-váltós, 10 hangszórós csúcsni 
nőségű HIFI-rendszer — 
ciós rendszer (GPS) és a telefon 
funkcióit. A Z8 alapfelszereltségé 
hez tartozik még a ridió-távirányi 
tású riasztóberendezés, a központi 


a navigá: 


míg a Z8 100 kilo- ) zár, a tempomat, a fűthető abtakmo- 


só-fűvókák és egy belső világítási 


csomag. 


Így kormányozd Forma-1-edet! 


az NUtÓ  MERPÖTJÜN (a 
kocsikban ugyanis ninc 


szüll— továbbá többfunkciós. 


Nyilván mindenkinek eszébe jutott [ képesek lennénk, hogy egyenesben 
már, hogy vajon milyen érzés lo ) tartsuk a kormányt. Mika. Hákkinennek a For 
óvezetéshez, főleg a jó vor- ] mav1-ben szokásos pillangó 
él. sokkal ) alakú kormánya van; ő úgy 

ez ís éppen elég, 


alapjárat) 


het egy Forma-1-es versenyautóban [Az 
óránként több mint 200. mérföldes ) senyzéshez azonban e 
320 kilométeres) sebességgel szá: ) több kell. Sőt egy F-1-es autóban ) találja, 
és óriási ( nem csak tekergetni kell a kor. [ David Coulthard. kormány 
hogy ilyen ) mányt, ahogy a hétköznapokban: ) kereke csak felépítésében kü 
gezhető minden fontosabb ( lónbözik  Mikáétól: hi 
mányosabb alakú, kerek kor 
mány, csak a tetejéből kivág. 


5: ha megnyomjuk, egy 
csövön keresztül Üdítő ér 
kezik egy  kulacsból, 
ersenyzők nem. súrún 
használják, mivel elég fo. 
lyadékot vesznek maguk 


guldani. Nagy fizikai c 


koncentráció szüksége 


abcsségnél megtantsunk egy több ! arról elvé 


hoz a verseny előtt, 


tak egy darabot, hogy ne 6: sebességváltás lefelé 
nyúljon ki a pilótnülés taki A versenyzők bal kezük 
rásából, David kormányának kel a kárt maguk felé húz. 
va tudnak lefelé váltani a 
szekvenciális váltón 

7, 12: Mika és David íi 
kézzel működtethető ten. 
gelykapcsolót használ; a 


tetején van egy. az F-I vi 
edülálló , kereszt 


lágban e 
( vas"; ez segít neki belőni az 

gyencseket, úgy 320 kilo. 
méler/őra környékén. Ha el 


képcsztő is. a McLaren min kettő közül azt, amelyik 
len versenyévadra 20-25 da. jobban megfelel a körül, 

rab. kormánykereket készít ményeknek. 

pilótáinak — fejenként. 11: benzinkeverék-álli 
Ha valaki méglát, esetleg tó gomb, 


13: sebességváltás felfelé 
csak jobb kézzel. 
Mika Hákkinen kormánykereke 14: a már említett víz 


kézbe vesz egy ilyen kor 


mánykereket, bizonyára meg: 


kérdezi: mi az a ren 
gomb rujta? Most röviden szintes rúd; ez segít Da. 
felsoroljuk, hogy mire szolgálnak ( fordulatszámnál gyorsabban pörög- ( vidnek az egyenesek , belővésébeni 
ezék a titok; ombok, miért ) ni, így a pilóták a boxutcába kanya- )  Hátoldal 

nyomkodják őket folyton k ! rodva nem lépik túl edzések idején 15: ennek a kallantyúnak a segít 


határt, ) ségével lehet a kormányt kivenni, 
majd kiszállni az autóból 
ly; ebben fut 


(persze, egy-két gomb rendeltetését ) a 80 kilométer/órás sebessi 
MclLa- ) verseny alatt pedig a 120 kilomé 


írás küszöböt 16: a középső ten; 


nem ismerhetjük, mert 
istálló titka). 
1. 8. 9, 10: ezek sajnos McLaren: 


4—sítt nem ) műhelytitkok, funkcióikat csak a) ják, ha a boxban tartózkodó mérnö- 


David Coulthard kormánykereke 


rádió; a pilóták akkor használ: ! nak az elektromos vezetékek, és ez 
tartja a kormánykereket a kormány- 


g bei McL s az A kor- [b tudják. kökkel akarnak beszélni ! rúdon. 
MP4-14-es. vag! ány egyébként kicsi, körülbelül útlane speed límiter), ) 4: üres sebességi fokozat. Ezt a ) 12 hátulja. 
nyk [ eres, könnyű és erős - / tehát boxutcai  sebességszabályzó. ) versenyzők akkor használljá 6 hátulja. 


M. A. 


adott ! pen kerékcseréjük folyik, 


A világ legsikeresebb web helyei az Oracle e-business megoldásain alapulnak. Tudta ezt Ön? 


ORACLE 


További információkért látogasson el a www.oracie.bu tveb-oldalra, 
hívja a 06/800-12000 ingyenes telefonszámot. 


a Konzultáció 


Korszerű és 


sdséztezáblk ? adatvédelmi dsz 
belépési 
McAfee Total Vírus Defense 
IMcAtgg antrárus szoftvorak/ 
, Értékesítés 
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4 Terméktámogatás Sniffer Total Network Vi: 


fMmálózat forgálom-elenörző ren 


4 Programfrissítések 


a Rendszerfelügyelet 
PGP Total Network Security 


s Hotdine 


Magic Total Service Desk 


hálózatkezelő 
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(HÚS 
sys 
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Network Associates Inc. hivatatos magyarországi forgalmazó és támogató központ 
Tel.:(36-1) 455-6000 s Fax: (36-1) 455-6005 s email: infogfpikaya hi e wwwepiksya hu 
Hosszú távú megoldások Bíztos háttér 


Teffes körű szolgáltatás 


Aa ! 

Állami Közúti Múszaki és Információs Kht. ! 
rendszergazdát ! 

keres ] 

Novell 5.1 h 


Linux szerverek, 


A részletes 


következő címre vi 
ÁKM!I Kht. Adatbanki Főos; 
Budapest, Fényes E 

E-mail: szari 
Érdeklődni lehe! 


Kulcs a XXI. század informatikai rendszereinek 
felügyeletéhez 


Unicenter TIE 


Eszköz- és leltár- 
menedzsment 


Unicenter TNG 


Ma már a nagyobb vállalatok 
és intézmények számára kri- 
tikus az információ-feldolgo- 
zás eredményessége, az 
üzemeltetés támogatása és 
biztonsága. A Unicenter TNG 
a központi egységes, teljes 
rendszer-, hálózat-, alkalma- 


ARGSBEVE 


Teljes körű adat- 
mentési megoldás 


zás-, adatbázis-, deszktop 

felügyelet eszköze. men 
Tűzfalmegoldás 

. 1097 Budapest je 
! (Hi Könyves Kálmán krt. 12-14. http://www.kersoft.hu 
1. e I S Tel: (1) 456-5400 
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Hébls [Ser EB EB is Tel: (1) 206-2147, (1)206-2149 i STEDSETTSE 
tétesátntsz] Fax: (1) 206-2148 heg jr fee fránatásltts 
dzzddesza http:/. /www.debis.hu Mail: unicenterédkersoft hu alte megoldás 


UNiCenier 
TNG 


Távoli vezértés 


kötöttségek nélkül 


CA-IT 


A Computer Associates min- 
den igényt kielégítő szoftver- 
családot ajánl a kisebb vállala- 
tok számára, akiknek így lehe- 
tőségük van arra, hogy problé- 
máik megoldására célirányo- 
san kiválaszthassák a szüksé- 
ges rendszerfelügyeleti termé- 
ket. 


FAXSELVE 


Gyors, hatékony há- 
lózati tazmegoldás 


1111 Budapest, Kende u. 13-17. 


Telefon: 386-8760 
Fax: 466-7: 


j termékek ! 
Megkezdtük a Diamond Stúdió 
szoftvereinek forgalmazását 


Raktárkezelő, számlázó program 
yvelő rendszerek: 
aplófőkönyv, Kettős könyvelés 


tásért forduljon ha 


PANNON [desk] 


NE IVO 


" Katonai szakértők állítják, 
hogy a következő háborút 
már számítógépekkel 
vívják. 

" Az IBM szuperszámítógépet 
épít, amely négytri 
művelet elvégzésére képes 
másodpercenként 

" Magyarországon 1999-ben 
több PC-t adtak el, 
mint színes TV-t 

" A hazai internetfelhasználók 


— világszerte 9/2-vel — 
növekedett 
" A világ informatikai ipara 


4500 milliárd dollár 
bevételre tett szert 


Fizessen elő! 


információkért hívja á 06-80-200-263-as zöld számunkat, 
vagy írjon a terjesztesOidg.hu e-mail címre! 


Oldalnyomtatók 
Hópapíros Fax 


Narmálpapíros Fax 


Ni Iyomtatók és faxok 


People to People Technology 


MAGYARORSZÁG) 
Trade Center: 1051 Buda Tinsaky út 12 
s-mal 1et.hu e Int 


OKI-FORGALMAZÓKRÓL, ÁRAKRÓL, AKCIÓKRÓL 
KÉRJEN TOVÁBBI INFORMÁCIÓT AZ OKI INFOFAX SZÁMÁN; 436-2222/1881 
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Mire jó (és mire nem) 
az LDAP? 


Sokan sokfélét beszélnek az LDAP-ról (Lightweight Directory Access Protocol) 

gondoltam hát, én is utánanézek. Az alábbiakban a Netscape egyik főmérnöké- 
nek (egyszersmind e protokoll fejlesztőjének), Tir Howesnak a véleményére 
támaszkodom. Szerinte az LDAP sok mindenre jó, de semmiképpen nem pótol 

hatja az állományrendszereket, sem a nagy kapacítású adatbázisokat. Az 
LDAP címtárszolgáltatás, saját feladatai és céljai vannak tehát. 


címtárszolgáltatások  hamaro. 

san a vállalat működésének 

gyik kulcsfontosságú ténye. 
76ivé válnak. Közreműködésükkel az 
alkalmazások könnyebben találhat 
ják meg a szükséges erőforrásokat, 
és ezekkel a szolgáltatásokkal a rend. 
szergazdák azot atják a felhasz. 
nálókat. Sajnos az LDAP szerepét 
sokan félrcérük és félremagyaráz- 
7Ák. Pedig a vállalati hálózatok ki. 
alakításakor hasznos tudni, hogy ez 
a protokoll mire képes, mire jó, és 
mi az, amit nem is akamak rábízni. 

Maradjunk ennél az utolsó témá. 
nál. Az LDAP nem helyettesíti a re. 
lációs adatbázisokat, és nem is f 
helyettesíteni őket. Nem. alkalmas 
továbbá az állományrendszer he 
lyertesítésére, és nem pályázhat a 
DNS helyére sem. 

Az LDAP kis költségű, PC alapú 
végpontként kezdte, X.500 címtá- 
rakhoz lehetett vele hozzáférni. Jó 
! kiegészítőnek vagy helyenesítőnek 
] bizonyult, amikor az ISO szabvány 
) túlságosan nehézkessé és költséges: 
sé vált. Az IETF (Internet Engi- 
neering Task Force) kifejlesztette 
] LDAP-specifikáció hamar elterjedt, 
és az LDAP közkeletűvé vált az 
intermeten működő és a különféle 
címtárhozzáférést használó alkal. 
mazásokban. 

Nagyjából három csoportra oszt 
hatók az LDAP-t használó alkalmat 
zások: hálózati felhusználókat és 
forrásokat használó és kereső alkal- [ 
mazásokra, az ilyen alkalmazáso- 
kat felügyelő programokra, vala 
mint hitelesítő és biztonsági eljárá- 
sokra. 

Az LDAP lehetővé teszi, hogy a 
hálózatra felügyelők és a felügyeleti 
eszközök is lépést tarthassanak a 
címtárszolgáltatás. iránti egyre na- 
gyobb igényekkel. Sok az új alkal- 
mazás, de. manapság, az osztott fel- 
dolgozás  körában egy protokol! 
vem tudhat mindent. Nem ismerheti 
az egy-egy hálózati alkalmazásban 
szükséges valamennyi információt; 
Pust. Ha ismerjük a tények és u fan: 
tazmagóriák közötti különbséget, ak: 
kör kisebb az esélyünk arra, hogy az 
LDAP-val kudarcot vallunk, 


Mit nem tud tehát 
az LDAP? 


Először ís nem láthatja el a relációs 
adatbázisok . feládatait, Nincsenek 
meg benne az adatbázisok terhelési. 
tranzakciófeldolgozási és jelentés: 
készítési sajátosságai, Nem alkal. 
mas kétfázisú jóváhagyásokra, nem 
épít ki igazi relációs struktúrát, és 
nem ismeri sem az SOL. sem más 
relációs lekérdező nyelvet, Ne pró- 
báljuk meg tehát az LDAP-t egy 
helyfoglaló rendszer kivitelezésére 


Másodszor, azt sem várhatjuk el [ é: 
az LDAP-tól, hogy állományrend; 
szerként működjék. Információs 
modellje ugyanis csak az attribútu 
mok és értékek egyszerű összepáro: 
sítására képes, többre nem. Így pél 
dául nem alkalmas nagy bináris ob. 
jektumok . (BLOB, v bina 
large objecis) kezelésére, pedi 


ntkezési információt 


gazdagépre vonztkazó informác 
al —, a DNS-adatbázís szerepét vi. 


Mit tesz akkor az LDAP? 


Ezek után feltehetjük a kérdést: mi 
hát az LDAP és mit csinál 


eheti át 


yis 


napjaátákban szokványos feladat az ! legi specifikáció négy tulajdonát 


LDAP z Lighiweight Directory Access Protocol 


Az LDAP címtárat egyszerű taszerkezetként alakították ki, az LDAP sémának és 
az elnevezési modelleknek a figyelembevételévei. A legfőlsó csomópont (a 
Tool) a doménnév-ősszetevő (domain name component - do), ez bárméyen 
Szervezetet takarhat: vállalatot, céget, áltamot, egyebet. A következő bejegyzé- 
Sek a szervezeti egységek - ógazatok, részlegek - leírására szolgálnak. Őket a 
közös név (common name - en) kövell; ez az egyének leírására szoigál. Mind. 
egyik bejegyzés spec!likus értékeket jelző tábloként ölt testet. 


1. ábra. Az LDAP-fa 


ból és funkcióból összeállítva hatá- 
) rozza meg a címtár vonatkozás ide 
vágó feladatokat (olyanokat, mint 


a tárolás és a visszskeresésk: lásd 


állományrendszerekben. Nem ap- 
tímalizál-ták továbbá az írás tel. 
jesítményére, és nem férhet hozzá 
külön-külön adatbájtokhoz. Végeze 
tűl, nincsenek az írás- vagy olva; 
sásvédett állományok lefoglalására 
vonatkozó módszerei. 

Harmadszor, az LDAP nem he- ( mációs modell leírja, hogy milyen 
lyettesítheti a DNS-t (Domain ) fajta adatokat lehet tárolni, És azok 
Name System), a világ legnagyobb- ( hogyan viselkedbetnek. Egy Hor 
nak mondható osztott adatbázisát ) váth László nevű személyt jelző 
Noha az LDAP szolgáltatásai n ) címtárbejegyzésnek lehet például 
DNS-re épülnek — ennek legna- ( olyan atiribűtuma, amely a vezeték; 
gyobb feladata a nevek IP-címmé ( nevet tartalmazza; ezt — Az Ang 
alakítása — jó okunk ván rá, hogy a ) szintaktikánál maradva — sn (sur 
DNS-re bízzuk ezt a feladatot: a ) name) rövidítéssel láthatjuk el, és a 
DNS jól működik. Az LDAP képes ( Horvath" értéket adjuk neki. Az 
ugyan a DNS-ben található infor- [ X.500-ből szinte változtatás nélkül 
máció kezelésére és használatára ( örökölt információs modell kíter 


az [. ábrát 
Az attribátumoknak és értékek; 
nek megfelelően szervezett infor 


felhasználni! például. összeköthet valamilyen ! jeszthető: egy címtárhoz szinte bár 


zervezeteket, embere 


portokat: de bevezethetűnk 2 ki 
Fálón saját sémaelemek 
Elnevezés: jell: leírja. bogyai 
eződik az információ, be 
az információ eleme f 


Az egyedi ne 


tik. Az információs 


kollból. szárma: ak az LDAP 
kevésbé korlátozza az elnevezések 
helyének. formátumú: 

galmas megoldásra ad E; 

Bizton 

kell védeni 

I. A kíterjeszthet 

lehetővé teszi g 

nak gukurr 
LDAP e mik 
Cxolatokat is ki fe 

a személyes infe 4. 

gyedül az érintettek láthatják. A: 
információ . védelme k 
) olyan aktív támadások 1 
kapcsolatok eltéri 

Az LDAP funkcion si 
] meghatározza. b; 

milyen módon féri x 
LDAP cím mácróih 

gyan frissíthetik. az 
tathatják § 
tokat. Az LDAP kik 


tet enged meg: 
ua törlést (delete 


) dify), a lekötési (bind) 
(unbind), a keresést (sean 


szevetést. (compare). a DN-módo- 


sítást (Distü 
különböztetett név), v 
bagyást (abandon). 


amin az c 
A hozzáadás 


törlés és a módosítás parancsok 
árbejegyzéseket változtatják 

osult 

ságok megadásával ná. 


Ji 
sával — a hitelesítési információk 


áramlását engedélyezhetik vagy tilt 
hatják az LDAP-ügyfelek és a ki 
szolgáló között. A keresés parancs 
csal különféle felhasználókat vagy 
szolgáltatásokat kereshetúnk a cím 
tár fájában. Az összehasonlítás le. 
! hetővé teszi az ügyfélatkalmazások: 


HÁLÓZAT 


ak, biz zemélyzet adatbázisát). Az LDIF 
és az LDAP API egy parancsleíró 


nyelvvel — például a Perllel — egy 


hogy. bizonyos információk [ 
vagy értékek. pontosságát ellen 
hessék az LDAP címtárbejegyzi 

szkodva. A DN-módosítás 
parancs a címtárbejegyzések nevét 
változtatja . mi 


UDAP-vol 


bekötve tókélet 


akat aut 
közök létrehoz 

Ezek tehát az LDAP építőkockál, 
A fejlődés azonban 


az elhagyás pa. 
anccsal pedig valamely alkalmazás 


művelet abbahagyására utas 


18 csakúgy. m 
echnikákban — ítt ís módo: 
ílásokat és frissítéseket követel. 
A; 


két csoportja most 


u] 
jj 
Intemet Engineering Tusk Force 


1ki ] 


rötokolira leképezni, Előírja az 
ügyfél uti. in 


megh 


hogy a címtá 


Az 


LDAP Extensións 
az LDAP 
kiterjesztéseinek 


alamint lemásolni 


LDAP 


3 szabvá; 
az LDAP: 
záférés felügyeletének kido 
1, hogy valamennyi LDAP ) zását, valamint 


In fessenek az unk; 


válaszok 


la s vissza). Kiköti pél- (hi 


éssel, és a sémát illető 


Mire is jó tehát? 


LDAP 
rületét 


alamennyi 
Az LDAP al. 
itebbek, és 
DAP 
i adatbázisokká v 


ndexelik az 2. ábra. 


öbb 


rvezik, 


zőprogram ügyfelé vakran, sőt ren 


ímlista. Ha 


hatják, a ti 


jú listáját pontosabb inf; 
line könyv Az operák 
uk LDAP címtárszo 


an, hogy ) di: 


at intelli 
hek létn 
automatikus; 


kap; lózati forrás 


a. Window 


Ne bízza a Cel 
723 rend 
szerencsére! Cáglsb 


ú sorát kell meghozni úgy, hogy bár az 


pinformációk rendelkezésre állnak, ezekből mégsem következik egysze 
: kor cé egy szimulációs szoftver segítségét 


pján képes az optimális megol 


vizuális folyamat: 


szimulációs szoftver gazdasági 


folyamatokra, amely lehető 


vezetők számára 
várható hatá. 
zését 

A HUMANSsoft teljes 


rűen támogatja a 


szimulációval kapcso 


teendőket ügy. 


felei részére: a hely. 


zetfelméréstől a kon 


zultáción át e 


megvalósításig. 


DAP — Lighíweight Directory Access Protocol 


s ezek a környezetek 


Az LDAP-nak komoly szerep jut 
, — ) hata hálózat felügyeletben ís: a No. 
ÍV veli NDS-éhez hasonlóan lehetőv 
I) teszi az infom 


iciók egyetlen eín 

tárta szervezését (2. ábra), Létreho. 
Í ! zőja szerint a sok telephellyel, szer 
Í ) rcágazó kapcsolatokkal, ágazatok. 
kal működő társaságok az LDAP-I 
web alapú alkalmazások kifejleszt 
séhez használhatják: ezek az alkal. 
mazások integrálhatják az eladási, 
tárolási és kiszállítási folyamatokat 
Lényegesen olcsóbb lehet olyan ruk 
tárt. fennta elyik eg! 
több céggel ís megoszthatja áruit és 
információit, mint különálló ruktó. 
rakat létesíteni, mert optimalizálha, 
tó a ruktárkészlet, továbbá nem kell 
külön felügyelni az információkat, 
és nem kell törődni a különböző in 
formációs fo 


ások szinkronizálása. 


val sem, 
A Központi címtárak persze nem 
múndíg hatékonyak. Senki sem sze 


retné az egész központosított címt4. 


rat frissíteni csak azért, mert új dol 
gozót vett fel vagy valakit elbocsá; 
tott. Ez a feladat 
oldható: az LDAP 
hogy ezeket az információkat ali 
csonyabb szinten, az érintett alága 
zat adminisztrátorainak. szintjén (. 
eltel ni. 

z LDAP alkalmas a hozzáféré 
sek felügyeletére; és ebből u szem. 
pontból két lényegi feladata van, Az 
egyik az, hogy az LDAP hitelesíté. 
adatbázisként szolgál; a másik 
hogy a felhasználó azonosítása után 
testreszabott szolgáltatásokkal, hoz 


ásként is meg 


lehetővé teszi. 


a Sun Micro. 

elalja a Sola. 

ezi a Silicon 
a Compag a ] 


módosít- 
gy 
mációkat ad meg, 


könyv címtára systems pedi 
risba, és ugya 
Graphics az Irixszal é 
Digital Unixszal 
Ebben a szerepében az LDAP le- 
hetőséget szerez nyomtatók, állo; 
mánykiszolgálók és más hálózati 
objektumok, szolgáltatások elérésé- ) záférési jogokkal teheti kényelme. 
re. Ha sikerül szabványossá válnia, ) sebbé a munkát, és felügyelheti azt 
akkor rugalmas, hatékony, egyszer 
Smind strat 


rendszerei 


s környezetek jö- 


fett-Packard a 
bb kiadásába bele: 


isi eszköz lesz belőle. ! Összeállította: Kelemen Zoltán 


BELÉPTETŐ FAX 
INTERNET 


E-MAIL 


A XXI. SZÁZADBA! 


eretné, ha mindez egy ká Szeretné, ha számítógép-há: 
belrendszeren és akár lózata  élettatam garanciával 
Mbs adatátviteli sebe készülne? Ha igen, akkor hív 
nűködne? jon most bennünket! 


arcz Zoltán 


szoftverűzletági igazgató 


Telefon: 270-7600, fax: 270 


E-mail: zoltan schvarczáthumansoft.hu 


X-BYTE 


A HÁLÓZATMESTER 


Bi 


UnixWare 7 


Az Intel platform legrugalmasabb operációs rendszere! 
Méretezhetősége révén ideális kis cégektől, egészen nagyvállalatokig 
bankoknak és államigazgatási intézményeknek egyaránt. 


Új $VRS kernel a 64 bites adatkezelés 
2503-os hálózati teljesítménynövekedés az SVA4-hez képest 


támogatja a : Jöbnrnnesázoros ; működési 


. 
1Pvé hálózati prolokoti támogatás 
az intel új intelligens VD szabványának (120) támogatása 


Könnyen telepíthető, konfigurálható és karbantartható. 
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Areco Systems Kft. 


1119 Budapest, Fehérvári út 83. 
Tel: 464-7500, Fax: 464-1555. 
E-mail: into(marecódu, Honlap: wwwareco.hu ] 


6105 


z Üzletházban 
est, Teréz krt. 23. 
302-8996, 332-4399/120 
Nyitva tartás: hétfő - péntek 10 - 18h, szombat 10 - 15h 
Figyelem! Decemberben bronz-, ezüst- tntizszte] 


Operációs rendszerek 
FE 


Multimédia CD-Shop 


Alkciós árak (amíg a készlet tart) 
Adda POssgn bovetdtő 0. . IDA 900, S4SELNUK 63 [Sit 5. 
Clpptr53 a Tools 30 s VOZÓ IBM PC 505 7090 CD 17982, 
CgyolRAW Sec Nzed ázat mnászegek tvr 
CsraiGalery 1.2 mil (Úr) Vndom 48 (erő Ed.) Upgr. magyar 25 500 
Net Corrurám 2 Vándb .  . 998. Winsowa NT ágytntat megn, ét 
lorton ByatamWVoks 2000... . 21900, 
Ká E A aza TS , o ag rafka, kérfelőlgozós 
Riscognita Pius 5.0 Special 44 900, edes vesm pezsi 1. 
Wadaza NT 4 Sarvor 4 CAL MÓLPIBI 998. MRAD TT TOO ANY an 00 I) 400 
Adotbázis-kezelők CoriDRAN 9 CD Amneszti Uogr... 55006, 
Cyyiat Ragons ? öPrgy Cara Gakeyy 380 0051) 16 aú 
Lotus Apgrosék 97 tor WindS  . . 17400. DeuigoCAD Pro 2900 9510, 
LA Ápr WYOYYBASE SÓ 66500. kals Powy 199950 tres 
Visual FőxPro 4. Ap, . 191 40.766 B00... Lakáatatvező 30imenztéban . , . . . 3981. 
kam Fenatánag 97 ker VWW86 . .  . 17400 
MicrogratuKörala Bib, , . . . 57890 
Pantsrop Pro BA er WZ... 29990 
Szanorae 40 Prot em 
TuroaCaa Pol $0 Carry. Uggáde . 51 900 
VideWavy 1.0 iédosszeítaeítő) . 32909, 
Vio 2000 Snduró Uggade tő 900,120 600. 
Fejlesztő rendszerek 
Boda Ces Hidará § ProLlog 
Dupti 26 Standaró (Akc3ó) 
Dobi 50Pot bad 
Miacromodia Szhodkmart $tudo 
Ms Ohen 2000 Dév Ed, Pod. Up. 
Tutba Pane 7. (ot DOS 
Vis Basc 0.0 agg 
Vini Bale 6.0 Prol Ap. 125 900,785 18, 
Manarny Vai Basc 60 ta 
Visa Ce 8.8 Prol/Upgt, 128 900./őő 800, 
Vaatjer 66 iinagyog] 24 ő 12900, 
Vimyal Studió 6.0 Pro Alp, 259 900717 900. 
Kiedványkészi 
Azta KÖ Mertz á0, 
hagyos-e tor nDe1ig0 (Win) 
ora vizs KO magyar eváatatás 89 990 
ara Priv Mage Pramem . 14.400, 
WinzIp 7.0 Drmórító program) . . 10 300. Car Entre MigJOr ba 
efa ro 9 0 WátAg 91 401 415 404... OverttPrrsa 4.8 for egz  . . . 254 900, 
nden Commander 40... 11800. nyes e lir Osttövan 4460 


A közölt árak nem tartalmazzák a 25 94-os áfát, és a helyszíni 


KIM-SOFT Számítástechnikai és Keres 
t, Hegyalja út 70. fszt. 2. 
967 Fax: 319-9760 


www.kimsoft.hu 
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41 800 
56400, 
270, 


11917 


ú0 000, 


145 Fight Szmuletor 2000 

15 Mt 

Nascw Road Racng 

NA FOOO AG 2000 

Rnbom Sir Rouge $p007 

Power Side fény a Hara 

ubb Games Settén 3. 

Simetvaa főytlom S40dk 2. 7 982./7 982. 

WAT/Tomb Raróará . Ktdoni Mon 
Cises 2000. § 78246 342, 

Tagramort 2 392. Mgan 


15 Worka 4.5 Eng Mn. , 9 996.713 200, 
Ms Wórá 2000 Alogmóe 1.600. 721 000, 
Mutt Ed bú tor Wia32 44.190, 
Word tes 2000 81 Úgy... 42 90, 
Segédprogramok, kommunikáció 
ÁSZ Aloónázok 146005 / HON 
vek 2000 PC 0 Dalvre . , . . 20400 
Daxmipor 04 Wed? Wodal, 20900. 
agy CD Croator 4.0 Deke UJ, 31 400; 
FPROT Árak 1.05 agtétuz 97) . . . jóvan 
hertuzut Pro 50 144. 
Vgjak Pigterséral for Márd 19100, 
Mire Öpener 2900 for Win. (Ú) . - 21.600, 
Vátarvágn Bug Petgynhalér , 3192. 
Norton Artrárua 20009. 12 400.78 490, 
Nartn Cnarásyság 7000 toy Vér. 14 00, 
Notán BANYIMERE 9.0 WIn22 54.400, 
MNartén lábas 2000 /úpgr. va 400,.71 400, 
Piton Magic 5.0 (ÚN 25100, 
BZeZÉt Wa 

art Conrananr 4 0 Oetarr 


Künyatár /Veratár "98 
Máászkét Kármán özazsa műre 
145 Autorous Engy. 1000 Egope. 18700 
145 Encs Filaronó 

NASA - Az ürevtatás története 

Nagy képes válsyörtánét 

A Pitan Nagy Larítont (Akcsól) 
izáti agy Vazkoza 90 100) 
Angok magya enagyszótár 0-n 
dos Angoká 1 (2 A Egyetért 
an Angol Mornet 


sm, 


428474 204, 


11100. 


nb magyar, 10 töngar ázttár 
Nemet magya hangosszótis 
rna eűgyan nágyszógir 94 
vann oktató 1 osztályosokhak . 2 795. 
Tosupyáa Feta 2918-ban 

Taj Ma Máore ángolívárosa monrógrtl 


üzembehelyezés költségeit 


Etaszátágyagten, 


Sikerük a feladatokat tredménye, egén meardátartatri 

A Sjputtend Kft. - miat OOMPAN $ one eszter. IBM S vaz C frztasé Dest Des 7 MAGOT 
Solítjon Prováder. NOVELL Spam Hac . magus szettet iz et seiyő 
rendszerek megadéntsáral foglalkozik 

Szolkálnizássáskat elsősorban raukitacionális 
Üdézmények vaztk gébe. 

Keresünk 


épek. banka 


rendszermérnököt 
magasfokú FC hardware. software, hálózati és kozmmunikác 
szervizmérnököt 
kori] 
úgyfélharás fellépé 


magasfokú PC hardware 
Elvártszínk: a maga szintű szakmai tudáson túlmenűen 
Jövőnrientált munkahelyet ajánlunk egy dínamukin eszpatban. továbbképzés lehet 
jeleméségének megfelelő fizetést 


Kérjük, hívjon minket a 351-5457 telefonon vagy külöje el. 
aSyoirmd KAL címére (1068 Budapes, Kippi-késsle 2 


Cégünk, az 

li ONLINE Informatikai Rt. 

! kereskedelmi bankok számlave: 

(rendszereinek fejlesztésével és űze- 

meltetésével foglalkozik. Szakírányú 

közép- vagy felsőfokú végzetts 
rendelkező jelentkezők pályázata 
várjuk a következő munkakörök 

betöltésére: 


KONZULENS, 
ER ADAPTOR, 
eezünk: ! JÓ általános hardver, DOKUMENTÁTOR, 
zkzizeáet SZOFTVERGAZDA, 
Követelmény lágalákt kétéves tapaszüadat PROGRAMOZÓ, 
igazát, özzlkllli VEZETŐ PROGRAMOZÓ 
Amit kinálutk: verszryképés jövedelem, kutturátt ] A szakmai önéletrajzokat err 


munkakörülmények. szakma; tajődés egy 

Placvazetó pénzügyi cégr 
jejontkazés szakmai Öndiatrajzzai a következő címen 
Toth Páter 1022 Budapast. Bimbó ut 55 vagy 


címre kérjük küldeni. 
1032 Budapest, Vályog u. 3. 


ae. 


VWoSt0lz 


A WESTEL 900 GSM Mobil Távközlési Rt. Informatikai igazgatósága 
nagy munkabírású munkatársat keres 
ORACLE ADATBÁZIS ADMINISZTR: ÁTOR 
munkakörbe. 
Feladata: Unix operációs rendszerben működő adatbázisok üzemeltei 
hangolása, fejlesztésekben való részvétel 
Amít kérünk: szakirányú felsőfokú végzettség, angolnyelv-tudás 
(szakmai nyelv ismerete). 2-3 éves szakmai gyakorlat 
Előny: Unix operációs rendszerkörnyezetben szerzett gyakorta. 
Amit kínálunk: legkorszerűbb számítástechnikai környezet 
versenyképes fizetés és vonzó juttatási csomag, 
Lehetőleg fényképpel ellátott önéletrajzokat várunk 1999. doccmber 23-ig 
az alábbi címre: 1519 Budapest. Pf. 434. Jelige: Oracle" 
Kérjük, az önéletrajzokon tüntessék fel a jeligét 


COMPUTERWORLC 
J SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


Amerikai tulajdonú szoftverfejlesztő cég 


har á csanl Ji C44 programozókat 


karos, magas fizetéssel, 
Fée ö. "1: 06-80/200-796 lzáld szám, cak Budparól kihat, 305-0217, 339.7625 
ajándéhH email: ellasőgdevhy 
Követelmények: 2 Windowa operációs rendszerek (Wn?5, Win96, NT) imerete, 


5 MS Visual $tudio-gyokorlat, 

2. WINJ2:, MFC-íumarotok, 

5 dokumantócióoívasási és levelezési színtű angolnyalv-tudás, 
" budapest vagy Budapest környéki lakhely. 

OLEZCOM ismeretek, 

ol anembly-ismeroek. 

evorse engneering tapasztalatok, 


Nem feltétel, de előnyt 


173 1 odatbázis: lesben való jártasság (Roima, SOL), 
, Ajándék 2 különböző fejlesztői környezetekben (Delphi, Poworbuiklor atb.) 
a Nistőscaf azráajéjeposztálatok, 
tú Munkafeltételek: 2. kompetitív kzstés, 


5. második évől évé masámum 2036 prémium, 
otthon végezhető, főállású munka alkalmazotti státusszal, 
hardvert a cég biztosít, 
2" kreativitást, önálló feladatmegoldó készséget igénylő, órdekes foladatok 


BIZTOS EGZISZTENCIA 
EGY SIKERES 
CSAPATBAN 


 TELHSETTHEIET 


Közművállalatok műszaki informatikai rendszereinek fejlesztéséhez keresünk 
RENDSZERFEJLESZTŐ PROGRAMOZÓT 
keresünk WINDOWS-NT, ORACLE, Cr, VisualBasic programfejlesztői környezetben. 


ELVÁRÁSAINK: 
" szakirányú mérnöki diploma, : középfokú angolnyelv-tudás, 


SSADM- vagy más 
rendszertervezési módszertan ismerete, " Oracle Designer 2000-gyákorlat. 

á JELENTKEZI 
keresse viszanteladáiriinál 4 Szakmai önéletrajzzal, írásban az alábbi címen; 


1 f 17 (GEOMETRIA Térinformatikai Rendszerház Kft. 
(un. pertners.hul (tel... 781-51231 1025 Budapest, Felső Zőldmáli űt 128-130., e-mail: ttenkecögeometría.hu 


b 
Werden gesucht auf Arbeitsausführung in Deutschland s 
Softwareentwicklungs- und Inbetriebhaltungsfachkráfte . 


in folgenden Bereichen: 


0054 


— LANYWAN Strukturen COMPAG Arrmnada 7380 343000, - 
— Network-Professionals mit Windows NT und Novell izma 269 MIlL CFYUL 17 MB EDD RAM. 1.40 ME FDD, 35 CD: RON 4! h/ 
i BA EL TTT te b LD ak át 1áta ász ÁGY) ye ltNT 
NetWare Fesrcta, Kig Ar fa ádk eláa 1 rodéss 
— Software Entwickler (C, C-t, Visual Basic, Visual Age, COMPAG Armada 1572 299900 
Pascal) izgázz E17bNNL TV 14 MB ML L44 MBFDD, 345 CD. ROM, 30 f/ 


KDB JET CT men LE Timebpak ZEFCMCIA II, hg 
ér gertneta 


Toshiba 4010 CDS 272500, 


eztet Mt CPU 33 MI EDO KNK 1.40 MB FOR, 348 CD, ROM KE CN HO, 
amgklzya 1247 DET Silver VA LCD, Timet Point FONICIA 


— Datenbasisbehandlung (Oracle, Sybase, usw.) 
— Internet Ingenieur (HTML/Java, Gold Fuslon, usw.) 


Deutsche Sprachkenntnisse werden vorausgesetzt. gr 
Anmeldung mit Lebenslauf in deutscher Sprache unter Adresse: Toshiba Libretto 50CT 
1367 Budapest, Pt. 5/101 


209900, 


49054 


Jan Gy 19 MB DO KK 1108 FDD, 114 MIN MOD, hanetártya 
TETT átása EA LCD, fiuk Pulat POLCIANI MAIN 


Panasonic CF-M 82 247500, 


zta Tt ML CT, 12 MB EDŐ Jam háló 1.47 MÖ TD, 2/ GB DD, 4" TTT Sam 
ÍTSTZSTÁóKG TETT aes ak PÖTCUA JE Hedryátán Pék 


! DEC HiNote VP 525 222900, 


fymásaimT4 Mt CFO, 4 MI EDŐ RAM, 144 MD FDIVA CD-RÖM. 1.44 GB HIDD, 
kanyon, 1847 ITT VGA LCI Tmet. Halat, FCMCIA TEIL, 

] SRA neni grü 

l 


! IBM ThinkPad 365XD 215000, 


őmásaemt 8 átt CPIL 4 MI EDO AM hátat 1.44 MIN FOR, éz CD.KOM, 
E MÜHDO, kengtártya 18. TIT Sajna VA LED, vat tat DOCÍA TI 
s remete 


BIZTOS EGZISZTENCIA 
EGY SIKERES 
CSAPATBAN 


Közművállalatok műszaki informatikai rendszereinek fejlesztéséhez 
ALKALMAZÓI RENDSZEREK TERVEZÉSÉBEN 
gyakodott munkatársakat keresünk 
ELVÁRÁSAINK: 

" szakirányú mérnöki diploma, " középfokú angolnyelv-tudás,  SSADM- vagy más 
rendszertervezési módszertan ismerete, " Oracle Designer 2000-gyakorlát. 
JELENTKEZÉS 
szakmai őnéletrajzzal, (rásban az alábbi címen 
GEOMETRIA Térinformatikai Rendszerház Kít. 

1025 Budapest, Felső Zöldmáli út 128-130., e-mail; ttenkecfgeometría.hu 


PO TELET OLE 


Aralmk ÁFA mátttülták ! 


Natebaok bérlet ! raer 


ii TKZ SZÁNTA EzesEslét notebook-ok javítása! 
IBM.Lexmark, OKI, NEC, Pujitsu, 
) atemaka, Beoítez R PEREGIR 


RR PEREC 


W9YWw.pertbarta ha 
eemmall mpartét mail matyuke 


Ez 


A debisé lett a Dataware 


10 Folytatás az I. oldalról ] 


Az ukvizíció hátteréről Simonyi 
Ákossal és Ghymes Balázzsal be 
szélgettünk. 

Azzal Simonyi Ákos íx egyetén, 
hogy valamúlyen tőkebevonás nél 
kül a magyar cégeknek meg vannak 
számlálva a nupjaik, $ ők ís már 
két-három éve látják, hogy hosszú 
távon a multinacionális migyvállala 
tök nyomása - kicsit eltettentő mér. 
tékben - növekszik, s nekik jutnak a 
músosfazékból a nagyobb darabok, ! 
míg a koncon" u 4-5-10 fős, ni 
gyon specializálódott IT-cégek osz- 
tozhatnak, De az idén várhatóan 2.3 
milliárd. forintos forgalmat bonyo. 
Iító, mintegy 100 főt foglalkoztató ! 
Dataware nem tartozik az utóbbi ka 
tegóriába. 

Teoreúkusan né 
zül választhatott Dataware. Be 
vonhattak volna kockázati tőkét / 
vagy befektetési banki pénzeket ! 
Úgy vélték azonban, hogy az ilyen 
fajta tőkésítés nem a legmegfele. 
lőbb út ahhoz, hogy magasabb pá- 
lyára állítsák a rendszerimtegrátor ! 
céget, Ugyanígy elvetették a tőzs- 
dére menetel gondolatát, habár vol 


lehetőség kö- / 


ymes Balázs 


keresések is. Simonyi 
Ákos meglátása szerint a magyar 
tőzsdén csak egy legalább 30 mil: 
Tiárdos cégnek van esélye a szárnya: 
lásra, s a cégbe vetett bizalmat 
mogingathatják a nem túl nagy vo- 
ű részvényárfolyamok. inga: 


tak ilye 


orok, s bizony 
a Big Five egyik tagja sincs kinn a 
tőzsdén, Cihymes Balázs szerint ín- 
bb az a trend, hogy a tőzsdére a 
technológiai IT-cégeket — viszik. 
olyan vállalkozásokat, amelyeknek 
már van konkrét termékük. V 
a Dalaware a stratégini befektető 
mellett döntött. 

Tekintettel arra, hogy már jó pár 
évvel ezelőtt technológia: és pla 
formfüggetlenné alakították a céget, 
annak érdekében, hogy valóságos 
rendsszerintegrációt tevékenységet 
folytathassanak, stratégíni befekte 
töként szoftverházakat, illetve rend 
szerintográrorokat tudtak. elképzel 
mi. Fontos kritériumkéni szerepelt 
az ís, hogy olyan rendszerintográ: 
tort válasszanak, amelyiknél to 
vábbra ís egzisztenciát tudnak bíz 
tosítani közel 100 alkalmazortjuk; 
nak. Emellett. fontos. szempontni 
lartották, hogy az előbb-utóbb be. 
következő EU-csatlakozás — ez Si. 


fogja rázni Magyarországot, mint a 
rendszerváltás — következtében el. 
sősorbun európai rendszerintegrátor 
gben . gondolkodjanak. Ghymes 
Balázs ehhez hozzáfőzte, hogy bár 
az információtechnológiai eszközök 
alapvetően az Egyesült Államokból 
származnak, de az alkalmazások 
között már több európai applikáció 
igyikerű,  rendszerintegrációs 
n pedig földrajzilag még ín 
kább árnyalt a kép. 
Bár a stratégiai befektetési fron. 


tön a keresletkínálat kedvezően 
alakult, a Dataware elképzeléseivel ( 
valójában csak egy európai rend: 


s tudna ellenállni 
elképesztő sebességgel .tüze 


fekete-fohór vagy 10 szín 


árnyalt, gazdag 


neket. Egyszerű 


Monyi Ákos szerint jobban meg 


zonnel tegyen egy 


18 ozer kis festékcseppet ló ki a pi 
es oldalt képe 
egyik oldalára, hiszen a tintasugaras nyorntai 
a papírköltségek csökkentés 
méretű csoppók még pontosabb ir: 
színvilágot 3 
lézerprinterekkel, HP fotópapíron podig a hagyományos színes fotónagyítá 
FEELÉRK festék podig a versenytársaknál jóval tovább őrzi meg 


nyomat. A nem fakuló pigment alap 
ngtampító nélkül is " 


p ellenállhatatlan 


szeritegrátor, a debis elképzelése 
találkoztak. A debis pedig deklarál 
tan ott akar lenni az Európai Unió- 
hoz csatlakozó országok IT-pincán. 
és stratégiai elképzel 


I szú között az 
) is szerepel: hangsúlyos jelenlétre tí 

rekszenek Közép-Kelet. Európában, 
5 ebben a régióban 2002-re az el 


mú rendszerintegrátor céggé 
akarnak előlépni. 

A fúziót követően megindul n de 
bís által 
software é 


ukvirált két cég, a Uni 
a Data: 
fedések kiszűrése 


] ségei közötti 
Ghymes B; 
az erők egyesítésétől vá 


ják. hogy 


nek az igi 
7? Mind a 
pírra, 


08 apró tíntaágyú m 
aminek köszönhet; 

kinyomtatni, Ráadi: 
k között elsőké 


sét. 


varázsol bármilyen 


s rándásul hi 


magasabb pály 
) mag pál 


) mi mind a rendsz 


nind pe 


nak 


akmai 


aronikus kere 


előrelép 


kompeten 


4. 


bb 


y komoly piaci tén 


yezzék majd a céget 


9710-es nyontétét a kosaranbal 


Sokat fejlődött a célzástechnika is; az ap 
nyitásával a vadonatúj PhotoREt 


papírra. Fekete-fehér 


például az 


zi sorozatlövő nyomtatónak, amely ilyen 
odpercenként 
en percenként 12 
1 nemcsak 
jt a beépített lapfordító 

próbb. 


II techn 


okk; 


fúziót kövvetőe 


a papír 


mikro 


kópikus 
gin elképesztően 


ik minden 
csendben működik 


Szietéz 


HEWLETT 
PACKARO 


0 


4 Ld a a 


lovember 17-én Agárdi G 


HP Magyarország konzultációs úz- 
letágának igazgatója és Gönczi Sán. 


dor, a cég szolgáltatási igaz: 
HP 


1ó helyet elfoglaló 


tótájékoztatót, 


Bevezetésként Agárdi a szolgálta: 
mertette, 
ebben a hagyományos ágaknál is 
lenik az új koncepció (így 
1 a vállalatirányítási rendsze 


tási üzletág új felépítését 


megje! 
péld: 


rek tanác. 


ócsápata is én 


dologban), de a nagyobb feladat az 
újonnan létrehozott e-services ágra 
inek az ágnak a feladata az 
gatója a ) olyan — nagyvállalati megközelítésű 

rendszerek értékesítése, amelyek 
kommunikációs közegként az inter 


szintű stratégiájában előke 

tronikus üz: 
letviteli rendszerek magyarországi 
értékesítési esélyeiről, illetve az ér. 
tékesítés irányvonalairól tartott saj 


Ezt követően az üzletág igazgató: 
ja konkrét megoldás: 
Nimius elnevezéssel in: 
! temet alapú banki rendszert értéke: 
nnek központi modulja a 
yos banki feladatokon túl 


a felmerülő igények kielégít. 


szolgi 


zel ís kiegészíthető. 


ponfóliójának menedzselésére ís, 
Keretrendszere — egy szabadon kon- ! nak, és egyben (üzemelt. 


féloldali moduljaiba konfigurálk 
a jelenleg használatos legerősebb ( ez a mi 
(128 bítes) titkosító algoritmus, és 

k ismertetésé- ) ha hitelesítési eljárás 
akkor a modul SmartCard olvasó: 
val, illetve SecurelD alapú eszköz 


néven egy olyan alkalmazást kínál; 
nek ís, 


figurálható. kiszolgálóulkalmazás — ) amely a szabványos EDIFACT üze. 
képes az összes ismert front-end ki. 
[dsára, Végül a Nimius ügy. 


Heteket intemetesíti, és a hálózatot 
mint kommunikációs közeget hasz; 
tó ] nálva továbbítja. Meglátásuk szerint 
oldás elsősorban a kisebb 

szervezetek számára teszi elérhető. 
vé a nagy felhasználók által már 
használt EDL-rendszerek megbízha; 
táságát — felméréseik szerint az EDI 
1 érdeklődők 80 százaléka nem 


van igény 


EDI rendszerek eddíg is léteztek a engedheti meg magának a hagyo. 
énékpapír-kereskede- ] cég kínálatában, e területen az EDI 
€s az intemet kapcsolatának megte- ) A Babylon lényege pont az, hogy a 
ekelt a ! sére és az ügyfelek pénzügyieszköz- ! remtése az újdonság, Erre Babylon ! kiszolgáló üzemeltetését a HP látja 


mányos EDI rendszer bevezetését, 


sCoOm 


Az erő és szabadság 
tökéletes egysége. 


Ismerje meg a Sun adatközpont 
megoldást, az internet korának 
leghatékonyabb adatátviteli eszkö. 
zét. A nagyvállalati szerverek meg: 
bízhatósága és nagy teljesítménye - 
a yin - mellé a hálózat méretezhető: 
ségére, gyorsaságára és rugalmassá 
gára - a yangra ís szükség van az 
egység megteremtéséhez. A Sun 
adatközpontjai pontosan ezt nyűjt 
ják: azon teljesítmény és szabadság 
ötvözetét, amire egy nagyvállalatnál 
szükség van 


sun 


VALUT ADOTD RESELLER 


A Sun Enterprise 10000 többet nyújt 
egy erőteljes szervernél: 64 procesz- 
szorig bővíthető, tárolóhelye és 
kapacitása virtuálisan szinte korlát- 
lan. Mindezt kiegészíti a Solaris 
operációs környezet, a legméretez 
hetőbb és egyben legmegbízhatóbb 
operációs rendszer. 

A Dataware, mint a Sun hívatalos 
viszonteladója, méretében és fontos- 
ságában kiemelkedő vállalatoknál 
megvalósított projektek során bőví- 
tette a Sun-os UNIX ismereteit és 
szerzett jártasságot a Sun rend- 
szerek üzemeltetésében. Ezáltal a 
cég biztosítja mindazt a szakértel. 
met, amely a Sun rendszerek - így az 
adatközpontok üzembe helyezésé- 
hez elengedhetetlen. Két cég, amely 
megoldásaival összeköti Önt és 
vállalatát a világgal. 


Hlataware" 


rendszerintegrátor 
Wwww.dataware.hu 


kba véve BU ha 


cl, a felhasználókat csak a csatlako: 
zást lehetővé tevő hardver és szoft 
ver, valamint a szoftverimplementá. 
ció költségei terhelik. 

A szolgáltató vállalatok számára 
egyre fontosabbak az ügyfélkapcso- 
lat-menedzsmenttel összefüggő kér 
sek. Az angol terminológiában 
CRM rövidítéssel jelzett megoldá- 
sok HP-s változata a HP. Front 
Office, tartalmazza a marketing, az 
értékesítés, a vevőtámogatás, és az 
ügyfélkapcsolat teljes elektronikus 
eszköztárát. A HP Front Office alkal- 
mazásával személyre szabott marki 
tingakciók indíthatók (ügyfélszeg- 
mentálási eszközrendszerének se 
gítségével), mérhető a folyó kamp4- 
nyok hatékonysága, menedzselhető 
az elektronikus vásárlás teljes folya 
mata (kirakatfenntartás, katalógus: 
kezelés,  kosárkezelés, akciók és 
egyedi árképzés lehetősége), végül 
a hagyományos és a webes esz 
közök összekapcsolásával komplex 
vevőszolgálati rendszer építhető ki, 
beleértve oly yományos 
vevőszolgálatnál lehe. 
tőséget. mint a vevő tevékenységé. 
nek folyamatos követése. 

Az új világhoz szükséges szoftve; 
rek komplexitásának növelésére a 
HP a köztesszoítverek egyik nagy 
tójával, a Beával kötött szövet; 
séget, így az e-services üzletíg több 
más szoftver mellett a feladatkriti- 
kus rendszerek építésénél alkalmaz. 
ható Tuxedo tranzakció-monitort is 
forgalmazza. 

Ezt követően Gönczi röviden a 
szolgáltatási üzletág átalakulásáról 
szólt. Jelenleg 35 fővel dolgoznak, 
ennek már mintegy egyharmada 
közvetlenül ís az e-services kíszol 
gálója, de ez az arány várhatóan tó- 
vább nő. Online kapcsolatot tarta 
nak a bécsi Mission Control Center: 
rel, ez a következő hibnelhárítá 
pont. és a világszerte elhelyezkedő 
szakértői központokkal Bécs kom 
munúkál, 

Végül az üzletág bevételeiről ís 
szóltak a cég vezetői, Bár u HP. Ma. 
gyarország idén várható 80 millió 
dolláros bevételéből még csak né; 
hány millió dollárt hoz az e-sérvíces 
üzletág, de meglátásuk szerint há: 
rom éven belül — az eszközeladáso- 
kat nem tekintve — csak e-rendsze: 
rek léteznek majd. 


Révész Gábor 


a tavalyi tény- és az kiei tervszámot, 
azaz a 36, illetve a 4.9 miliárd torin: 


hoz. Egyelőre még nem tudni, hogy 
Hő szésdbrretégpétereeetni 
szintén megvoltak a maga pénzúgyi 
nehézségei; egyebek melleti utólag 
módosítania kellett — 45 milkó dollárral 
1e kellott szállítania — 1998-as ered- 
Ményott, s ennek tőbb per is lett a kó- 
Vetkezménye. (IJDGNS, München). 


További híreink: 
www.szamitastachnika hú 


GAZDASÁG 


Hogyan mérjük az informatika üzleti értékét? 


Menedzsment, 
összehangolás, innováci 


AXXI. század üzleteinek sikerességét az fogja meghatározni, hogy a szervezetek mennyit invesztálnak 
informatikai rendszereikbe, illetve hogyan bizonyosodnak meg afelől, hogy az információtechnológia 
hozzájárul-e, és ha igen, mennyire járul hozzá az üzleti célok érvényesítéséhez. Ennek a hozzájárul ás- 
nak a mérése tehát elengedhetetlen a jövőbeli fejlődés szempontjából — szögezi le Mártontfy Attila — 
olyannyira, hogy megváltoztathatja az egész szervezet viselkedését. 


2. 1970-es években és a 180-as 

Évek elején az informatikai 

rendszer elérhetőségét a vá- 
laszidók alapján mérték, s ahogy 
teltek az évek, úgy csökkent a vás 
laszidő, s javult ilyenformán az 
elérhetőség. Mindeközben megnőt- 
tek az informatikai kindások, mivel 
egyre többet kellett katasztrófaelhá- 
rításra és a nagyobb teljesítményű 
processzorok beszerzésére költeni — 
éntékelte a helyzetet Caristopher 
Renn, a GartnerGroup teljesítmény- 
mérési üzletágának európai igazga- 
tója egy budapesti előadásában, A 
"80-as évek középén és a "90-es 
évek elején az informatika egységre 
cső költségeinek mérése jött dívat- 
ba, s ezeknek a költségeknek a lát- 
tán karcsúsították a rendszereket. 
De mert ez a szolgáltatás színvona. 
lának süllyedésével járt, kézenfekvő 
volt forráskihelyezéshez folyamod. 
ni, hiszen az alacsonyan tartotta az 
IT-költségeket, egyszersmind emel- 
te a színvonalát. Mára azonban szá. 
mos szervezet úgy érzi, képtelen 
összehangolni a maga üzleti céljait 
a szállítók prioritásaival, s ez kap. 
csolataik romlásához vezet. Az IT 
irányítása, felügyelete olyasvalami, 
mintha macskákat igyekezne valaki 
nyájba terelni: a rendterémtési kí- 
sérletek csak fokozzák a káoszt 
Mindenki abban érdekelt, hogy az 
információtechnológia segítsen meg- 
téríteni befektetéseit, de az eddigi 
hatékonyságmérési módszerek ezt 
nemigen mozdították elő. 

A szervezetek vezetőinek olyan 
hatékonyságmérési keretre van szük- 
ségük, amely támogatja a költségek 
és az üzlet szempontjából is haté- 
kony információs szolgáltatásokat. 
Az újonnan kidolgozott módszerek 
azonban már távol kerültek az adat- 
központúságtól: egy . informatikai 
igazgatónak már nem a MIPS-költ- 
ségek leszorításában kell keresnie 
léte igazolását. Az TT az üzleti össz- 
hang és az ügyfél-megelégedettség 
mérésében érdekelt, az üzlet meg 
azt vizsgálja, hogy az IT milyen ha- 
tással van a folyamatok hatékonysá- 
gára, illetve a legutóbbi informati- 
kai innovációk milyen módon nö- 
velhetik a piaci részesedést, 

Gyorsan változik az információ: 
technológia szerepe, s ma már jóko: 
ra hányadát — a feldolgozótparban 
Átlagosan 2. a pénzügyi és bank- 
szektorban 15 százalékát — teszi ki a 
teljes üzleti működési költségeknek. 
Több szervezetben éppen az infor- 
műciótechnológia hajtja előre az üz. 
leti átalakulást A bankszektor IT: 
kiadásai több mint 10 százalékkal 
növekednek évente, mivel a vezetők 
felismerték, hogy ezáltal növelni le- 


het a pinci részesedést, A következő 
öt év kritikus lehet ebből a szem- 


pontból: az informatikai újítások 
előnyei mellett érzéketlenül elhala- 
dó cégek örülhetnek, ha még meg- 
lesznek 2005-ben. s nem söprik el 
őket az új technológiákat meglova- 
oló, vadonatúj vetélytársak. 

Az internet, az Y2K És az curó jó- 
voltából lényegi változáson esik át 
az a mód, ahogyan az információ- 
technológiára tekintünk, és a ható 
konyságát mérjük. Az 1980-as évek. 
ben az informatikát drága, de szük- 
séges kelléknek tartották; manapság 
viszont, ha egy cég nem fektet elég / 
Pénzt és energiát információtech 
nológini rendszerének  kiépítésébe 
És működtetésébe, azzal már üzleti 
sikereit teszi kockára. Christopher 
Ren szerint 2005-re az új módsze- / 
rek jórészt azt fogják majd firtatni, ! 
hogy ez vagy az a cég mennyire 
Tudja kihasználni az információtech 
nológia kínálta lehetőségeket. Már 
tudjuk, hogy az IT lényeges eleme 
az üzleti sikernek, de ahhoz, hogy 
ezt teljes egészében felismerjük, az / 
IT mérésrendszerének , ki kell nyúl- ] 
nia" magához az üzlethez, s ez egy 
informatikai igazgatóra nézve azzal 
Jár, hogy üzletorientált mérési ke. 
retrendszert kell kialaki 

Egy évvel ezelőtt a GartnerGroup 
280 európai IT-vezetőt kérdezett 
meg, hogy az ő vállalatuk működé. 
sében mennyire fontos az ínformati- 
ka az üzleti siker szempontjából; a 
válaszolók több mint 50 százaléka 
azt mondta: életbevágóan fontos. 
Érdekes volt a válaszok üzleti szek: 
tor szerinti megoszlása. A banki, a 
pénzügyi szolgáltatási és a távköz- 
lési szektorban dolgozó válaszadók 
kétharmada lényegesnek vagy szük. 
ségesnek tartotta az informatikát; a 
kormányzati és a feldolgozóipari 
szektorban már nem volt ilyen nagy 
a lelkesedés, sőt 10 százalék (a fel- 
dolgozóiparból és a közművektől 
€rkezők) szerint az informatika stra- 
tégiailag egyáltalán nem fontos, 

Az TT-vezetők jól teszik, ha el; 
gondolkodnak a következő kérdése; 
ken: került-e már beosztottjuk in- 
teraktív kapcsolatba külső ügyfelek- 
kel? Megemlítik-e az informatikát 
az éves jelentésben? Az informati- 
kai részleg dolgozóinak hány száza- 
Téka tudja idézni a cég küldetéséről 
szóló nyilatkozatokat? Az informa; 
tikai projektvezetők össze tudják-e 
kapcsolni kezdeményezéseiket a cég 
Üzleti céljaival, s közülük hány Tátja 
Ár a projekt esetleges bukásának űz: 
leti hatásait? Tagja-e az informati 
kai igazgató az igazgatótanácsnak? 
Ma már több mint 40 százalékuk az. 
s számuk növekszik 

Európa 500 legnagyobb vállalata 
évente összesen 83 milliárd dollárt 
költ. informatikára. Ugyanezen a 
Piacon az IT hatásfokának mérésére 


És benchmarkíngra 1.3 milliárd dol- 
lárt adnak ki, a teljes IT-kizdás 2 
százalékánál ís kevesebbet. Az 500 
legnagyobb cég 60 százaléka rend. 
szeresen méri  IT-teljesítményét, 
és összehasonlítja versenytársaiéval, 
De a mérési és benchmarkingered. 
mények még így ís az informati, 
kai részleg falai között maradnak, s 


Christopber Renn 


nem járulnak hozzá — vagy csak kis / 
mértékben — az általános üzleti tel- 
jesítményhez. A Garner kutatászi 
kimutatták, hogyha gyengék is a 
hagyományos IT-mérési és külső 
benchmarking rendszerek, több ok. 
ból is nő a népszerűségük. Többek 
között azért, mert a szervezetek 
költségeik csökkentésére, szolgálta 
tásaik színvonalának emelésére tő- 
rekszenek, és arra, hogy jobb üzletet 
kössenek. szállítóikkal. Mindazon: 
által mind többször szólítják fel az 
informatikai igazgatókat arra, hogy 
nevezzék meg. milyen értékekre tett 
szert a cég a vállalati infonmáció- 
technológiai rendszerbe való beru- 
házással, 

Mindezek a kérdések a teljesít- 
ménymérésnek egy másfajta meg. 
közelítését sugallják. A hagyomá. 
nyos mérési módszerekből hiányoz. 
niak az üzleti összefüggések. Az üz. 
let részéről a legutóbbi időkíg az 
Volt a követelmény, hogy a rend; 
szert folyamatosan el lehessen éri, 
ve legyen baj a biztonsággal. s a 
szoftverek funkcionalitása is teljes 
legyen. A mai mérési rendszerek 
nem segítik az informatikai igazga: 
tót az innováció és az irányítás kö- 
zötfi egyensúly megteremtésében: 
ezenfelül, szinte mindig informális 
csatornákon zajlik az IT priorirászú 
nak és a vállalat céljainak az össze. 
hangolása. 

A szervezetek három területen 
mérhetik meg közvetlenül, mennyi. 
ben hat az információtechnológia az 
üzleti sikerre. 

Hatékonyság — többet adni keve: 
scbbén. Az IT költségbatékonysá- 


! ban. Vannak ugyi 


gyakorlat ism 
) gyakorlat ism 


) 6 kutatóhálózat megi 


zet az üzleti és hatékony 


gának javítása közvet 
U alaptevékenységhez 
Ezen a területen m 
mérési módszerek. 
curópai cég has 

Hathatósság - (len ha 
tás az üzleti folyamatok javításábar 
a piacra jutási idő csökkentésében. 
az információárami 
tranzakciófeldol, 


jérésre utal 
kai eljárásban m 


közi konzulens cé 
szolgál alapul 
innováció 


szútólt 
fontos a me. 


A Ganm 


szervezet az IT-felüs 
pontosítja figyelmét, s 
hogyan csökkentheti a ki 
s javíthatja a szolgáltatás 
gét. Egy megfelelően 

IT-szervezet évente mé; 


ügyfelek me 

A leghatékonyabb IT. 
szervezetből is hiányozi 
az érettség következő fokát jei 
ző üzleti összehang 


világ érzékenysége mint 
hol az égbe szökik. bol lezuhan; a 
termékek diverzifikációja nem szab- 
ványos alkalmazások  hevezetéséi 
követeli meg. sőt az 
kereskedelem is kock: 
tékonysági mutatókat. De h: 
juk az összefüggést az 
matok áttervezése és az ÍT költséget 
közt; akkor eljütöttunk a lényei 
Mivel az IT mindinkább részévé 
válik minden elsődiei 
lyamatnak, lényege: 
formatika és az üz 
szehangolása, az 
nológiai költségek gondos ele 
utáni megértése pedig segítséget ad 
a legtöbb beruházási igény érvénye: 
sítéséhez. 

Az érettség harmadik foka az ín 
evő, amelynek 


Hováció: az az Össze 
az üzlethez való 

kúlső referenciák alapján mérhető 
Mérésében felhasználhatunk össze. 
hasonlító méréstechnikákat, ám azo. 
kon tűllépve, választ kell keresnünk 
az üzleti kultúrát és az üzleti kör 
nyezetet érintő kérdésekre ís. 36 


rájárolása csak 


Előzetes 


Ez évi utolsó számunkban — követ 
kezésképp a Napló rovatnak is utol- 
56 idei cikkében — Váncsa István két 
megállapítást tesz; két sarkalatosat, 
ez nyomban kiderül abból, hogy az 
egyik egy hosszú gondolati láncnak 
a legmasabb csúcsa, a másik pedig 
ennek, mondhatni, a tőszomszédsá- 
gában tör az égbe. Egyheti gondol- 
kodás után azonban — jelen sorok 
írójának legalábbis ennyi időbe telt 

felismerhetjük mélyen axiomati- 
kus, a webhasználó és -használat 
kérdésében alapvető természetüket, 
hiszen az egyik így szól (az újságok 
weben való megjelenítését sürgető 
olvasói leveleknek. mintegy a sum- 
máját adva): ,A nép egy része az 
internettől elpimaszodott, kissé", a 
másik meg így: ,..a nagyérdemű 
Publikum a legkevésbé sem áhítja a 
csicsát, csak a tartalom és a letöltés 
gyorsasága érdekli, más nem kell". 
Az axiómák tehát megvannak, jö- 
hetnek a Turing-gépek, és levezet- ] 
hetnek minden ebből fakadó állítást 
(ha már a józan észben nem lehet 
bízna) 


Magyar Posta: november 
30-ra minden elkészült 


A. manapság fényesre koptatott rela- 
tivízmus uszályából ezt úgy is lát- 
hatja a potyautas, hogy a Posta, az 
megvan, de a dátumváltás még ké- 
sik. A cikkből azért az is kiderül, / 
hogy a Posta hány alkalmazást 
kényszerült átírni, hogy nyolcjegyű 
dátumformátumot választott, s hogy 
az üzletmenet folyamatosságáról 
gondoskodó terv szerint cselekvési 
központot állít fel, s az december 
közepétől három héten keresztül 
ügyeletet tart 


Ne délibábokat, 
távoli célokat! ! 


Vadász Pál, a Montana Rt. elnöke 
az élerpályájáról való alapos eszme- 
cserében elbeszélte, hogyan került 
az ELTE TTK matematika-fizika 
szaka után mindjárt Ausztráliába, 
segédnyomdászként (bár ezen a pá- ! 


Iyán Faradayhez képcst kissé túlko- 
ros volt). hogyan vált belőle kettós 
állampolgár, s hogyan lett a párizsi 
szociológia és az edinburghi para- 
Pszichológia tanszék (valamint tán- 
cosnő barátnőjétől való) elkerülésé- 
vel üzletember 


a Minden elképzelhetőt 

Most végre — dörzsölheti össze te- 
nyerét az olvasó — képet alkothatok 
a villanyosok fantáziájának kiter- 
jedtségéről: hiszen cíkkünk arról 
Szól, hogy miről szól a Magyar Vil- 
lamos Művek, az áramszolgáltatók 
és termelők közös nyilatkozata a 
2000. évre való felkészülésükről 


Könyv 
a Nagy Világkönyvtárból 
Mi kell ahhoz — kapacitásban, mé- 


retben, tömegben. szoftverben, ol- 
vashatóságban,  mozgásszabadság- 
ban —, hogy az ember a könyv sze- 
repkörében is használhassa a számí- 
tőgépet: ezt boncolgatja cikkünk 
szerzője, s arra lyukad ki, hogy az 
ember egy Psion 5-ös birtokában, 
megfelelő szoftverrel és webről le- 
töltött szövegekkel már buszon, 
nyaráláskor vagy az ágyában is ké- 
nyelmesen olvasgathatja József At- 
tila, Petőfi, Babits összes verseit, s 
Rejtő életművét is (ha az ágy nem 
rúl magas, tehát nem nagy megráz- 
kódtarás a szabadesés) 


Még késik a régi dicsőség 


Pedig éji homály tekintetében kor- 
látlan a rendelkezésre állás; egy bíz- 
tos: a bankok ontanák az elektroni. 

kus szolgáltatásokat, de a nagyvál- 
lulati ügyfelek egyelőre várakozó 
álláspontra helyezkednek a tekintet 

ben, hogy használjanak-e ilyesmit 


Ez történt 1999-ben 


Olvasóink összefoglalást találhat: 
nak itt az év fontosabb folyamatai- 
ról, a fejlődés irányairól, és arról, 
hogy mi minden történt az idén ki. 
csiben és nagyban 
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üksége Mindenekelőtt olyan körülményekre, amelyel 


y fejlődő 


zetnek? Prosignia 300 számítógépekkel. E prakt 


gép tervezésekor a Compag 
mérnökei arra törekedtek, hogy a fejlődő kis és 
közepes méretű vállalatok minden igényét kielégítő 
számítógép szülessen meg. Az eredmény: meglepően 
kedvező ár, a Compag által garantált minőség, teljes 
funkcionalitás: vagyis mindaz, ami a magyar vállal- 
kozások számára leginkább fontos. Alapozza meg 
Ön is cége jövőjét Compag Prosignia 300-zal! 
További információért hívja a 06-80-COMPAO 
(266-727, 206-720) zöld számot, vagy látogassa meg 


a www.compag.hu címet. 


COMPAGa 


elősegítik a gyors és gondtalan növekedést. 


Compag Prosígnia 


149 900 Ft" 


celeron 


Ezeket most Őn is biztosíthatja az új Compag 
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A konvergenciáról 
az informatikus szemével 


Mi konvergál mihez? Hány olyan terület van, amelyik évekig önállóan működött, mára azonban egyre 
több ponton kapcsolódik valamelyik másikhoz? Nap mint nap használt kifejezés a konvergencia, de ta 
lán nem is mindig értjük pontosan, miről ís van szó, vagy nem mindenki ugyanazt érti rajta. Ezúttal egy 
olyan szakembert — Erényi Istvánt, a Közlekedési, Hírközlési és Vízügyi Minisztérium intormatikai irodá 
jának vezetőjét — kértünk meg, hogy fejtse ki gondolatait a témával kapcsolatban, aki informatikuské 
dolgozik együtt távközlési szakértőkkel a hírközlés szabályozásán, jogszabályi hátterének kialakítá: 


ncia ment és ) folyásolja a szolgáltató és az ügyfél 
h. technológia ol- ) kapcsolatát, végül pedig hat az üz. 
dalán, . vélekedik akem- ] leti életre ís (például r 
ber. Három konv ületről okozatosan általánossá válik 
beszélhetünk, ezek a hagyományos elektronikus kereskedelem. az 
távközlés, az informatika — vagy ha ) elektronikus iratok cseréje) 
úgy terszík, atátvítel és számi. yan hatnak a fenti folyamatok 
technika -, valamint az eredeti ásra? Mc 
a médiához tartozó műsorszó: yzatnak a 
műsorelosztás és műsorterjesz zerepét 
A technológiai konvergencia ) tesen mégpedig jelentősen. 
a után vonja a szolgáltatásokét, ) Sokkal inkább visszaszorul az állam 
így alakulnak ki például a különfé. ) szabályozó szerepe, és sokkal k 
le médiaszolgáltatások, A technoló- / scbb kötelező tevékenységet 


Bini konvergencia és az azzal együtt 
járó 


gyors fejlődés jelentősen be Folytatás az V. old 


A Telecom mint kordokumentum 


Elveszti önállóságát az informatika? 


Lapunkban már több szempontból is elemeztük az októberi genfi Telecomon bemutatott rendszereket és m 
ni írás a hagyományos" informatikai és hálózati cégek újdonságait veszi sorra Általános megjegyz 
mes előrebocsátani: alighanem ez volt az utolsó olyan Telecom, amelyről egy ilyen cikket még meg lehetett 
olyan rendszerek, amelyeken látszottak a konvencionális informatikai megoldások. 


tisztán. a távközlésben érde: ) így mindenki megtalálhatta az őt [ készült a párhuzamos működésre é őre fizetett kártya k 
még ismeretlen", informatikai cé- ) A boldog keveseknek és / kezelésére. Ezek már. telefonháló: ( teljes távk: E-busíness nagyokkal, 
kek bemutatkozása Genfben. A atba beil 5 megoldások, így ! alapvető tulajdor k § 
Compag a valamikori Digítal helyét a középrétegnek a gyártó ajánlása szerint hangfeli kicsibe 
foglalta el (a stand arculata ís erősen! Talán a Compag bemutatóin keheten [ meri automatikus válaszadó. hí. fél hi 
emlékeztetett a négy évvel korábbi: ! értékelni a legerősebben. h nit ! vófél-azonosító rendszerek működ. té 
ra), a HP standján pedig megjelent a ) ís jelent pontosan az átmenet a tísz- ) hetnek rajtuk, Az intemet 
többek között a cég méréstechnol marikai és a távközléssel ] tói, illetve az üzletileg ke : 
gini kínálatát reprezentáló Agilent nált rend. úkus kiszolgálói piacra a Compog ) gató rendszerek 
Természetesen a többi nagy ís ott példa ac az Intel alapú ProLiantokát, vala: ) megold: k 
volt, a Sun a Javával, az IBM meg ) tekintett Non$top eBBusiness általá- ) mint az Alphára épített AlphaSer- ) pontok t k 

tendelkezéste állási megkövetelő ! NT. illetve SOO Unix. másrészt pe- 1 k k 

rendszerek platformjaként jött szó- ! dig Tnió4 Unix és OpenVMS műkö- ( h TeMIT T 

ba. Jellemző, hogy a cég még czen a ) dik, A megoldások alkalmasak fürt 4 ab 

kategórián belúl ix meghatároz fo- ) képzésre. a Prolinntok szoftverének ) meg 4 k 

ivamatos rendelkezésre állást, ez az ] egyediségét az S$7-kompatibilítás, ( nye x 

öt. és hatkilences (az üzemidőnek ) azaz u távközlési hálózathoz val; közök li 

99.9999 százalékát garantáló) rend: [ közvetlen illeszthetős A $ 

szerek területe, valamint a közönsé- ) — Szoftverplatformból ( ű A Óz 

ges nagy rendelkezésre állást; ez a [ bemut y megaldás k ie 

három- és négykilences megoldások ak. A tel példája tását a B 8 

világa. Az előbbi után érdeklődők ek kitetjés Suite — a kézigépsorozatt x 4 ? 

key Compog a Himalaya és az ) telligens hálózatkezelés ke készült kiegé szerek. száltit; f 
ját bemutató platform a megi nyos t mkciók 


Imegríty sorozatot ajánlja az eze 


ken működő operációs rendszer fel 


mellett a GSM-vil: 


( Iózatokat többek között hívókártya 


Hol tart ma a konvergencia? 


leti világ ma nagy jövőt jósol a cso. 
magkapcsolt technológiának és az 
ebben érdekelt vállalkozásoknak 

mindez a részvényeik árfolyamán 


számítástochnika ! ról, és hol tamanak most az általuk ! később a hálózatok többi szegmen. 
s a távközlés csak abban kú- ! meghatározott úton. sében is jól használták fel. 
lönbözik majd egymástól, hogy ép- A Cisco azt a stratégiát alkaltnaz. 
pen mire használjuk a mobil vagy Az intrastruktúra za, hogy a saját technológiai fejlesz- ( ís tükröződik. A cégfelvásárlások 
a helyhez kötött eszközöket. Emől tései mellett figyeli a piacot, és kdeje- ) viszonylag kis része bonyolódik 
persze ma még messze vagyunk, és tő szállítója korán felvásárolja az ígéretes tech- ! készpénzzel, többnyire inkább a 
jóslásokba. szm bocsátkozik senki ( Tizenhárom évvel ezelőtti alupítá- ! nológiával, ötlettel jelentkező kis cé- ) részvénycsere a jellemző, és a ma. 
arra vonatkozóan, hogy ez az álla.  sától kezdve a Cisco története szo- ) geket. Csupán ez év novemberében ) gas részvényárfolyam tág mozgás: 
összefonódik az internet sike- ! két felvásárlás kezdeményezéséről és ! teret enged ennek a stratégiának. Ez 
kontinonsem mikor — következik be. ) rével; ma a világháló forgalmának ) négy lezárásáról adtak hírt. Hagya nemcsak a gyártókra, hanem a szol 
Rövid — összeállításunkban — azt ( körülbelül a RO százaléka zajlik ) tarthatják ezt a tempót, és miért nem ) gáltatókra ix ígaz. Az a szolgáltató 
áltuk, hogy az informatika kü- ! Oisco-eszközökön. követik őket például a hagyomá- ( tud tőkét bevonva fejleszteni, ame: 
5 területein dolgozó, vezető Az elsők voltak az intemet-út- ! nyos nagy távközlési gyár lyik a vonalkapcsolt technológia 
geknek mi a globális elképzelő- ! választók piscán, és az innen szár- ! A tőzsde és ezen keresztül az úz- ! mellett alkalmazza a csomagkap. 


B: Hnológia szakértői szerint J sük a távközléshez való közeledés [. mözó technólógini és anyagi forrást 
gy napon a 


pot mikor — pontosabban melyik ! ros 
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A hálózatépítés sokoldalú tevékenységébe a strukturált telephelyi kábelezés. 
a lokális és nagytávolságú adat hálózatok kiépítése éppúgy beletartozik, 
mint a legkorszerűbb hang-adat integrációs megoldások megvalósítása. 


Az LNX szolgáltatásai megrendelőinket versenyelőnyhöz juttatják. 
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Csolást íx, A különböző technoló. 
glákon alapuló rendszerek. termé 
szalesen. összekapcsolhatók, de. az 
egyidejű üzemeltetés a hatékony 
ödés rovására mogy, a szolgál, 
tató előbbatóbb rákényszerül arm, 
hogy teljesen az IP-re álljon át. 

A Cisco szerint a csomagkapcsolt 
hálózati eszközök területén foly 
tódik a sebesség És a sávszélesség 
korábbi ütemű növekedése, Egyre 
nagyobb szerepet kap — akár helyi 
hálózatokban íx — az optikai szál, 
olyan, rá épülő technológiákkal, 
minta WDM (Wave Division Mul 
tiplexing), A nagy sorozatban gyár 
tott, beépített elektronika ára egy 
te csökken, 4 ez a közeljövőben 


az internet használatának új piaci 
és technológiai lehetőségeit teremti 
meg, Ilyen például az internettele. 
fon. Egy éve vásárolta fel a Cisco 
azt a Selsius céget, amelyik ennek a 
nak az egyik első fej, 
volt, A hírek szerint a ha 
marosan immár Cisco néven megje. 
lenő új IP.telefonsorozat a hagyo. 
mányos telefonhoz képest számta. 
lan új funkciót ís tud majd, 

Hasonló, az internet használatát 
kiterjesztő. lehetőség a kábelmo- 
demnek a televíziókészülékbe való 
beépítése. A. kábeltelevíziós rend. 
szer az anulóg modemes elérésnél 
jóval nagyobb sávszélességet kínál, 
és sok. millió háztartásba van. már 
bekötve. 

Az intemet-hozzáféréshez az elő- 
fizetői oldalon szükség van kábel: 
modemre, de ez napjainkban még 
meglehetősen drága, A Cisco több, 
a nagy sorozatú, olcsó készülék: 


gyártásban vezető cégnek (mint a 
Sony vagy a Thomson) adta már Át 
gy televíziókészülékbe építhető ká: 
belmodem dokumentációját 


Vezetéknélküli 
kéziszámítógép 


Oktőberben, a Te je 
lentette be ; hogy Com: 
pag Telecommunications néven űj 


szervezeti egységet hoz létre a tele 
kommunikációs piacon való jelenlé 
tének támogatására; 

Larry Schwartz, az új egység alol: 
nőke űgy gondolja, hogy a minden 
napi életre a vezetéknélküli mobil; 
eszközöknek lesz a legnagyobb ha; 
tásuk. Az alelnök szerint például az 
elektronikus fizetéshez nem Jesz 
szükség kártyán. 

Az elndő egy mobileszközről fel 
hívja a hitelesítő központot. beüti 
a saját azonosítóját és az összeget, 
majd a készüléket átadja a vevőnek 
aki a saját azonosítójának mogadá; 
sával elfogadj 

Az alelnök ezeknek az eszközök 
nek a fejlesztésében és pincra vitelé 
ben látja az új részleg legfontosabb 
feladatát 

Szintén a Telecom idején jelentet; 
ték ba azt a készletet, amelynek a 
segítségével a Compag Aero kézi 
számítógépet össze lehet kapcsolni 
egy GSM telefonnal és így a Win: 
dows CE operációs rendszer alól 
eléthetővé válik az internet. A kész 
let egy Compag Fiash Cardon rartal 
( mazza a szükséges szoftvereket ís. 
GSM-telefonon át lehet elektront 
Kusan levelezni, faxolni, SMS-t kül 
deni és fogadni. valamint böngészni 
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a weben. A készlet a ma legelterjed- 
És Ericsson készülékek. 


A Compag az Acróval internei 
zők számára elindított egy webhe 
lyet is, ennek. oldalait az Aero kép 
emyőjéhez igazítják. A WAP (Wire 
less. Application Protocol) szerint 
Kialakított . oldalakat a WAP-ké 
pességekkel. felruházott. mobiltele 
fonokról ix el lehet érni. A webbely 
induláskor angol nyelven mintegy 
36 nagyváros eseménynaptárát tar. 
talmazza az esemény rövid leírásá 
val, valamint a legnagyobb curópai 
futballklubok aktuális adatait, a 
nemzetközi és nemzeti bajnokságok 

például a Bundesliga - legfrissebb 
eredményeivel. A webhely tartal 
mát természetesen bővíteni fogják. ! 


Nagy Kék - 
piros e betűvel 


Három éve kezdte el elektronikus 
üzleti megoldások szállítójaként hir 
dotni magát az IBM, a jól ismert pi 
ros e betűvel. Akkor még kevésbé 
látszott, hogy milyen irányba indul 
cl a világ. Ma már tisztább a kép, s ) 
a cég üzleti stratégiájának a tisz- ( 
há: Köz. 
vetlenül már nem érdekelt a távköz, ) 
lésben, hálózatát, az IBM Global 
Networköt idén májusban adta el az / 
ATA T-nek. 

Az IBM méreténél fogva általá; 
ban nem egyedi termékekkel, ha 
nem komplett megoldásokkal je 
lentkezik a piacon, s ezeket partne 


ban ís megmutatkozik 


rein át, illetve a nagy ügyfeleivel 
kötött közvetlen szerződések kere 
tében értékesíti 


Egy-egy friss példa a tengerentúl 


ról, illetve Európából, No- 
ber 17-én jelentették 
be az észak-amerikai SBC 
Cotnmunications internet. 
zolgáltatóval való meg; 
állapodást 
Ennek alapján kedvez. 
ményesen kínálnak ADSL. 
modemmel felszerelt, 700 
megaherízes Athlon pro. 
cesszorral működő üzem. 
kész Apúiva S870 tipusú 
gépcket a szolgáltató terü. 
hetén lévő m 


negy 10 mál. 
lió fogyasztónak 
Európában november 9-én a (run. 
Cia Avenir Telecommal született ha 
sonló, átfogó megállapodás. Az Ave: 
núr az IBM segítségév 
szolgáltatást kínál, be 
felhasználóknak 


1 új internet, 
nve a vég. 
webhelyek 

indítását; ezek az IBM kiszolgálóin 

működnek. 


Az Avenir ügyfelei 30 


jnupos szerződés keretében — havi 
200 frankos előfizetési díj fejében 
kapnak egy Aptva PC-t a haszná 


lathoz szükséges szoftverekkel, va. 
támint öt e-majleímet 
oldalt a szolg. 


5 saját web. 


áltató kiszolgálóján 


Szoftvergyár 


A legnagyobb befek 
tetőként és szállítóként ís kötődik 
a telekommunikáció világához, hi 
szen ezek a 


zoftvercég 


égek is használják a 
termékeit. Az idei CeBIT-en jelen 
tették be, hogy a Panasonic, a Phi. 
lips, a Dacwoo és a Microsoft közö. 
szn webtelefont fejleszt. A készülék 
egy olyan Windows CE 
vezetékes telefon lesz, amelynek 
€rintőképernyője is van, éx lehetővé 
teszi 


az intemethez való hozzálé 


rést. A hagyományos telefonfunk eszik 
fákon — például az üzenetrögzíté rébe, az 105-be 
] sen — túl kehetővé teszi az elek 
! nikus levelezést ís. A képernyő Háttérszállító 
) 640480-as felbontása elegendő ah 
hoz, hogy a weboldalakat eredeti [A H Paciarú els 
formájukban lehessen megjeleníte- ) köz anem a szolgáltatók 
ni. A wehtelefon kezdetben hagyo- számára . szűk frasiruk fi 
mányos 336 kilobítjmásod állításával kapcsolúdik a tá 
sebességű, modemmel kap léshez. Szept hon a Nokiát 
! majd a hálózathoz, később tervezik ! köz k 
az ISDN és az ADSL imerfésszel ) szült a Nokia WAP-k a 
ellátott típusok megjelentetését HP/UX, illerve Wind. T 
Szoftvergyártó lévén a Microsoft: ) futó. változat köt 
nak szorosan együtt kell működnie ) k árolható, r 
] a handvergyártókkal, annál is in. ! stop üzi 1 HPJUX kk 
Í.kább, men a telekomrmunikációs ) szolgálókkal 
piacon csak az egyik szereplő asok ) A vezeték áltatók ( 
közö, A Telecomon a Microsoft ) hez igazították a f 
standján több, nagy gyártóval közö- ! lenten és a ( ? 
sen fejlesztett projektet mutattak be. / k ként el- ! A 
Közöttük a Ciscóval való stratégiai ) készült OCMC (( Mm 
együttműködés a legfontosabb, mi- ! service. Cont 
vel a Cisco a Windows 2000 cí a UH. kollt. E 
tárát. az Active Diroctoryt tekinti Cisoc ál 
alapcí 3 a vele való kom- ] tó-eszköze iféle ValP 
) munikációt . biztosító . CNS/AD-t ) overIDP) szolgáltatást r 
(Cisco Netwotking Services fot Ac- ) csomagkapcsolt háló; 1 
tíve Directory) beépíti majd a há- ! tő szolgáltatóknak. Az OCMC 


Lapzárta után... 


. Avadásszon 


a legfrissebbil 
, 


wwwiczamitastechnika hu "alka 


nálunk 


e 


T-hiírel Vg 


Hívja fel ezt a telefonszámot! 
Ma még nem laternet Protokoll felett foguak be: 
De vajon mit fogunk használni néhány év múlva: 


sában, és ügyfelei, partneres részére XXI. századi mulámődis sz 
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internet: infagtnnet hu, were innet he 


Mi lesz 
a kábelgyártókkal? 


élgetn 


olgáltatások koalakata: 


jon évekig, már most segíthetúnk adot, hang én vidró étviteh költségeinek optiszak 
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9 helyi hólózotok kihosszobbítósa 
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Amennyiben 2000-re még az idén előfizet, 
számos kédvezményben részesül 


j 
- Ingyen jut a Számítástechoka j 


1 §77—— 1999-ben még megjelenő számaihoz; 


l 


7 AZ előfizetők között égy értékes digítális kamerát 
és számos szoltvert sorsolunk ki; 
í 


, S] 
7 Az élöfizetéssel 10.szám árát 

megtakaríthafja; J xi 
7 Az előfizetési díj 2000-re 9984 förint 


b 


vergenciáról 


az informatikus szemével 


10 Folytatás az I. oldalról 


mint korábban, Tiltások helyett egy 
részt uz önmagát szabályozó üzleti 
életet, annak tisztaságát felügyeli; a 
versenyszabályok betartatásával, a 
tisztességes verseny támogatásával 
foglalkozik, másrészt a verenypia- 
con megjelenők — például a fo. 
gyasztók — védelmét látja el. Tevé- 
kenységével elősegíti, hogy minél 
többen tudjanak bekapcsolódni az 
újfajta életmódba. 

Mert kétségtelen: nagyfokú társa 
dalmi átalakulás elébe nézünk, s jog- 
rendszerünket hozzá kell igazítani a 
változásokhoz. Ki kell alakítani az 


Számítástechnika 
vagy informatika? 


Gyakran használt — és sokszor kevert 
- kifejezés a számítástechnika és az 
informatika. Sokan ugyanazt édi raj. 
tuk, mások meg különböző nézeteket 
vallanak a két fogalom közti különtb- 
séget illetően, Erényi szerint a számi. 
tástechnika olyan, az adatok és intot- 


áról van szó, akkor az már intormat- 
a. kdltögetrat Batden etógatatózon 
a 

Kialakulatlonok a nézetek. da 


információs. társadalom  kiépítésé- 
nek és működtetésének összefüggő. 
logikus, egységes, világos jogi kere- 
teit. A minisztérium egyik legfonto- 
sabb feladata tehát a jogszabályi 
munkában való közteműködés. Eköz- 
ben figyelemmel kíséri a nemzetkö- 
zá jogalkotási tevékenységet, külö- 
nős tekintettel az Európai Unió gyar 
korlatára. Mivel gyorsan változó te- 
fületről van szó, olyannyira meg 
kell ismerni a folyamatokat, hogy a 


fejlődés irányait előre tudják jelez- 
ni. és Így már ma a várható jóvőhöz 
lehessen igazítani a jogszabályokat. 

Vajon mindez azt jelenti — tekin. 
teuci a technológiák és a szolgál, 
Tatások konvergenciájára -, hogy 
olyan területeket is szabályoz majd 
a készülő egységes hírközlési tör. 
vény, mint például az elektronikus 
kereskedelem vagy a digitális alá. 
írás? Erényi István válasza egyértel. 
mú nem volt. A készülő egységes 


e BA éz överrenét, tv-n 
j eléje pegyy vizes 


gyanúja miatt. 


nwréaapuny 


1 Második profitboom " 
! a nagyvállalatoknál?  .... 


Teás pontamam 4 várévtmyzzzó a tél [ 


hírközlési törvény a távközlésre és 
a postára, a hírközlési szolgáltatá- 
sak szabályaira vonatkozik, és nem 
érint olyan területeket, amelyeken 
már az informatika eszközei és az 
informatikai eszközök révén nyúj 
tot szolgáltatások. ís megjelennek. 

Az informatikai területek szabá 
lyozásának előkészítésében - más 
tárcákkal egyűnműködve — az m 
formatikai iroda természetesen részt 
vesz. Ide tartozik például a digitális 


T999. MÖVLJEBET 15. 14 


§ 


(rasükozánk szerte 


tré 
bead siajen EzáíN 19482 talyt 
BA rrezrátó § Sösáv gát És 


set 4 


Válassza a jogtiszta szoftvert! 


További információért ívja a BSA forródrót ingyenes számát: 06 B0 272 000 


azd 


ÜZLETI ÉS PÉNZÜGYI HÍRLAP 


AZ nd Canyatrt PCSB 9A 
aa. a 


aláírás, az elekiromikon kzreskede. 
lem, az adathálózani szolgáltazásak 
és az azokkal kapcsolatos felelós 
ségi viszonyok, az mdatbázísok, zz 
adatgazdálkodás. Jelenleg razo 
! tag előrehaladott állapotban 
digitális aláírásról és az elekiroms 


kus okmányokról szóló jogszabály 
előkészítése. A munkába a KHVM 
És az. Igazságogyi Miniszt 
két meghatározó 
I szakértés 


munkacsoportban  kúlsó 


dasá 


A pelrpákoztó HdáAdrtz tsadáenti ai mlkamakaz irtás kösse 
Szufficites a helyhatóságok 
féléves mérlege 


Szoftverlopás miatt börtönre ítélték 
a PCTrade Computer ügyvezetőjét 


—ammna enem 


ön a apai ? táztáye 


- 


tgyvád elhet szétay 14 áló he 
lyamon ám kzt 
erv MTKÁL a ügynél mán 
jepénet merrásaszént a FETT 


jj büntető trvénykönyv 329/a § értelmében az iílegális szottvorhasználat akár őt évig 
nite egáttezztéstat ts büntethető, Emellett a jogsértő az okozott kár B. 
"megtérítésére is köteles. Amikor Ön ezt a hirdetést olvassa, szerte az országban 
TE 100 eg eten folyik eljárás Mególis szottverhasználat és tortalmazás ölapos 
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szakemberek és azán támcák n ké 
vetetik magzatát 
A dsgítáln aláírásra 
türvény alapelveinek kido 
jévő év elő felében kelt h 
A törvény jar mlatra még 
9 elé terjesztés 
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1ó; Kovács 


ormác 


Előrendelés és inf. 


Elveszti önállóságát az informatika? 


te Folytatás az I. oldalról 


darab 5/390-es nagygép lesz a mag 
Ja u BT elektronikus kereskedelmi 
megoldásának. 

Elhozta a kiállításra az IBM a 
több helyen használatos számlázó. 
rendszerének Új változatát is. A kü. 
lönféle új funkciók közül talán a 
legérdekesebb az, amelyik a távköz- ) 
lés. világának változására utal: az] 
új szoftver ugyanis alkalmas több 
szolgáltatási forma és több idősza 
párhuzamos kezelésére, val 
idők változásával megjelen az új 
pénznem, az euró ís. 


Javás telefonok 
Elsősorba Java-alkaln 


vihetősége és kis mérete ndja annak 
lehetőségét, hogy a Sun a telefonok / 
És egyéb végkészülékek felől indul 
jon el az új mobilvilág felé. E kap. 
Csolat demonstrálására megszületett 
az első valóságos eszköz ís, a Moto- / 
rola PIOBB-ás telefonja (a jövő év ) 
első negyedévében kerül a piacra); ) 
alaptechnológiaként már a Javát ab 
] 
] 


ások át: 


kalmazza, Persze nem ez lesz 


egyetlen ilyen telefon, mert várta 
tóan. sokan átveszik a megoldást, 
közülük ma a Sony neve ismert, § 
annyival tart előrébb. a röbbieknél, ( 
hogy a kísérleti példányt a svájci 
hálózat segítségével már működé 
közben ís be tudta mutatni. 

Ennél egy lépcsi ánosab 
ban is felvetődött a Java. Ez a JAIN 
(Java ín Advanced Intelligent Net 
works). kezdeményezés platformo 
sodása. Eddíg alapvetően szoftveres / 
És tanácsadó cégek támogatták 
JavaBcans . komponensekre épülő 
keretrendszert, most viszont többek / 
között a Lucent, a Motorola, a No. 
kia, az Euresc 
táltató képvisele 
a kezdeményezéshez. 


el ú 


n (26 európai szol. 
ében) csatlakozott / 
Ezeknél is 


támogatók. között 
a foglalja az ATÁT, a BT-t 
a Císcót, az Ericssont, az IBM-et és 
a Nortelt ís. Rővült a JAIN koncep 
ciója ís; eddíg csupán az intelligens 
hálózatok közötti platform. aka 
lenni, mostantól viszont hatásuga 
rát kiterjeszti a teljes kapcsolt tele 
fonhálózati rendszerre, szaz a ha 
gyományosnak. tekinthető. telefon 
központok világára is. A felügyelő. 
rendszerek világában ix előrelépett 
a Java; ebben a tekintetben újdon; 
ság a Java Dynamic Management 
Kít új változata; ez u hálózati elc 
mekre koncentráló SNMP-t kiegé 
szítve, szolgáltatás központú fel- ] 
Ögyeletet tesz lehetővé. j 

Bár az ügyféloldali böngészőpía- / 
con már csak ingyenszofítvet 
radt, a kiszolgálóoldal továbbri 
komoly üzleti lehetőséget hordoz 
magában. Erre példa a Orangedzsal 
megkötött megállapodás; ennek ke; 
fetében az angol mobilszolgáltató 
Üzenetkezelő, névtár- és alkalmo. 
7áskiszolgáló. megoldást. vásárol 
Sun-Netscape. Alliance-tól. Az a 
kalmazások közül a hírszolgálat és 
a különféle szórakoztató tartalmak ) 
tmelhetők ki. és külön érdekesség / 
az, hogy ezekén a vevők ogline / 
fizethetek 


KONVERGENCIA 


A Telecom mint kordokumentum 


Mindenkinek érdekes a számlázó 
alkalmazások világa. Fz talán azért 
van, mert ha létezik üzleti szem. 


gyártók kevéssé elismert vil 
E vélekedés cáfolutára elsőse 
vezetéknélküli technológia területén ) 


pontból kritikus alkalmazás a táv 
közlésben, akkor az a számlázás. 
Ezért a Sun ís az egyik legnagyobb 
kiszolgálóját, a SonFnterprise 10000. 
et kínálja e célra, és az EDS-szel 
közösen fogalmazza meg ajánlatát 


Osztódó HP I 


Nagyon érdekes változáson ment 


végtehajtoti fejlesztések bernutatá. 
sát használta fel: így például nagy 


keresztül a mérómászer-technológia ) 
az utóbbi időben. Ez a változás el 
sósorban áz ezen a területen HP. 
utód Agilent kínálatán látszott a leg. 


szolgálápiac 


Total Contrc 


( tása. A cég a még csak tervezés alatt ( az intemetsz 
! álló projekt mindkét fázisára szá- ) gának bévül 
mít, ugyanis az elképzelések szerint ) Talán nem 
az első fázisban a 2000, év végéig ! Telecom, ha 
kell létrejönniük azoknak a rendsze. ) denki nyitot 
reknek, amelyek 144 kilobítes se- ) rendszert, 
bességű hang- és adatátvitelre ulkal- ) gyártók é 

( masaák. Elvben már tisztázott a má- ) nak 
sodik fázis is, ennek keretében vala- ) válóan m, 
) mikor Z002 környékén a 354 kílo- ) tekintetbe 


piasztikusabban, a hagyományos Ice. 
lekommunikációs múszerek mellett ! bi 
írt jelent meg a legtöbb 


itvitel valósul 
tén a második (s 


4. sebességű 


ugyanis meg. és végül szi 


olyan eszköz, amely nem fizikai pa- ] zis része, de egy későbbi megvaló 

ramétereket, hanem valamilyen al- ) sítás lesz a 2 megabiítes sebességű jós id 

kalmazási környezeten keresztül ) hálózatok létrejötte. Ezekhez a há- ) ságos hál 

teljesítményt mér, Ez azért tekinthe- ( lózátokhoz a 3Com egyrészt a r4- ) se. Az, h 

16 nagyon fontos változásnak, meri ) dióbálózati csatoló szállítását terve- ) a. központi 

a felhasználók számára egyre ke- ) zi, másrészt úgy véli általános há- ( egyenlőbbek 

vésbé elégséges az a tudat, hogy ! lózati tapasztalatai az azonosítást, a ) menshez fú 
leként a Tot 


Várakozás az internet 2-re 


hangsúlyt kapott a jövendőbeli 36 ) mei nagy teret kaptak a berut 
CDMA renászerek inírastruktúráját ) kon. E bővítőelemek közüt ki 
szolgáló hálózati eszközök bemuta- ) hető a fax-over-IP, a VolP modulok 


lett volna Tek 


mintákat mutatott A 
ta volna magára Kt 
köz ilág udvarias különáll 
vé aló tekint. n 
ra ís csak du f; 
ban jutott hely. Az persze 

Az Agilent mindenre kiterjedő hálózatfelúgyeleti rendszere visszafogottság elle y 
aló volt, hi 1 k 

gyors hálózattal rendelkeznek; sok ázást és a rendszeradminiszt- ) tosabb intemetes infrastruk 

kal fontosabb számukra, hogy az ! rációt végző kiszolgálók területén ís ) lítójának kiállítását 

adott alkalmazásuk számára c segítséget nyújtanak. Ahol viszont ! az nagyon érdek vé 

mális környezet épüljön ki, illetve 


az, hogy alkalmazásaik finomhan- 
golását objektív eszközök ís sepít- 
5ők. E gondolat jegyében jelentették 
be az ATM/IP hálózatok felügyele 
tét ellátó mencdzsmenttenászen, és 


piac egy részé ok 


hogy a céget 
nélkül sorolja be a hálózatikártya 


ugyanez az eszme vezérli u SOL (A hagyományos, időosztásos tech: A RAD Data Com 
Server, illetve az SAP alapú alkal: ! nológia elemeinek megőrzése. vala- ) és magyar partner 
muzások teljesítményét mérő szoft- ] mint az IP-világ előnycinek kihasz- ( évek óta foglalkozik x 
verek fejlesztését í nálása érdekében TDM (time dívi- ) zökkel. Ezek több különböző hang 
Term HP maga ís jelen! sion multiplex) over IP kísérleti ! adat-, fax. és LAN-csztornái k 
volta és mint mindenütt ! megvalósítására készül a svéd Te- ) át 2 megabítes bé ali val 
) a világon, ítt is az e-services állt bo- / lin. A jövő év januárjára tervezett ( El-es csatomákos álág k 
mutntójuk középpontjában. Egyér- tesztet az, izmeli RAD Data Com- ) genciamegol f 
felművé vált: a. kommunikációra ) munications és a Toledo megoldá- ) tés, amelyben a hagyomány 
összpontosító értelemben az e-ser építik. tiplexer főcsatorna-modulja helyén 
vices magában foglalja a mobilszol- [ ,—— te ése ál 
) gáltatásokat is, kombinálva a WAP 1 (TOM TOM over IP. m 
lehetőségeit az általa gondozott E- [ A ] ui kerül 
speak koncepcióval. Ugyanígy ré 8 dalról ét 
19 latvilágnak a különféle ] ] hang hang] kezőíalommácsót szab 
CRMszolgáltatások hálója vagy a ] Í . Í ] iherne. 
számlázórendszerek működtetése ís. (1. gy Tate A " 
S e E Ez 
Kitörés a mobil felé !/ Szá 
bérott feat: őrizhető. és az új 
A 3Com annak bebizonyítására [ét § 5] Szató és az új 
akarta. felhasználni a Telecomot, ( fesz ezémőker 


A RAD 


tosítható 


Egy hely, ahol nincs 


monopoliumvád 


M 


Időosztás és IP házassága 


működő PBX 
Sezések jövőbe 

AT jor 
lési cégek. rendszerint 

ilítók kő 

IP-ról. Gyártói oktalon ol 

5 cégek képviseltették. maj 
RAD mellet 


As 


00S$ Frame Relay alapon 


Már vagy egy mcal vállalamál he- 
lyezeu üzembe és működtet ínteg. 
rált adat- és hangátviteli rendszert a 
GTS Magyarország, A megrendelők 

országos, több telephellyel rendel. 
kező cégek — a számítógépi adat. és 


a belső telefonforgalom közös rend: 
szeren való továbbításával telefon. 
számlájukat akarják csökkenteni. A 
GTS elsődlegesen Frame Relay alar ! 


! Telephelyek e 


A Mizo hálózata 


A GTS nem kötelezte el magát 
egyetlen gyártó eszközei mellett 
sem, tulajdonképpen a megrendelő 
választhatja ki, hogy melyik szállító 
berendezéseit telepítsék. Megfelelő. 
nek tartják például a Motorola Van. 
Evard termékcsaládját, de dolgoz 
nak Cisco-eszközökkel ix. Egyik ro- 
ferenciahálózatukban, a Mizo Bara- 
nyatej Rt.-nél például már közel egy 


pon kínálja a szolgáltatást; ez az a 
amellyel megfelelő — a 
rádiótelefonnal azonos — minőségű 
szolgáltatás garantálható (05). A 
működő rendszerek között ralálható / 
kis — 2-3-4 telephelyes — és közepes 
megoldás, a 

közel 


technológi: 


méretű 


konfiguráció c 


kapcsol össze. 


éve működik egy Motorola alapú 
rendszer. A hálózat négy helyszínt 
kapcsol össze; két pécsi 


ban 
működik egy GTS Frame Relay ! 


valamint 


valamint négy analóg telefonportial 
a helyi telefonalközpont felé. A há; 
rom távoli telephelyen a Vanguard 
320-as eszközök a Frame Relay csa 
tomán kívül egy-egy ISDN-alap- 
csatlakozást, valamint két-két ana- 
lóg mellékvonali áramkört szolgál 
nak ki. Az ISDN-vonalak minden 
esetben tartalék úrvonalak. 

A Mizo Baranyatej Rt-nél — or. 
szágos vállalat lévén - alapkövetel 
mény a biztonságos és folyamatos 
adatátvitel, valamint a jó minőségű 
hangkapcsolat. Az egymástól távol 


eső telephelyek közötti telefonfor- 
galom azonban — a Matáv vonalait 
használva - jelentős telefonszámlá. 
kat eredményezett. Felmerült tohár 
a helyközi telefonköltségek csök- 
kentésének igénye, hallottuk Nikhá- 
2y László rendszergazdától. Körül. 
nézve a piscon, megfelelőnek talál- 
ták a GTS integrált, Framo Relay 
alapú megoldását, s a szolgáltató — a 
némiképp nehézkesebb Matávval 
szemben — rugalmasan igazodott 
igényeikhez. 

Különösen előnyösnek tartják azt, 


hogy u GTS-től bérleti szerződés 
keretében szerezhetik be az. útvá, 
lasztókat. Így bővítéskor íg a szo 
gáltató. gondoskodik a berendezé. 
sekről, A négy telephelyes hálózat 
hoz a közeljövőben hozzákapcsol 
nak két további helyszínt, Budaörsör 
Cs Csornát is, 

A Mizo tapasztalatai szorint meg. 
felelő a Erume Relay alapú hang- és 
adatátvitel minősége. § hogy a meg 
takarításokról ís kapjunk némi ké. 
pet: Nikházy elmondása szerint a 
Győr-Pécs viszonylatban a korábbi 
telefonszámla fedezi n bérleti díja, 
kat, azaz gyakorlatilag ingyen tud. 
Ják adatátvitelre. használni a bérelt 
vonali összeköttetést, 


Mm. 


ISDN-eszközök 
távoli konfigurálása 


emrégiben olyan automatizált há- 
lózatkezelő eszközt jelentett be a 
Motorola, amely az ISDN-eszközök 
konfigurálási. költségeit 70 száza- 
lékkai csökkenti. A web alapú Ac- 
tívatorral az  intemetszolgáltatók 
vagy a rendszerintegrátorok távol- 
ról ís beállíthatják a Motorola Van 
guard Instant Access ISDN-eszkö- 


-gy-egy kecskemétit és győrit. Az 
ik pécsi belyszínen — a központ- ) 
Vanguard 6430-as útválasztó / 


satomával, egy ISDN-alapcsatia- 


kozással a Matáv telefonközpontja, 


Zeit Az Acfivator az Instant Access 
eszközökbe beépített mesterséges 
intelligenciával együtt lehetővé te- 
szi a teljesen automatizált telepítést, 
konfigurációt és az érintés nélküli" 
karbantartást. 


Hagyományosan 20 percet vett 
igénybe a felhasználónál elvégzett 
manuális frissítés, most azonban hat 
perc alatt elvégezhető a szoftver- 
fnssítés vagy az eszköz új kódjának 
beállítása 

Mivel egy-egy internetszolgálta- 
tónak akár több ezer ISDN-előfize- 
tője is lehet, az Actívator jelentős 
költségmegtakarítást . eredményez- 
het. Mindez várhatóan a végfelhasz- 
nálóknak is előnyére válik, hiszen 
az Instant Access eszközök haszná- 
latával az ISDN-szolgáltatók kar- 
bantartási költségei is csökkennek. 


- 


A Motorola három Vanguard Ins. 
tant Access eszközzel van jelen a 
Piacon, ezek egyaránt támogatják 
az ISDN, a hnngkapcsolátot és a 
Frame Relay alapú állandó kapcso. 
latot, A Vanguard 60 alapsobességű 
ISDN útvonal-kijelölést tesz lehető. 
Vé, a Vanguard 70 és 80 ezenkívül 
két analóg portot is tartalmaz a 
hangkapcsolutok kezelésére. A Van. 
guard 80 tám ogatja a Frame Relny-t 
is, mind fix telepítésű, mind bérelt 
vonalon. Mindhárom modell támo- 
gatja az ISDN B csatornát és az 
Ethemet I0Basc-T szabványt, 


Napfai 
sak 


kban a 
beszédátvitetre 


mobiltelefonokat 
használjuk. A 


korlatilag 


áltatók E 


szol; 


helyezésén. A cégnél úgy vélekednek, hogy álta. 


már felkészítették ezeknek a sebességeknek 


a ke: 


Í időről időre újabb és újabb adatátviteli lehetősé. 
az adatkommunikáció azon 
a forgalom 1 százalékát sem 
Gyakorlatilag egyedül a Nokis Commnuni 
zámítógép nélkül adatokat továb. 
gadni, a többi mobiltelefonhoz kézi. 
számítógépet vag zgépet kell csatlakoztat 


ket jelentenek be, 
ban Európa-szerte 

teszi k 
itora képes 
bítani és 


note 
ni. A mobilitás tehát némi szakértelmet és előké 
születeket akkor még nem ís beszél 
több 


gyobb átviteli 


nyel, s 


arról a ke 


tünk GSM-rendszeren elér. 


9.6 ki 


ebe 


ség csupán 
lobiít/másodperc 

Az előrejelzések szerint nagy lökést ad majd a 
nobiltelefonon lebonyolított adatforgalomnak a 
WAP, azaz a Wireless Applic Ki 
dolgozói arra törekedtek, hogy segítségével a mo. 
biltelefonokról egyszerűen, kábel és számítógép 

tet. A WAP-kom. 
ís mobiltelefonok tehát többet nyújtanak 
y vezetékes telefonnák: a beszélgetés mel; 
lett számos — természetesen nem óriási adsttartal 
mű és bonyolult képeket tartalmazó — publikus 
információ hívható le a készülék kijelzőjére. S 
mindezt — az c-maileket, az interneten tárolt árfo 
lyamokat, műsorokat, menetrendeket, időjárás. je 
lentéseket stb. - egyetlen gomb megnyomásával 
meg lehet jeleníteni. 

Igen sok mobiltársaság kísérletezik WAP alapú 
szolgáltatásokkal, de egyelőre világszerte óriási 
hiány mutatkozik a WAP-et támogató készülékek- 
ben. A Pannon GSM-nél — a Nokia közteműködé 
sével - már dolgoznak a WAP-gateway územbe 


ton Protocol 


nélkül lehessen elérni az interr 
patit 
majd e 


an az a szolgáltató tud sikeresen WAP-szolgál; 
tartást nyújtani. aki a saját hálózatába integrált 
WAP gateway-ról helyi nyelvű tartalmat ad. Nem 
igazi WAP-szolgáltatás az, ha egy mobiltársaság 
külföldi gateway-n keresztül, idegen nyelvű és 
kevesek számára hasznosítható tartalmat kínál 
előfizetőinek. A Pannon GSM 2000 első negyed: 
évére tervezi a magyar tartalommal feltöltött WAP- 
szolgáltatás elindítását. Az információkat két cs0- 
porba sorolják: az egyikhez bárki hozzáférhet 
majd, a másikat azonban csak périzért lehet a ké. 
szülék képernyőjére lehívni 

De vajon nem túl lassú-e a 9.6 kilobít/másod- 
perces adatátviteli sebesség, ha adatokat akarunk 
az internetről a mobiltelelonta kérni? Előfordul, 
hogy igen, sok csetben azonban nern; ugyanis a 
WaP-alkalmazásokra tervezett tartalom sokkal 
egyszerűbb és kisebb információtartalmú (pél- 
dúul nem tartalmaz képet), mint a megszokott 
internetes honlapok, Javít a helyzeten, ha a WAP: 
er alkalmazó szolgáltató már nyújt nagyobb se- 

ségű szolgáltatást. Így van ez a Pannon GSM. 
nél, nemrég jelentették be a 14A kílobít/másod. 
perces adatátviteli sebességet. Ezzel az új lehető- 
séggel - amikor továbbra ís egyetlen beszédesá- 
torna szolgál az adatok továbbítására — a WAP 
alapú információátvítel érezhetően felgyorsul. 

A sebességnövelés következő lépéseként már 
több beszédcsatomát fognak össze az adatátvi- 
telhez, az így elérhető maximális sebesség 576 
kilobit/másodperc, s ez a gyakorlatban megbíz- 
hatóan 384 kílobít/ másodperces adatkommuni- 
kációt tesz lehetővé. A Pannon GSM rendszerét 


zelésére, a készülékek terén azonban még elma- 
radások tapasztalhatók 

Jelenleg egyetlen WAP-kompatibilis mobiltele: 
fon sincs kereskedelmi forgalomban. Elsőként 
még az idén — a Nokia 7110-es kétsávos WAP. 
telefonja várható. Ez a készülék — akárcsak a No- 
kia 6150-es és a Motorola V 3688-as 144 kilo. 
bít/másodpreces adatátviteli sebességre képes. A 
Nokia 7110-es ára nettó 90 ezer forint körül mo- 
20g majd, Ami a nagyobb átvitelt sebességeket 1l- 
leti, jelenleg egyetlen készülék — a Nokia Card. 
phone — képes a 384 kilobít/másodpere kezelé: 
sére. Ez az eszköz nem önálló mobiltelefon, ha- 
nem notészgépbe helyezve tud kapcsolatot te- 
remteni a GSM hálózattal. 

Szakértők szerint már a 14.4 kilobít/másodper. 
ces átviteli sebesség ís érezhető javulást eredmé. 
nyez, s ez minden bizonnyal nagyon pozitívan 
érinti a professzionális felhasználói réteget. Egy 
következő lépés a még nagyobb átviteli sebessé. 
get kínáló, csomagkapcsolt technalógiájú GPRS. 
Várhatóan a hazai szolgáltatók már az idén el- 
kezdenek foglalkozni a GPRS-szel, ám ítt ís az az 
alapvető kérdés, hogy mikor jelennek meg a ke 
reskedelmi forgalomban a GPRS-kompatibílis ter- 
minálok. (x7 


Bluetooth 


Mindenki mindenkivel — mindenki ellen? 


November közepén Per-Erik $vensson, az Ericsson cég Biuetoothért felelős [ szonnal fel 
marketingigazgatója tartott ismertetést a Haraid Blaatand (1. sz. 940-980) vi- : " ; 
king-dán király nevét viselő technológtáról. Az uralkodó legfontosabb csele- 
kedete volt, hogy Dániát és Norvégiát egyesítette, s hasonlót remélnek a tech- 
nológiától Is: egyesít több, egymáshoz eddig nem illesztett berendezést 
Mindezt ósszegabalyodó vezetékek nélkúl, rádióhultámok segítségével teszi. 


kapcsóiatot és gyors. birtens: 
Eszközigényemége miatt 
mogának. Legatáttbis mosizná 
Mert az Elendes a 7000. jansár 31. előet etőfizet 
részére ingyeneses építi ti a bét 
biztosítja a szolgáltatás igémybevétetébez szi 
a legújabb Cisco BOS rostert 1 
Az Elender a wiég cső és legnsgyebb függe 
szolgáltatója, a PSINet-csogort tagjakész 
segít elérni céljait az üzleti éietben. Ke. 
Szárezet forint megtakorítássat 
At pedíg legyet majd a pénzágyeset dsíga. hogy hénszr 


A több mint 400.000 forintos beruházási ? hónapra összeszémolják az új berubázás hasznót 


költséget nedig az Elender vállalja magára. z YT 
u, 


EICisco kézi elender 


Powered Networ 


VAN MÁR OLYAN PARTNERE, 


Báduss átl 


Egy partner, aki otthonosan mozog az úzleti kommunikáció térúletén. Aki problémák he 


sokban gondolkozik, s a leghatékonyabb megoldáshoz az Ön úzleti igényeit és elképzel 


A PartnerCom üzleti kommunikáció: 


olgáltatásokat 1994 óta több ezer üzleti felhasználó vet 


Elégedettségüket gar 


a PartnerCom mögött álló XXI. századi technológiai háttér, valamint egy f 


többéves szakmai tapasztalattal rendelkező csapat, amely képes okosan és kulturáltar a lehet 


A PartnerCom szolgáltatások — a felügyelt bérelt vonali és Frame 


az ISDN- és LAN-LAN-össze 


töttetések nkörü, virnuális magán- és videokonferencia-hálózat 4 


egész területén elérhetőek. Így Ön egy problémamegoldó partnerrel együttműköd 


és szükségleteket is figyelembe véve alakíthatja ki cége telekommunikációs rer 


OPartnercom 


A Déltáv, a Digitel 3002 és a Jásztel cégein 
keresztről már több mini 12 000 azleb ügyfél 
veszi igenybe a PartnerCom szolgaltatásokka: 


Zöld szám: 06-B0-822-822 


www. partnercam. hu 


Magyarországon először 
14 400" bps adatátviteli sebesség 


A PannonData mostantól minden eddiginél nagyobb sebességre képes. 
Ezért Ön erre alkalmas mobiltelefonja?" segítségével az eddigi 9 600 bps helyett, 
már 14 400" bps adatátviteli sebességet is elérhet. Így lényegesen gyorsabban 
létesíthet kapcsolatot más számítógépekkel, kaphatja meg e-mailjeit 

vagy szörfözhet az Interneten. Ráadásul PannonData és PannonFax 


szolgáltatásunk most még kedvezőbb áron lehet az Öné! Engedje el 


a fantáziáját, és képzeljen el egy igazán mobil irodát! Csak Önön múlik! 


PANNON GSM 


Az élvon 


